1] credito rateale 1n Inghilterra®

I - Limili ed ovigini, Per dat rilievo alla partico-

fare situazione degli Stati Uniti, pud giovare qualche
cenno all’organizzazione del, credito rateale in In-
ghilterra, che in materia & allPavanguardia in
Europa.
Innanzi tuito, in Inghilterra & tuttora poco svi-
luppato il tipo dei prestiti rimborsabili a rate, cou
cessi direttamente ai consuymatori (in Ametica,
ccash loans»), F’ guesta 1na catatteristica di
quasi tutti 1 Paesi europei, dove invece il credito
rateale assume per Jo pit la forma di finanziamento
delfe vendite mediante 1a concessione di agevola-
sioni di vario genete (sconti cambiari, ecc.) ai pro-
duttori ¢ ai commercianti che abbiano stipulato
con i consumatori contratti di vendita a pagamesto
tateale o comungue differito.

Ma neppure il finanziamento di questi che, genc-
ricamente, potremmo chiamare ¢ contratti con faci
litazioni di pagamento» ha avuto in Inghilterra
1una espansiotie comparabile a quella degli Stati
Uniti. Tn effetti, in Inghilterra, ie contrattazioni con
pagamento differito o rateale incontrarono all’inizio
seri ostacoli, prima ancora che in motivi obiettivi,
nelle convenzioni sociali e nella « respectability »
propria delle classi medie inglesi; s} che prima del
1914 erano piuttosto « evitate 5 ¢ Mmitate a forme
marginali, di tipo normalmente usurario, pell’am-
bito delle categorie meno abbienti (in genere per
Pacquisto di mobili); cid che comtribuiva a scre-
ditare il sisteina,

T/ unico contratto di compra-vendita rateale, che
fosse rinscito ad affermarsi stabilinente, riguardava
non beni di constumo, ina materiale rotabile fetro-
viario (vetture passeggeti e vagoni merci). Si po-
trebbe quindi affermare che il credito rateale non
2 wualo, im Inghillerra, come credito « al consu
wo», ma piuttosto come credito per Vacquisio e
la wvendita di beni strumenbald, con whd Junzlone
ciod essendialmente produttive. E tale, per buona
parte, si & mentenuto tuttoro.

Tou soltanto nel periodo tra le due guetrre che i
contratti di vendita a rate o a pagamento differito
presero sviluppo anche nel settore dei beni di cou-
sumo; sorsero inoltre mumerose istituzioni specia-

(r} Cfr, H. Cowin, Changes im Hire Purchase Finonce, in
« I'ie Banler », febbralo 70483 T, BanosH, Studies in Finawncial
Oveandsation, Cambridge 1947, pAgE, 1gr-160; « The Thinanecial Li-
mes », Trends in Hire purehase Finance, nel 1, 1 gingno 1948,

lizzate, mentre il mercato finanziario e monetario,
cecedendo da posizioni di pilt o meno preconcetta
ostilith, iniziarono la « provvista di fondi »,

gi vennero fissando, in guesto periodo, le carat-
teristiche strufturali dei contratti, le forme organiz-
sative dei finanziamenti e complessi rapporti tra
pubblico € venditori, tra venditori e societd i fi-
nanziamento e tra societd € Banche commerciali,
che ancora eggi sussistono.

2. « I contratii com facilitazioni di paganento,
Sono  esscnziaimente due: I} fo « hire-purchase
agreement » (contratto di uolegglio-acquisto) e 2) i1
«credit sale agreement» (contratto di wvendita a
credito), ambedue con pagamento rateale. Esistono
anche, ma in una posizione del tutto marginale,
aleuni tipi di contratto’ comt paganento differito in
unica soluzioue (deferred payment) molto simili ai
¢« charge accounts» dei « grandi magazzini » ame
ricani.

Dei die contratti summenzionati il prime & di
gran lunga il pid importante ed usitato, anche per
fe maggiori garanzie giuridiche che cowporta.

1,0 « hire- purchase agreement » & giuridicamente,
nulla pitt che un contratto di locazione com uha
clausola speciale che prevede il trasferimento della
proprietd della cosa locata dal locatote-proprietario
al conduttore-possessore all’atto del pagamento di
un certo catone designato come wltimo nella serie
dei cannoni da corrispondere. Fine a guesto momeft
to, la proptietd della cosa, imobile o immobile, nott 81
trasferisee e rimane al Jocatore; 11 locatario-com-

pratore ne ha soltanto il possesso; cid che costi-

tuisce una valida garanzia contro oghi eventualitd

di inadempienze ¢ di frodi (2). 1 canoni pagati dal
Jocatario-compratore sSonoy griuridicamente, canoni
di noleggio, corrisposti per I'uso & godimento del
hene; ecoflomicamente, invece, hanno valore dj rate
dracquisto it (uantp sono determinati nel loro am-
montare, in vista dell’effetto ultimo del contratto,
che & appunto Vacquisto — per dir cost — definitivo
del bene locato. Ciascuno di essi quindi co1upte11de

(2) Al « hire purchase agreement » sl gevicina tnoltissima, sln
quasi a confondersi con esso, la « vendita con patto ai riservato
dominio » del nostro diritte, nella guele 1a proprietd & riservald,
con apposito patto, al venditore e Vefletto tipico del contrattt
il traeferimento della proprietd, & prorogato sino al pagmﬂen‘io
delltultime tate, In pendenza, il compratore & soltauto possessorts
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una quota del valore capitale del heme e gli inte-
ressi.

11 «credit-sale agreement», invece, & — come il
nome stesso dice — tna vera e propria vendita

« a credito » con pagamento rateale, ma scnza patti
o condizioni che ne ritardino o sospendano Peffetto.
_Il passaggio di proprietd avviene immediatameute
in una con la. formaziote del consenso o con il tr:L,-
sferimento del possesso. In Inghilterra questo con-
tratto ¢ meno usato, in quanto costringe le imprese
a fare assegnamento sy una garanzia giuridica
(un’chbligazione, pet lo pilt camhiaria, a pagare
che sorge a carico del compratore in cambio del-
I’acquisto della cosa), la quale & spesso meno sictra
e meno praticamente efficace di quella che deriva dal
mantenimento della proprietd presso il venditore.
Negli Stati Uniti invece, gmz'?}e allo stadig pid avaw

zalo dell’organizzazione finanziaria, & proprio queste

la forma controtiuele che ha ormaj assunto maggiore
sviluppo. )

3. - Istituti specializzati: le « Hire-Purchase Fi-
fna;ncé Companies ». La posizione occupata dalle
« Sales Finatice Companies» in America nel set-

po, lenta, saliuaria e faticosa. Nel 1919 fu fondata
guella che oggi & la magglore societa di fipanzia-
111-011t0, i1 « United Dominions Trust », che ﬁel 1925
(h.wnne una « Public Company » (3), con il comp-ito
di por termine al sistematico struttamento dei com-
pratori a rate, da parte degli usurai, e di instaurare

nell contempp una pratica che permettesse ai vendi-
tori di affrontare pift facilmente gli oneri e i rischi
CfJnHeSSi con le vendite a rate. Per dare all’imzia-
tiva u;.llappoggio « ufficiale », nel 1930, la Banca
@’ Inghilterra assunse una partecipazione azionaria
nella societh, Questa spinta incoraggio la [61’ma~
zione di altri piccoli organismi similari che, ﬁn-aﬁ-
ziati ora dal mercato finanzario, ora d-£'111e Baﬁchﬁ,
ora dalle Case di accettazione, ora dalle Compagnie
di Assicurazioni ora dalle consorelle americaue. (in
tal caso si trattava di pure e semplici affiliate aila
socletd madre), - rapidamente si aflermarono g si
svilupparong estendendosi in tutto il Regno Uﬁito.
A tuttogel le Societdy di guesto tipo sono un cen-
tingic, di cul 11 & coratiere noziomale, che conlrol-
lang pits o meno direttamente le oltre. Raggiunto

I CORR. pe M URCHASR F N C PANIT AL Y L I
ATITIV Ti LORDE CORBENTT DHELLE PRINCIPALY HIRE PURC B FINANCE COMPANITS D 958 A a47

{inctuge le partecipaziond in aitre societd)

(in migliaic di sterline)

Varlazione
1938—39 1944——§5 194546 194647 194647
rispetto al 1938-39
United Dominlons Trust (¢) Glugne 30 I 9,764 4.085 5.481
United Motot Finance Marzo 31. . . . . £.347 672 ' o ~
: - . 806 3,249 —
Olds Discount Dicembre 31 . . 718 1,165 1.240 .
. . 2,058 -
Bowtuaskers (g) Ottobre 31 . . . . 4,332 1.322 2,956 e
. . . 3.368 —_
Mutual Finance - Settembre 30 . . . 824 326 456 "
. . 799 —_
 Mercantile Credit Hettembre 30 . . 3.153 674 1,866 .
. . . 3,881 -
British Wagon Dicembre 31 o 2.131 1.620 2,192 ) ”
. . . 3.145 ~}-
North Central Wagon Gidgno 30 . , . 2.286 6,220 2.683 o
. . . 3,405 4 1.119
Totalz . 24.545 12,084 18,726 25,881 4 1.336
Numeri indiel
e e e e e e e e e 0 — 40,8 7
. ' f 6,4 105,06 —
(0) Cifre « consolidated », ciod relalive anche a lutte le societd controllate

tf:le ;1@1 contra.tti' di vendita a credito con rimborso
set‘te:re’ trc‘)va, rlscon_tro .in quella dcquisita, nel
uI—Iire'Pd?l contra_tth di noleggic-acquisto, dalle
g]lilt:;’], lnchas-e. Emanc-e Cm}lpanies », che in Tn-
rat:ealé 'IE;L e?se1.c1ta.nq‘ profes.smn..alme}ute il credito
e ) t_uanzmndo i uegozllanh e i produttori che
" pubbi‘lpulaw contr'att} di noleggio-acquisto con
Pr 1‘00; fasse costituiscono, dj fatto, Velemento
‘11}}11»?%0'1@ di tutto il sistema del credito rateale.
(:oi;t'::s 11-11117& di qu_este s?cieta furono piuttosto diffi-
: la provvista dei fondi fu, in un prime tem-

1’_obiettivo, la Banca d'Inghilterra poteva alienatre
sin dal 1937-38 le azioni di sua proprietd agli awio-
n%sti della United Dominions Trust, la quale al 3o
giugno 1939 disponeva di Lst. 2.450.000 in fondi pa-
trimoniali (capitali e riserve).

B

(2) e c«public companies» uappartengono al grappe delle

nccompaj:l'les limited by shares» (societd per azioni), insieme
alle « pl"jvctte companies 5} a differenza di queste \.1ltimr!: pOosSoio
avere pifi-di go soci & godono di una serje di fﬂcnlté,’e diritid
che le attre non hanmno. Sono — per cosl dire — fel ; 1
azioni «in forma plenax, societd mer
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4. - IL finanzigmento dei conbratti di acquisto. 11
finanriamento dei contratti, assume, per lo pilt la
forma dello sconto.

11 «tetailer » o venditore che ha stipulato il
contratto di noleggio-acquisto riceve di solito dal-
Tacquirente, in cambio del possesso del bene, al-
cuni effetti cambiari dj varia scadenza corrigpondenti
a cijascuna delle quote pattuite. Ouesti « pagherd
cambiari » (bills) egli presenta per lo sconto alla
societa di finanziamento, e quest’ultima 1 risconta
ad un saggio modico in guanto sono garantiti dai
contratti di noleggio-acquisto di eni i1 « retailer »
& titolare. In questo primo tipo di sconto, sconto
di bills, il «retailer» rimane proprietario della
cosa loeata e titolave del contratto; non cede il con-
tratto, ma solo i bills che da esso prendono vita
e quindi assume interamente Vobbligo di paranzia
per mancato adempimento, da parte dell’acquirente,
dell’obbligaziong cambiaria. FPer guesta ragione,
appunto, il costo monetario dell’operazione & basso:
le « finatice companies » sono sufficientemente ga-
rantite. Questo metodo di finanziamento ha il nome
Ai « block discounbing method », perché lo gconto
dei bills avviene per gruppi €, nella maggior parte
dei casi, con una certa periodicit.

1. altro metodo & quello della cessione vera € pro-
pria del contratto: con esso i «retailer » cede 1
contratto ¢ trasferisce alla Societd finanziatrice la
proprietd della cosa locata dietro pagamento di 1n
prezzo; Pacquirente viene reso edotto della ces
sione e d’ora in poi dovtd pagare i canoni alla
« finance company », In tal medo, i1 retailer viene
completamente estronesso dal rapporto contrattuale
e si libera da ognj responsabilith] per tale ragione
il costo monetario dell’operazione & maggiore, B’
questo il « direct collection method ».

5. = La provvisia dei fondi delle istituzioni spe:
cializzate. Le istituzioni specializzate occupatio una
posizione intermedia $ra il credito bancatio, o il mef-
cato finanziario, da un lato e il pubblico dei «re-
tailers » dall’altro. Le Bamche commerciali inglesi
— @ differenza di quelle americane — non inierven:
gono diretiamente nelle operazion di finanzigmento
delle vendite o raie.

Al credito bancario (e mon bancario) gli istituti
vicorrono abbondantemente per la raccolta  dei
fondi (4). Nel complesso delle disponibilitd i « fon-
di propsi» rappresentaio infatti solo una parte di
minore importanza di fronte ai «londi dei terziw,
costituiti prevalentemente da 1°) adwvances concesse
dalle banche commerciali e 29) crediti di accefla
zione concessi dalle «Case di accettazione ». In
ambedue i casi, a garanzia del credito, stanno- i
« lquid assets» della societd, costituitl per lo piit
da bills e contratti di noleggio-acquisto. Nel se-
condo caso perd le accettazioni vengono concesse

[4) Come si & detlo, alcune societh furono injzialmente fnan-
sinte da compagnie dl assienrazione o dalle societd madyi
amevicane,

eolo dopo che i bills originari (original bills), quelld
ciod che soho firmati dal constimatore-acquirente a
{avore <el venditore e da questi presentati per lo
sconto alle societh fnatziatrici, siano da queste
ultime depositati in « garapzia addizionale » (as
collateral) della accettazione stessa,

Ma i bills in possesso delle istituzioni specializ-
zate possono prendere, sempre 4 SCOPO di finanzia-
mento, anche un’altra via, la vig del « discomunt
market », nel quale operano —- COHIE & noto — 1
« bill brokers ». Questi a loro volta sogliono girare
alle Banche commerciali gli effetti cambiari fpro-
venjenti dalle transaziopi di « hire-purchase», in
oid facilitati dali’assicurazione loro concessa dalla
« Trade Indemmity Co.», la quale non solo s im-
pegna a risaccire il 759% delle perdite eventual-
mente derivanti dal mancato adempimento del-
lemittente, ma si accolla altresl Vonere e le spese
dclia « prosecution », ciod dell’escussione giudiziale
dell!inadempiente.

Tutte queste facilitazioni accordate alle istitu-
pioni specializzate ratforzano sul mercato monetatio
la posizione delle cambiali provenienti dalle tran-
sazioni di « hire purchase »: il fatto di portare due,
e talvolta anche pift di due, firme, di cui almeno
una apposta da una reputata societi finanziatrice
o da un noto «bill broker », inserisce i bills in
questione nelfla categoria dei « fine trade bills » che
— nel portafoglio commerciale di una Banca —
sono quelli che s distinguono per un grado mas-
simo di sicurezza e soliditd. Avendo rignardo al
complesso dei bills, si vuol dire anche che 1« hire
purchase paper » & «clean paper» (carte « pulita»).

Queste qualitd rendono ¢ hire purchase paper»
prontamente riscontabile in o Tombard Street»
presso la Banca d’Inghilterra: il costo monetario
dell’operazione, il saggio del tisconto, & basso ap-
punto per il minor rischio che la «carta» com:
potta,

6. - L’andamento del credito roteale negli anni
pid recenti, Nott sono disponibili cifre e dati esattd
per valutare la entity dei finanziamenti ricevuti
concessi dalle Hire-Purchase Finance Companics.

Quanto ai primi si sa che il volume delle can-
biali vendute al « discount market» & relativamente
modesto (supposto, in media, in 30 milioni di sterr
Tine di effett in essere negli anpni precedenti Pultima
guerra,), Nessuna stima & stata fatta per Pammon-
tare dei crediti di accettazione. Comunque il « Mac-
millan Committee » del rg3r dichiarava che sopra:
tutto per merito delle concessioni bancarie le faci-
litazioni finanziarie ricevite dalle istituzioni spe
clalizzate potevano considerarsi « sufficienti».

Quanto ai finanziamenti concessi dagli istitutd,
possono servire di guida aleuni dati forniti da.l
BatocH e dal Cowrn. Di questi ci limnitiamo a T
clijamare, nella tabella di pag. 205, quelli relativt
ailammontare dell’attivo di otto delle principali
gociets dal 1937 al 1047
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Lo sviluppo, alla vigilia della seconda guerra

n}ondiale, si dimostrava degno di nota; Dattivitd

si era estesa dall’originario settore del materiale

{erroviario al finapziamento delle opere di miglio-

ra'm-mlto Iondiario, degli acquisti e vendite di he-

stiame e di macchinarie agricolo, di case di abita-
zione, di macechinario industrale, il pit delle volte

« specializzato n  {ad esempio atfrezzature cinema-

tograficlie), ¢ di beni di consumo {aute, radio ecc.},

I’espansione del credito rateale aveva anzi in-

dotto i1 Governo ad emanare una legge, 1'« Hire
Purchagse Act» del 1938, intesa sopratutto ad climi-
nare gli abusi contrg gli acquirenti sia da parte
dei venditori (obbliga di dichiarare ammontare
degli interessi sul prezzo globale ecc.), sia da ﬁatte
dlele societd finanziatrici (obbligo di chiedere un’os-
dmz}uza al Tribunale per rientrare nel possesso dei
beni, quando fosse gid pagato /3 del prezzo, ob-
blige di restituire all’acquirente I’ammontare; pa-
ggto sino al momento dell’inadempienza salvo i dan-
ui, ece.). '

Un’altra regolamentazione, diretta a prevenirne

ognl implicazione inflazionista, si sovrappose du-
rante la guerra. Anzitutto con il razionamento e
co11t-r0110 dei prezzi di certi gemeri: ricevere inte-
ressi -i.ll cambio di facilitazioni rateali significava
infatti maggiorare il prezzo magsimo ¢ quindi clu-
dere la legge. Successivamente, nel 1943, si ebbe la
generale e quasi assoluta proibizione dei contratti
di noleggio-acquisto ¢ di vendita a credito. Le ri-
percussioni delle leggi di guerra e della guerra
stessa sulle societd finanziatrici si riflettono nel-
decline delle attivitd (dimezzatesi nel 1944) e quindi
degli utili.
. Nel dopoguerra i controlli furono gradatamente
revocati, Nel giugno 1947 due ordinanze ristahili-
rono libertd quasi completa di comperare ¢ vendere
a rate, eccetto che per alcune merci a prezzo con-
trollato. Nel contempo, perd, le ordinanze fissavano
-eerte condizioni cui le vendite a rate avrebbero do-
Yu_tq conformarsi per il futuro: maggior versamento
iniziale, pilt bassi saggi d’interesse, minor durata
del Periodo contrattuale, ecc.

Di pari passo con la smobilitazione dei controili
proeede‘lr.a. la ripresa del credifo rateale, che, in
(clo_nnessufn'e con le tendenze dominanti .uel campo
pg-la] ,Egi{i‘ﬂzioeg(;llgzl;ifaétx-/iene ora largamente usato

et P'acg i strumentali, macchinari, im-
planti industriali ece. (5). 11 credito rateale ’ebbe

a (5M} V.‘ .COWEN, art, cit,, che riporta un passo della Relazione
o Gihsoin Jarvie, amministratore della « United Dominions
Atust », allultima Assemblea annhuale
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cosl la sua parte di merito nella ricostruzione delle

altrezzature fisse della organizzazione f)roduttiva

del Paese, ed ebbe la sua parte di responsabilitd

nell’eccessa di investimento capitali che da pit

parti' & ritenuto causa fondamentale dellattuale
pressione inflaziondstica,

‘La lotta intrapresa dal Governo contro 1'infla-
ziohe verso la fine del 1947 non poteva per cio tra-
sctivare guesto settore. Alla proibiziope di vendere
a rate mer.ci a prezzo controllato. (contrello diretto)
venne aggiunta una forma di controlle indiretto in-
tesa a porre un frene ai finanziamenti concessi dalle
B.an'che ¢ dalle Case di accettazione alle Societd spe-
c?ah?mte. 11 controlle ha carattere non solo « quan-
titativo» ma anche «qualitativo »: le banche e le
Case di acceltazione furono invitate, tra<1’altm, 5:
1]?1? atmentare, per il futuro, la concessione di ere;
d.ltl alle societd specializzate al di sopra del livello
sine allora raggiunto, e a spostare ulteriormente
Ja .10.1'0 attivitd dal finanziamento dei contratti re-
Jativi a beni di consumoe (radio, veicoli, biciclette
a'ut‘omobili, ece.) al finanziamento dei contratti fela’-
t1.v1'a wacchinari e impianti delle industrie essen-
ziali (miniere, esportazioni, alimentazione, ecc.) e
del}’agricoltura, Llosservanza delig ingiu,nzion.i &
assicurata dal fatto che le societd finanziatriel usa-
no presentare periodicamente alle banche, insieme
ad ogni fova richiesta di ant‘icipazioni, un pro-
spetto dal quale risulta Putilizzazione dei "fondi Pre-
Ged'entemente oftenuti: se dal prospetto appaiono
« VIOIEIZI'?Ili », le Banche sono «teniite » a- tion ﬁn-
novare, in futfo o in parte, le « advances »,

Ql{esta digseriminazione dei finanziamenti delle
Vt‘endlte rateali che approfondisce e — potremuno
dive —— cotregge o rettifica la selezione gia attuata
nelia pratica degli afari, mentte ha avvantaggiato
alcune categorie dj produttori e negozianti, ha wna-
turalmente danneggiato talune altre — industria
radiofonica, ad esempio — per le quali il sistema
delle vendite rateall & uno strumento fondamentale
di propulsione.

51 tratta comunque di « divettive » di carattere
temporaneo che rientrano, come 1h aspetto parti-
colare, nell’sttuale vasty piano inglese di misure
volte a” bloccare la pressione inflazionistica. Ia
tendenza dei prossimi anni sembra, in complesso
favorevole allo sviluppo delle vendite a rate, Ch{:".
saranno alimentate cdagli alti prezzi (rispetto ai
redditi privati) e dalla forte pressione fiscale,




