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1. — Ia vendita su documenti, o contro docu-
menti che dir s voglia, viva ed operosa da tempo-
nella prassi commerciale, ha trovato per la prima
volta una esplicita ed organica disciplina nel nuovo
codice civile (artt. 1527-1530) (1). Delle cui nor-
me, pertanto, non appare inopportunc un sinte-
tico esame, onde stabilirne il contenuto, e porre
a confronto le soluzioni ora adottate con le teorie
che prima si erano venute formando man mano,
nel silenzio della legge. .

Sotto il secondo profilo, si pud dire fin da ora,
anticipando le conclusionidelle presenti note, che,
per quanto rignarda la natura giuridica di questa
sottospecie di vendita, le norme del nuovo codice
lasciano arguire che sia stata adottata la pilt cor-
retta configurazione ormai decisamente preva-
lente nella dottrina, sebbene sovente avversata
dalla giurisprudenza. Per quanto poi riguarda la
disciplina concreta del contratto nei stioi singoli
aspetti, somo stati consacrati i principali punti
pacifici della prassi ormai venutasi a creare, men-
tre per le questioni controverse la legge si & orien-
tata nel senso battuto dalla giurisprudenza.

Costituisce questa ﬁgura tha inserzione dei ti-
toli di credito, e della relativa disciplina, nel con-
tratto di vendita, Riguarda sia cose originaria-
mente e per loro natura generiche ma gid indi-

(1) In generele, per il nuovo codice, cfr.': GI}EC_O,
La compravendita ¢ altvi contratti, (Corso di leziond),
Milano 1947, pp. 120 € segg. ; FIORENIING, In « Riv,
dir, comum. », 1947, I, 342 e segg, Per i codicl prece-
denti, cfr. per tutti: DoMiNEDO, La vendiia comivo
documenti, Roma 1933, ed ivi biblicgrafia; Lorpi,
in « Diritto e pratica comm. », 1942, II, 73 e segg.

@

viduate, che cosé specifiche ; praticamente, so-
pratutte le prime ; comunque, siccome pud avere
ad oggetto anche cose specifiche, non appare gram-
maticalmente del tutto corretto il termine «merce »
tipetutamente adoperato dal codice (artf. 1527,
1529 I° e 2° comma, I860), termine che proptia-
miente concerne solo le cose fungibili. Suo presup-

posto & che al momento della vendita la cosa si .

trovi nella detenzione di un terzo (vettore, deposi-
taric), il quale la detenga per conto del venditore :
ricorre quindi nelle vendite con spedizione (ciog
di cose da trasportare da uno ad altro luogo per
conto del compratore), nelle vendite di cose in
viaggio (al momento in cul si conclude la vendita),
e nelle vendite di cose depositate, Praticamente,
ha luogo sopratutto quando uno od entrambi i
contraenti si trovano in luogo diverso da quello
in cui' @ la cosa al momento della conclusione del
contratto.

Come & noto, fra i titeli di credito ve ne sono al-
cuni i quali hanno come contenuto, ciod attri-
buiscono al loto legittimo possessore, il possesso
delle cose cul si riferiscono, i1 diritto alla consegna
della cosa dal detentore di essa, e il potere di dispo-
sizione della cosa stessa. Il detentore della cosa
(vettore, depositario), ciod, la detiene per conto del
legittimo possessote del titolo, ed & obbligato a
consegnarla a costui, e a lui solo, potendo quindi
legittimamente rifiutarne la consegna a chiunque
altro. Per il nostro diritto positivo, questi titoli
sono solamente : il duplicato della lettera di vet:
tura o la polizza di carico {art. 169T c. ¢.), per !
trasporti terrestri; la polizza di carico e la po-
lizza « ricevato per I'imbarco », per i trasporti ma-
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rittimi (artt. 458 e segg. c.nav.); U'ordine di con-
segna (delivery order), anch’esso per i trasporti ma-
rittimi {artt. 466 e segg. c. nav.); la lettera di
trasporto aereo (artt. 956 e segg. c:nav.); la fede
di deposito e la nota di pegno, per i depositi nei
magazzini generali {artt. 1790 e segg. c. c¢.). Salvo
i, primi due e gli ultimi due, che sono solo all'or-
dine, cio& trasferibili solo per girata, gli altd pos-
80110 essete emessi sla netinativamente che all’or-
dine o al portatore, La fede di deposito conferisce
il possesso pieno sulla cosa.se accompagnata dalla
nota di pegno; se divise, la prima attribuisce il
possesso di . una cosa gravata da un dirdtto A
pegno altrui, e la seconda il semplice possesso di
un diritto di pegno.

La vendita su documenti ha luogo quando la
cosa venduta & rappresentata da qualcuno dei ti-
toli anzidetti, Percid, essendo solo questi i titoli
rappresentativi di merci riconosciuti dal nostro
ordinamento positivo, la vendita su documenti &
setnpre o -vendita di cosa depositata in un magaz-
zino generale, o vendita di cose in viaggio, o ven-
dita con spedizione. Quest'ultima, per converso,
rientra nella vendita su doctmenti solo in quanto
per la cosa da trasportare sia stato silasciato dal
vettore uno degl anzidetti titoli rappresentativi,

Con l'opinioné prevalente, & da ritenere che la
presenza di un vero e propzio titolo di credito rap-
presentativo di merce sia essenziale per aversi ven-
dita-su documenti, e che non ricorre pilt questa
figura, ma una comune vendita, allorquando i
documenti forniti dal venditore al compratore sono
solo documenti di legittimazione e titoli di eredito
impropri, ciod tutti quei documenti che si limi-
tano a facilitare 'esecuzione del contratto, age-
volando al compratore la prova del contratto
stesso, o comunque deli'acquistato diritto di pro-
prietd sulla cosa, prova da fornire al detentore della
cosa, opptire agevolandogli la identificazione defla
merce, o infine rendendo possibile il trasfetimento
del diritto senza la forma della cessione dei cre-
diti (artt. 200z c.'¢.). Tutti i documenti di questa
scconda categoria, invero, non attribuiscono al
loro legittimo possessore il diritto alla consegna
della cosa ; ed invece & sul presupposto di un do-
cumento attributivo di tale diritto che 2 impostata
tutta la vendita contro documenti, & questa ca-
ratteristica che ne giustifica la particolaré disci-
plina, come si vedra fra breve {n. 2). Non & titolo
rappresentativo, ad esempio, l'ordine di consegna

improprio (delivery order improprio), nel quale la

metce non & ancora individuata, ma che serve
solo a frazionare fra pilt compratoti il catico coms
plessivo rappresentato da un’unica,polizza di ca-
rico, -sicch il capitano della nave pud anche ri-
fiutarsi di eseguire tale ordine di consegna fra-
zlonata,

Per converso, purcheé sussista un titolo di cre-
dito rappresentativo della merce, a questo pud’
pol accompagnarsi ed aggiungersi, e venire con-
segnato anch’esso al compratore, ogni altro doeu-
mento che costituisca in qualsiasi senso un’agevo-
lazione per il compratore : forﬁendogli notizie sulle
condizioni matetiali o giuridiche della merce {qua-
litd, provenienza, etc.); oppure facilitandogliene il
titiro, in quanto attesti il gid avvenuto adempi-
mento di formalitd od oneri preliminari per il
ritiro stesso (ad esemplo, ricevuta dell’eseguito
pagamento dei diritti di dogana, nelle cose di
provenienza estera) ; o infine in quanto consista
nella polizza di assicutazione della merce contro i
rischi del trasporto o contro quelli della giacenza
nei magazzini generali. '

2. — L’art. 1527 dispone che con la consegna
del titolo rappresentativo della merce, ed eventual-
mente anche degli altri documenti accessori anzi-
detti, «il venditore si libera dall’obbligo della con-
segna » della cosa. Sta in ¢id la peculiaritd essenziale
di questa vefidita : Ia'quale, dunque, si caratterizza
per il modo partidolare con cui in essa avviene la
consegna, ; tutti gli altri speciali aspetti della sua di-
sciplina non ne sono che una conseguenza. Qui, ciod,
la consegna della cosa ha luogo mediante la conse-
gna dei titoli rappresentativi della merce, appunto
per via del gia ricordato contenuto di questi titoli,
sopratutto in quanto ii loro legittimo possesso at-
tribuisce il possesso (mediato) della cosa (framite
il detentore di essa ed emittente del titolo) : co-
siddetta tradizione documentale, di efficacia ben
maggiore della semplice tradizione simbolica degli
immebill ‘a mezzo di documenti, perchd solo nella
prima il (diritto di) possesso della cosa si incor-
pora. nel doctmento, ’ ‘

La formula della legge precisa un punto che la
prevalente dottrina, pur nen semza contrasti, e
contro il frequente avviso della giurisprudenza,
aveva gid posto in chiaro: i documenti interven-
gono solo al momento della consegna, e come mez-
zo di questa. La vendita, invece, non ha come og-
getto il titolo ‘di credito, come prima del nuovo
codice fiteneva -in prevalenza la giurisprudenza,
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‘ma pur sempre la merce cui il titolo si riferisce.
Quando la legge dice che rimettendo il titolo al
compratore il venditore si libera dall’obbligo della
consegna, non intende dire della consegna del 4i-
tolo, perché allora il principio garebbe stato cosl
ovvio che non vi sarebbe stato certo bisogho di
enunciarlo, ma intende dire che in quel modo il
venditore si libera dall’obbligo della consegna della
cosa. Il trasferimento del titolo avviene anch’esso
a seguito di un apposito negozio (almeno quando
si tratta di titoli nominativi e di titoli all’ordine) ;
ma, come & stato giustamente osservato, tale ne-
gozio rimane distinto dal contratto di vendita e
costituisce solo un mezzo di esecuzione di questo
ultimo ; come del resto & confermato dalla circo-
stanza che il negozio di trasferimento del titolo
pud essere unilaterale (ad esempio, Ia girata dei
titoli all'ordine). Naturalmente, nei casi concreti
le parti possono anche convenire che la vendita
abbia direttamente ad oggetto i titoli, nel senso
che il compratore rimanga tenuto al prezzo an-
che se la cosa fosse pia perita prima della vendita ;
ma allora si tratta di una vendita aleatoria, e si
timane fuori dalla speciale figura della vendita
st documenti. Comunque, la legge prestime. la
vendita su documenti, sicchd nel dubbio, e fino
a quando non venga provata la vendita diretta
del titolo, & a questa figura che bisogna attenersi.
Del resto, cid risponde anche alla pilt frequente
realtd economica di questi rapporti @ in essi gene-
ralmente le parti non contrattanoc il titolo, per un
mero scopo di speculazione, ma efettivamente
hanno riguardo ed interesse alla merce rappreseti-
tata dal titolo, e del titolo si servono solo per fa-
cilitare I'operazione, '

Anche quando il venditore su doctmenti non
abbia ancora pagato il prezzo della merce che ave-
va precedentemente acquistato, la vendita su do-

-

cumenti non & cessione del precedente contratto,
ma vendita a s& stante, :

Una volta stipulata una vendita sa doctimenti,
da essa nasce per il venditore Vobbligo di conse-
gnare il titolo rappresentativo della merce. Ma
per cid stesso, l'effettiva esecuzione di tale cop-
segna, appunto perchd 2 solo un efetto di questo
contratto, non & invece necessaria per attribuire
al contratto stesso la natura di vendita su docu-
menti, Se dopo conclusa una vendita siffatta non
viene compiuta la consegna dei titoli, si'avta sem-
plicemente una vendita su doctimenti inadempiitta.
Invece, per attribuire al contratto la qualifica di
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vendita su’ documenti, basta che lesistenza del
titolo reppresentativo della merce venduta sia
stata prevista espressamente nel contratto, o an-
che semplicemente che fosse nota al compratore !
non occorre che nef contratto si sia espressamente
menzionato 'obbligo di consegnare il titolo : tale
obbligo discende automaticamente dalla legge una
volta creati gli estremi della vendita su documenti,
dato che, in presenza di questi estremi, la legge
presume tale natiuta del contratto. :

Ma d’altra parte, tutte le volte in cui per la cosa
venduta esiste un titolo rappresentativo, il vendi-
tore hia 'obbligo di consegnatlo, anche se cid
non sia stato previsto nel contratto, e addirittura
anche se il compratore ignori Uesistenza del ti-
tolo. Cid perche, siccome il titolo attribuisce al
stio legittimo possessore il possesso {mediato) della
merce e il diritto alla consegna di essa dal deten-
tore, e siccome if titolo & trasferibile, se il vendi-
tore lo conservasse cid costituirebbe un grave peri-
colo per il compratore, il guale rischierebhe che,
dopo la vendita, altri {lo stesso verditore o un suc-
cessivo avente causa da questi) si faccia conse-
giare la merce prima di lui. Ma in questo secondo
caso, ciod anche se il titolo viene consegnato seb-
bene il compratore ne. ignorasse addirittura la
esistenza, cid non vale pitt ad attribuite al con-
tratto la natura di vendita su documenti,

In ogni caso, tuttavia, I'esistenza di una vendita
st documenti & solo wna presunzione, posta dalla
legge, ma suscettibile di prova contraria. Pratica-
mente, questa presunzione ritane confermata
nella grandissima maggioranza dei casi concretd ;
ma, teoricamente non sembra potersi escludere che,
se le parti lo volessero, potrebbero anche atteg-

. glare il negozio in modo diverso, non solo col con-

siderarlo come vendita diretta dei titoli (del che
abbiamo gid parlato), ma anche con I'impostarlo
come vendita ordinaria della merce con semplice
cotisegna aggiuntiva dei titoli,

In ogni caso, infine, se il compratore ignorava
l'esistenza del titolo e il venditore non glielo con-
segna, non si ha vendita su documenti, ma vendita
ordinaria, Cid non esclude che anche in tal caso
il venditore avesse I'obbligo di consegnare il ti-
tolo, e sia inadempiente a quest’obbligo, con le
relative consegtenze. '

'3 — La conclusione del contratto pud prece-
dere nel tempo la consegna del titolo, cosl come in

ogni vendita la consegna pud anche avvenire un
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certo tempo dopo la conclusione del contratto.
Ta consegna del titolo avviene con le normali for-
me di trasferimento dei titoli di credito, a seconda
che si tratti di titclo all’ordine o al portatoze o
nominativo. )

La consegna deve essere effettiva. Non la si ha
ancora, per esempio, se i titoli vengono semplice-
mente dati in visione al compratore, in quanto
siano depositati presso un incaricato o un rappre-
sentante del venditore (il che pud derivare da varie
ragioni : ad esempio, se si vuole vendere solo una
parte di un carico complessivo rappresentato da
un’unica polizza di carico) ; in tal caso, anche se
it rappresentante del venditore rimet‘;e al compra-
tore un ordine di consegna improprio, cicé per
una parte dellintero guantitativo di merce non
ancora frazionato, non si ha vendita su doctmenti,
perché lordine di consegna improprioc non & ti-
tolo rappresentativo della merce, non attribuisce
un verc e proprio possesso della merce né un ve-
ro e proprio diritto alla consegna di essa da parte
del detentore, e il rilascio di tale ordine non im-
posterebbe ancora consegna: della imerce a sensi
dell’art, 1527, e tutto cid appunto perché il quan-
titativo venduto non & ancora individuate, ciod
separato dal maggior complesso di cui fa parte.
8i ha invece vera e propria vendita su documenti,
con relativa consegna, se 'unico titolo rappresen-
tativo dell’intero quantitativo di merce viene tra-
sferito per intero ad un rappresentante comune di
pitt compratosi, che acquisteranno ognuno wna parte
della merce : allora si ha una vendita e una con-
segna unica a pitt compratori, 1 quali, a mezzo del
comiuile rappresentante, agiscono solidalmente ed
acquistanc in comunione l'intera partita di merce.

L’art. 1527 aggiunge che il venditore si libera
dall'obblige delia consegna rimettendo al compra-
tore il titolo rappresentative della merce «e gli
altri doctmenti stabiliti dal contratto o, in man-
canza, dagli usi» Questi altri documenti possono
essere quei titoli di credito impropri o quei docu-
menti di legittimazione def quali abbiamo gia
patlato {n. I), o comunque guelsiasi documento
attinente alla cosa. Per questi vari documenti,
1a formuls della legge sembra andare oltre la pro-
babile volontd della medesima,in quanto sembre-
rebbe che, almenc quando guesti decumenti esi-
stono, essi vengono parificati al titolo rappresen-
tativo. Hssi, invece, anche in tal caso rimangono
it un piano inferiore; la loro comsegna non &,
heppure in parte, mezzo di consegna della cosa,

non contribuisce ad integrare gli estremi di questa

ultima consegna, per la quale & necessaria, ma anche
sufficiente, la cousegna del titolo rappresentativo.
Issi costituiscono semplicemente un accessorio.
della cosa e del titolo rappresentativo ; I'obbligo

. di consegnasli tientra nel quadro generale di con-

segnare, oltre alla cosa venduta, anche gli acces-
sori di essa (art. 1447 2° comma); ed appunto,
1a legge si ¢ preoccupata di precisare, in linea di
disciplina. generale della vendita ordinaria, che
questi accessori souo non solo quelli materiali
(art. 1477 2° comma), ma anche «i titoli e i docu-
menti relativi alla proprietd e all'uso della cosa
venduta » -(art. 1477 3° comma: pardando di ti-
toli, qui la legge non si tiferisce ai veri e propri
titoli rappresentativi della merce). ¥ quindi da
ritenere che anche nell'ipotesi dell’art. 1527 la
congegha del documenti ivi menzionati soggiace
alla disciplina generale cul per la vendita ordinaria
sono soggetti i documenti previsti dall’art. 14479
3° comma,. Inoltre, dalla formulazione dell’art, 1527
sembrerebbe che, quando il contratto non abbia
specificato questi documenti, debbano essere con-
segnati solo quelli stabiliti dagli wsi. Invece &
probabilmente da ritenere che qui la norma vada
interpretata estensivamente : invero, U'art. 1477 3°
comma, pone U'obbligo di consegnare 1 documenti
relativi alla cosa, senza richiedere che cio sia pre-
visto dagll usi, sicché questa consegna & dovuta

‘anche per quei documenti per i quali non esista

un uso in tal senso ; ed in questi termini & da in-
tendere anche 'att. 1527, non scorgendosi ragione
alcuna per cui la legge avrebbe dato a questo
obbligo un’ampiezza minore nella vendita su do-
cumenti (dove, se mai, la consegna di documenti
potrebbe avere un'estensione maggiore).

Infine, 1 documenti che si pud avere l'obbligo
di consegnare non sempre sono solo quelli esistenti
al momento della conclusione del contratto: per
alcuni, il venditore pud anche avere l'obbligo di
provvedere alla loro formazione, onde consegnarli
poi al compratore. Quando e per quali documenti
cid si verifichi, pud generalmente essere stabilito
solo di volta in volta, in base afle clausole del con-
tratto, alla natura del documenti, ad ogni altra cir-
costanza del caso concreto, e agli usi. L'esempio
pilt cospicrio & probabilmente costituito dalla ben
nota vendita c¢if, nella quale il venditore ha anche
T'obbligo di assicurare la merce contro i rischi del
viaggio, e di consegnare al compratore anche la
relativa polizza di assictirazione, '
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4. — I titoli e documenti che si congegnano. de-
vono essere regolari (arf. 1528, 2% comina). Cid
concerne solo la loro regolarita formale, non lo
stato materiale in cui si trova la merce da essi rap-
Ppresentata, o

Questa regolarita formale importa, anzitutto che
devono essere consegnati tutti i documénti sta.
biliti nel contratto, o dagli usi, o per i quali sor-
g4 comunque l'obbligo della consegna, data la
loro attinenza alla merce venduta. Il che ‘vale
sopratutto per gli anzidetti documenti integra-
tivi del titolo di credito, perché & ovvio che, se
manca addirittura i1 titolo rappresentativo della
merce, non si tratta di semplice irregolarita g
addirittura di inesistenza della consegna, nel sen-
so in cui 1a i intende per la vendita sn documenti,

In secondo Iuogo, accorre che i titoli rappresen-
tativi e gli altri documenti accessotl presentino
tutti i requisiti di forma hecessari per il tipo cuj
ciascuno di essi appartiene,

Infine, occorre che non presentino alterazioni
sospette oppure clausole o indicazioni contrarie
- al patti o aghi usi: ad esempio, che gia dai titoli
e documenti il genere o la quality o lg quantitd
della merce, oppure la data della partenza o dello
arrivo di essa, non rsultino diversi da quelli con-
venuti nel contratto di vendita. Si discute, ad
esempio, se siano regolari, o-possano essere rifin-
tati, titoli in cui 'emittente abbia apposto riserve
sulla natura, qualitd o quantitd delly merce, o
abbia rifiutato di assumersi responsabilitd, per le
relative dichiarazioni del mittente o del deposi-
tante : cosi le clansole « dice essere », « ignoro peso n,
e simili. Si inclina tuttavia ad ammettere la rego-
laritd in guesti ultimi e in casi del gemere. Cosl
pure, si & discusso se il compratore sia tenuto a
considerare regolare 1a consegna di una polizza
«ricevuto per imbarcoy in luogo di una polizza
di carieo, dato che la prima non garantisce in
modo assoluto che Iimbarco della therce sia stato
effettuato, e guando. ¥ invece sicuramente rego-
lare T'ordine di consegna. quando & emesso in con-

formitd alle prescrizioni dell’articolo 456 codice
navale, : :

5- — Per guanto riguardala merce, di solito gli
adempimenti del venditore e la sopportazione dei
rischi non sf discostano dalle regole ordinarie delly
vendita, solo tenendo presente chela consegna dei
titoli importa, coisegna della merce, ma che que-
sta sostituzione, come si vedra fra breve, & Lmi.

tata appunto ai soli effetti della consegna, e non
sl estende alla garanzia. per iz, .

@) 1 compratore acquista la proprietd della co-
sa al momento stesso della conclusione del -con-
tratto, come avviene per regola nella vendita di
cosa specifica, appurito perché. in ipotesi si tratts
di cose individuate : e ciog, o di cose specifiche
Per loro natura, o di coge otiginariamente generiche
ma gid individuate prima delta conclusione del
contratto con Ia consegna al vettore o al deposi-
tario. :Pud solo accadere che, quando si tratta di

- cose per loto natura generiche, non ne sia ancorg

avvenuta la individuazione al momento della con-
clusione del eontratto : o in quanto la merce non
sia stata ancora consegnata al vettore o gl depo-
sitatio ; oppure in quanto yvi sia una grossa partita
di merce non ancora suddivisa in quantitativi
distinti, e delta quale si venda solo una partef
cul pertanto non corrisponde aticora un apposito
titolo rappresentetivo, perché I'unico titolo per
il momento esistente -abbraccia Iintera partita,
In tal caso 1a Proprietd trapassa. solo al motnento
della individuazione ; ma anche ora questo mo-
mento precede la consegna del. titolo, perche Ia
emissione di quest’ultime DPresuppone ormai av-
venuta la specificazione del singolo quantitativo
venduto, o con la consegna al vettore o al deposi-
tario, oppure eol frazionamento della partita com-
Plessiva gia consegnata al vettore o al depositario
{in questa seconda ipotesi, anzi, pud non giungersi
mai al rilascio di un veroe Ppropiio titolo rappresern-
tativo del singolo quantitative venduto, e quindi
ad una vera e Propria vendita sy documenti, in
quanto il venditore emetta solg un ordine di con-

" segna improprio, o comunque un gemplice ordine

di frazionamento, al quale il vettore o il deposi-
tario non- faccia seguire il rilascio di un ulteriore,
vero titolo rappresentativo del singolo quantita-
tivo venduto). .

b) Almeno quando si tratta di vera e propria
vendita sy documenti, cio# almeno guando la con-

- segna del titolo era stats prevista nel contratto, -

sia pure tacitamente (e a tal'uopo, come si & gia
visto, basta che il compratore fosse a conoscenza
della esistenza det titolo), la mancata. consegna
di esso costituisce inadempimento assoluto della
obbligazione di consegnare la cosa. I .compra-
tore, quindi, ha Ia scelts fra 1 soliti rimedi che in
tal caso gli competono in ogni ordinaria compra-
vendita, e ciod vuol quelli generali per tutti i
contratti corrigpettivi, che quelli speciali alla
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vendita di cose mobili : azione per tisoluzione glu-
diziale ; diffida ad adempiere ex art. 1454 ; tisolu-
zione per proprio atto unilaterale ex art. I517.
I%e 3° comma ; azione giudiziale di adempimento,
clod per la consegna del titolo o della cosa (vtol
proprio di quella determinata cosa, vei anche
di un altro, uguale quantitativo, in quanto si
tratti di cose fungibili); esecuzione coattiva me-
diante compera in danno {art. 1316) ; semplice so-
spensione del pagamento, a titolo di eccezione di
inadempimento {art. 1460). Ma fin quando il titolo
non gl sia stato consegnato, se preferisce insistere
pet 'adempimento pué farle solo verso il venditore ;
invece non pud-ancora tivolgersi all'emittente del
titolo per farsi ugualmente consegnare la cosa,
perché senza il legittimo possesso del titolo egli
non ha quel diritte verso l'emittente del titolo
stesso, - ‘ ' '

Purché irenga consegaato il titolo rappresentativo
della cosa, la mancata consegna di qualcuno degli
altri documenti accessori, dei quali si & gia parlato,
costituisce non inadempimento totale, ma solo un
inesatto adempimento dell’obbligazione di con-
seghare la cosa, in quanto questa viene bensi
consegnata (mediante la consegna del titolo rap-
Presentativo), ma senza qualctuno degli accessori
dovuti, accessori costituiti appunto da quei do-
cumenti, Quindi il compratore ha diritto all’esat-
to adempimento, ciod alla consegna di tutti i do-
cumenti accessori che dovevano essergli rimessi,
¢ pud chiederlo giudizialmente. Invece, quanto alla
risoluzione, non-si pud ‘stabilire.a priors se e guan-
do la mancata consegna di qualcuno di quei do-
cumenti, e di quale fra essi, vi dia diritto. 8i tratta
di stabilire, in base all’art. 1453, se e quando tale
mancata consegna sia, per linteresse del compra-
tore, di gravitd sufficiente da glustificare 1a tisolu-
zione : e questa valutazione — compito esclusivo
del giudice di merito, ed insindacabile in Cassa-
zione — pud essere compiuta solo di volta in volta,
in base alla natura del documento non consegnato
e della cosa da esso rappresentata, alla qualita
delle parti e ad ogni altra circostanza del caso
concreto. _

¢} Se la cosa non esisteva, o era gid perita prima
della conclusione. del contratto, questo & nullo
per mancanza di oggetto, come ogni altra vendita
di cosa inesistente o gia perita, anche se & .stato
consegnato un titolo rappresentative della cosa.
Cid non contrasta con la regola fondamentale di
questa vendita, per cui la consegna della cosa si

considera avvenuta con Ia consegna del titolo-
a questo effetto, invero, si sottintende che deve
trattarsi di un titolo valido, e a cid occorre che il
titolo abhia non solo i requisiti di forma ma anche
quelli di sostanza. Cost come & nullo @b indio un
titolo emesso per una cosa inesistente, cosl cade
vel nulla un titolo rappresentativo dal momento
in cul la cosa da esso rappresentata pilt non esi-
ste ; e allora la consegna del titolo, ¢ quindi della
cosa, & stata solo apparente, nella sostanza: 1noh
si & avuta consegna né dell'uno nd dell’altra, es-
sendo stato in realtd consegnato un titolo nullo,
cio# un mero pezzo di carta. Come gid rilevato
in precedenza (n. 2), anche 1a vendita su documenti
ha per oggetto non il titolo rappresentativo, ma
pur sempre la cosa rappresentata dal titolo, il
quale ultimo interviene solo nella fase di esecu- -
zione, come mezzo di consegna ; se quindi manca
l'oggetto, non si pud gitngere ad una vera e pro-
bria consegna. Tutto cid non interessa per escly-
dere che in tal caso il contratto sia regolarmente
eseguito mercd la semplice consegna del titolo:
cid & anche troppo evidente, dato che la vendita
stt docurienti, per solito, non & un contratto alea-
torio™ (tranne nella particolare ipotesi di cui si
patlerd in seguito, n. 7). Tnteressa invece per con-
cludere che, quando la cosa non esiste o & gid pe-
rita sebbene ne venga consegnato un titolo rap-
presentativo, non si ha semplice inadempimento
di un contratto valido, ma nullitd del contratto,

Cid impotta in primo luogo che il compratare non
puo insistere per I'adempimento: percid — anche
a prescindere dal caso che si tratti di cosa infun-
gibile, per la quale basta gia tale sua natura ad
scludere la possibilitd di una sostituzione — an-
che quando la cosa sarebbe stata fungibile, il
compratore non pud chiedere la consegna di un
altro, uguale guantitativo del medesimo geniere (e
tanto meno procurarselo coattivamente a sensi dello
art, 1516). Viceversa, ed in base ai principl gene-
rali, la nullita del contrattc non esclude che il
venditore possa soggiacere ad un risarcimento del
danno, ma solo per colpa in contrahendo (art. 1338),
Anzitutto, quindi, solo se & stato in colpa : cio
se,.pur sapendo che la cosa non esisteva o ers
gid perita, non ne abbia preventivamente infor
mato il compratore (in tal caso, per solitc si ha
addirittura dolo}; o anche se, pure ignorandolo,
tuttavia avrebbe dovuto sapetlo con lordinaria
diligenza. Inoltre, sempre in base ai principi ge-
nerali sulla colpa n comtrahendo, sard talora te-
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nuto al risarcimenta non di tutte 1'interesse po-
sitivo (per esempio, non della differenza fra il
valore obiettivo, intrinseco della cosa e il prezzo
contrattualmente pattuito), ma solo del cosiddetto
interesse negativo: clod, sopratutto, delle spese
fatte dal compratore per il contratto, e del danno
da costui subito per non avere tempestivamente
acquistato la merce da altri {danno, quest’ultimo,
che in gueste particolari vendite, spesso imper-
niate sul fattore tempo, pud tuttavia assumere
anche tna entitd non indifferente).

d) La garanzia per vizi segue fedelmente anche
in questa vendita le regole generali che Ia gover-
nano nella vendita ordinaria. La consegna del i-
tolo rappresentativo vale come consegna della
cosa : ma cid, appunto, solo agli effetti dell’obbli-
gazione di consegnare, e non anche agli effetti della
garanzia per vizl. Quindi, ge il compratore ticeve
il titolo senza riserva, cid non importa decadenza
dalla garanzia, non solo per i vizi occulti, il che
& ovvio, ma neanche per quelli apparenti.

Invero, quan&o la legge dice che non & dovuta
la garanzia se i vizi erano facilmente riconoscibili
(art. 1491), intende questa riconoscibilitd in senso
soggettivo : non basta, clog, che il vizio fosse
obiettivamente apparente, tale da essere facil-
mente riconogciuto dalla generalitd delle persone,
ma occorre anche che fosse riconoscibile da quel
determinato compratore al momento della conclu-
sione del contratto, e percid che questi, in tal
momento, si fosse trovato in presenza della cosa
ed in grado di verificarla; Se e fin quando manchi
quest’ultimo estremo, il vizio, anche se (obiettiva-
mente) apparente, non & ancora (sublettivamente)
riconoscibile per quel dato compratore, e non 2
esclusa la garanzia, Una applicazione specifica di
questo pacifico principio generale & fatta dall’arti-
colo 1511 alla vendita con spedizione, cioé ad una
vendita che pud anche coonestarsi con la vendite
su documenti, e dar luogo anche a quest’ultima,
in quanto dal vettore sia stato emesso un titolo
rappresentativo della cosa da trasportare. Ora ap-
punto, nella vendita su documenti, fin quando gli
venga consegnato semplicemente il titolo rappre-
sentativo, il compratore non &, o pud non essere,
ancora in grado di verificare la cosa ; pué anche
avere avuto questa possibilitd, ma cid, oltre che
praticamente assai raro, nulla ha da vedere con la
pura e semplice consegna del titolo. ILa quale,
dunque, non gl fa ancora perdere la garanzia,

CREDILO

neanche per gli eventuali vizi appatenti (2). Lo

art. I811 precisa inoltre che per i vizi apparenti,

nella vendita con spedizione, il termine per la loro
denunzia decorre dal giorno del ricevimento della
cosa da parte del compratore, cloé dal giorno in
cui il vettore gliene faccia la riconsegna (3). An-
che in tale sua parte, questa norma non & eccezio-
nale, ma si limita ad integrare il principio generale
anzidetto. Il termine di otto glorni, invero, &
quello previsto per la denuncia dei vizi oceulti, e
pet questi decorre dal giorno della loro scoperta
(art. 1495 10 comma). L'art. 1511 dice in sostanza, :
che quando il vizio & (obiettivamente] apparente
ma nott riconoscibile da guel dato compratore,
in quanto costui non era stato in grado di verifi-
care la cosa al momento della conclusione del con-
tratto, viene trattato come vizio occulto, e quindi
non fa perdere la garanzia, purchd, come i vizi
occulti, venga denunciato entre otto giorni; con
la sola differenza che per questi ultimiil termine
decorre dal giomo della scoperta effettiva, mentre
invece per i vizi apparenti decorre dal giorno in
cui il compratore & giato posto in presenza della
cosa ed in grado di vetificarla {nella vendita con
spedizione, quindi, dal giorno della riconsegna della
- cosa, fatta dal vettore al compratore-destinatario),
perche, data la apparenza del vizio, ormai non wi
sarehbe pilt alcuna ragione per assegnate al termine
una decorrenza posteriore anche a quel momento.

Tutto cid, quindi, vale anche per la vendita su
documenti. Be il compratore non si era trovato
in presenza della cosa, ed in grado di verificarla,

(2) Cid discende solo dai principi generali anzi-
detti. Un argomento in gueste senso non si ricava
invece dall’art. 1528 29 comma, il quale concerne
solo la sospensione del pagamento del prezzo, come
eccezione di inesatto adempimento, rimedio comple-
tamente diverso dalla garanzia., Che il pagamento
del prezzo hon possa essere sospeso con leceepire
everituali vizi della cosa mnon significa che questi
vizi non debbano essere fatti valere tempestivamente
agli effetti della relativa garanzia : {l compratore non
pud sospetidere a causa di essi il pagamento del prez-
zo, ma, ove ne sia vermto a conocscenza (dopo la con-
clusione del contratto), ha l'onere di denunciarii
{entro otto glomnd), se non vuol perdere la garanzia:

{3) La quale hon & la consegna ex vendita, dal ven-
ditore al compratore, perché quest'ultima, nella ven-
dita con spedizione, si intende avvenuta con la con-
segna fatta dal venditore al vettore (art, 1510 2°
comma), il quale, limitatamente ai soli effetti dello
adempimento dell’obbligazione di consegnare e della
recezione di questo adempimento (non anche agli
effetti della garanzia per vizl), & un ausiliario del
compratore ; ma ¢ invece la riconsegna ex tra-
sporto, che il- vettore fa in adempirnento, ormat,
solo della sua obbligazione verso il destinatario, de-
rivante dal contratto di trasporto.
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prima. o al momento della conclusione del con-
tratto, non perde ancora la garanzia. Il termine
di otto giorni per la denuncia del vizio decorre al-
lora: dal giorno della scoperta effettiva, per i
vizi occulti; e da quello in cui it compratore si &
poi trovato in grado di verificare la cosa, per i
vizi apparenti. Si badi che quest'ultimo giorno
non sempre coincide necessatiamente con la con-
segna della cosa fatta dal detentore al compratore :
coincide nefla vendita con spedizione ; ma nella
vendita di cosa depositata pud anche accadere
che il compratore si rechi ad esaminate la cosa
presso il depositario senza ancora farsela conse-
gnare materiatmente, ed in tal caso & gia dal gior-
no di quella ispezione che decorre il termine. In-
fine, sebbene il caso sia praticamente raro, pud
anche darsi che it compratore abhia verificato la
cosa gia prima della conclusione del contratto e
quindi, a fortiori, defla consegna del titolo: al-
lora la garanzia rimane esclusa, per i vizi apparentd,
pur sussistendo, in base alle regole generali, per
i wvizl occultl, _

Afle medesime conclusioni hisogna  glungere
anche quanto alla responsabilita del venditore per
mancanza di qualita della cosa (art. 1497), almeno
se sl ammette che il nuovo codice ha esteso alla
mancanza di qualitd non solo 'onere della denun-
cia e i particolari termini di decadenza e di pre-
scrizione propri della garanzia per vizi (att. 1497,
1° comma), ma anche la distinzione fta occulti e
riconoscibili. Questa mia opinione personale &, a
tutt’oggi, isolata ; ma purtroppo non mi & possi-
bile cercare di dimostrarla criticamente in questa
sede (4).

6. — In base alle regole generali sulla vendita,
la garanzia per vizi concerne solo i vizi anteriori
alla conclusione del contratto. Invece i vizi, e
cosl pure le mancanze di qualitd, ed in genere ogni
difetto o deterioramento, verificatisi dopo fa con-
clusione del contratto e prima della congegna, co-
stituiscone inesatti adempimenti dell’obbligazio-
he di consegnare. Allo stesso modo, il petimento
totale della cosa, avveruto dopo la conclusione
del contratto, da luoge ad un inadempimento to-
tale dall’obbligazione di consegnare.

Nella vendita su documenti, al solito, Ja con-
segna della cosa & costituita dalla consegna del ti-
tolo rappresentativo della medesima. Quindi il

(4) Per tale dimostrazione si veda la mia Compra- -

vendite, 2° ed., Milano 1950, n, 254,

venditore & responsabile di tutti 1 difetti ¢ dete-
rioramenti, del peritmento totale o parziale, dello
smarrimento e della-sottrazione della cosa, verifi-
catisi dopo la conclusione del contratto e prima,
della consegna del titolo. Anche ora, come gia
rilevato in precedenza (n. 4}, va ripetuto che cid
non & in contraddizione col considerare avvenuta
la consegna della cosa attraverso la consegna del
titolo : se la cosa, ptire esistendo al momento della
conclirsione del contratto, non esiste pilt presso
il ‘detentore al momento delta consegna del titolo
(per perimento o smarrimento oppure per avetla
il detentore alienata ad altri), la consegna in real-
td non & avvenuta, perchd il titolo consegnato era
invalido ; se poi la cosa esisteva ma si era deterio-
rata dopo la conclusione del contratto, la con-
segna di un titolo formalmente regolare importa
consegna di una cosa non in perfetto stato mate-
riale, ma nello stato in cui effettivamente si tro-
vava in tal momento,

In base ai principi generali, perd, di questi fatti
sopravvenuti dopo la conclusione del contratto
il venditore & responsabile solo se & stato in colpa.
In caso contrario, cicdé se si tratta di fortuito,
questo & sopportato dal compratore (art. 1465,
I® comma), perché la cosa era gid passata in sua
proprieta all’atto stesso della conclusione del con-
tratto e prima ancora della consegna del titolo :
siccht il contratto non si rigolve, e il compratore
rimane debitore dellintero prezzo. Ma si ha colpa,
e quindi responsabiliti, del venditore, anche se
il deterioramento o il perimento etc. sia stato di-
rettamente causato dal fatto colposo o doloso del
detentore della cosa ed emittente del titolo, per-
che il venditore s serve di costul per l'adempi-
mento della sua obbligazione verso il compratore,
e, per principio generale, il debitore risponde an-
che del fatto colposo o doloso dei suoi ausiliari
(art. 1228). In tal caso, anche l'emittente del ti-
tolo e detentere della cosa risponde direttamente
verso il compratore ; e pur egli per illecito con-
trattuale, ma non ex vendita, bensi per inadempi-
mento della sua obbligazione di custodire e di con-
segnare, obbligazione unilaterale e astratta sca-

tarente dal titolo di credito. Quindi le concorrenti

respongabilitd del terzo detentore e del venditore
non danno luogo propriamente ad un’obbligazione
solidale, perché diversi ne sono i titoli (il contratto
di vendita per il venditore, I'obbligazione scatu-
rente dal titolo di credito per il terzo) ; ma sostan-
zialmente la loro disciplina non si differenzia in
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modo apprezzabile da quella delle obbligazioni
solidali : il ccmpratore pud chiedere il pagamento
dell'intero suo credito, indifferentemente, -all’uno
o all’altro suc creditore : soddisfatto da uno, non
pud rivolgersi all’altro, almeno fino a concorsenza
di quanto ha gia ricevuto dal primo ; se & il vendi-
tore che paga, questi ha diritto di rivalsa contro
il terzo detentore colpevole, in base ai rapporti
interni - esistenti fra loro due. Ia responsabitita
del debitore per il fatto degli ausiliari @, in un
certo senso, una responsabilitd oggettiva : richie-
de bensl che il fatto dell'ausiliatio sia dolaso o col-
poso (se invece si tratta di fortuito, non vi & re-
sponsabilitd n¢ dell’ausiliario né del debitore), ma,
quando cid ricorra, prescinde da una colpa spe-
cifica del debitore (che, aprioristicamente, potrebbe
essere solo colpa .in eligendo o in vigilando) ; ciod
permane anche se il debitore prova di avere ado-
perato tutta la possibile diligenza nello scegliere
Tausiliario e nel sorvegliarlo, e quindi di non es-
sere in colpa da tale aspetto. Per converso, sem-
brerebbe che il danno risarcibile in tal caso dal
debitore sia solo quello risarcibile per -colpa (ciod
solo i1 danno prevedibile : art. 1225), anche quan-
do vi sia stato dolo da parte dell’ausiliatio {ad
esempio, se il detentore della cosa I'ha sottratta,
alienandola ad altri) ; solo I'ausiliario sard allora
tenuto ai maggiori danui per dolo, e ciod anche
ai danni imprevedibil! nel momento in cui ha com-
piuto Tatto dannoso.

Infine, il venditore non risponde dei fatti do-
losi o colposi del detentore della cosa verificatisi
dopo la consegna del titolo: con cid il venditore
ha pienamente e definitivamente eseguito la sua
obbligazione di consegnare la cosa, e il Ppossesso
(mediato) di questa & ormai passato al compra-
tore. Sard solo il detentore della cosa a rispondere
direttamente verso il compratore per inadetmpi-
mento della sua obbligazione di custodire e di con-
segnare, obbligazione unilaterale e astratta sca-
turente dal titolo di credito,

Dalle considerazioni che siamo venuti espo-
nendo in questo e nel due nn. precedenti, appare
Uimportanza che pud avere il momento in cui s
sia verificato il perimento o il deterioramento della
cosa | se ptima o dopo la conclusione del contratto,
se prima o dopo la consegna del titolo, Su chi
grava l'onere della prova al rignardo? Da un
lato si potrebbe ritetere che quel momento non
sia altro che uno deglhi aspetti del danno, il mo-
mento in cui si & verificato il danno : con la con-

seguenza che, siccome i1 danno non si presuime
ma va provato dal creditore, il compratore, s¢
ptopone un'azione I quale presupponga che il
danno i sia verificato in un dato momento, aveeb-
be T'onere di darne la prova (ad esemipio, di pro-
vare che & anteriore alla consegna del titolo, se
vuole agire contro il venditore: e di provare
anche che perd & posteriore alla conclusione del
contratto, se, trattandosi di perimento, vuole agire
in risoluzione). Ma mi sembra preferibile ritenere
che nella nostra ipotesi il momento del perimento o
deterioramento rimane attratto, piuttosto, nel pro-
filo della colpa, per I'inflitenza che pud avere nel
determinare o mnell’escludere la colpa dell’uno o
dell'altro dei due soggetti interessati’ {venditore
e terzo detentore) : con la comsegttenza che, sic-
come nella responsahility contrattuale (e tale, co-

me gid visto, & anche quella del terzo) la colpa si -

presume, non spetta al compratore di provare il
momento in cul si & verificato il danno, ma spes-
ta invece al venditore o al terzo detentore, it quale
eccepisce di non essere responsabile o di esserlo
ad altro e minore titolo (ad esempio, solo per
colpa in contrahendo), di provare che il danno si
¢ verificato in un momento che giustifichi la sua
eccezione. Cid sembra anche confermato da con-
siderazioni pratiche, di oppertunitd, chd difficilis.
sitna sarebbe per il compratore la prova iniziale
del preciso mometto del danno, mentre invece
pitt agevole e pilt rispondente all’ordine naturale
delle cose & la prova, nel senso anzidetto, per il
convenuto., '

. 7. — Per solito, nella vendita su docutmenti la
sopportazione del rischio & governata dalle regole
generali che valgono al rigunardo per la vendita
ordinaria. Quindi, ogniqualvolta 1a cosa, pure es-
sendo per sua natura ed originariamente generica,
fosse gid stata individuata prima della conclusione
del contratto, il rischio & sopportato dal compra-
tore a partire dalla stipulazione (art. 1465 10
comma). Se invece la specificazione avviene dopo
la conclusione del contratto, & solo da essa che,
con la proprietd, passa nel compratore anche il
dschio {art. 1465 3° comma); ma in ogni caso,
come gia rilevato in precedenza, questo momento
precede quello del rilascio del titolo rappresen-
tativo da parte del detentore delfa cosa, e quindi,
a maggior ragione, il momento della consegna di
questo titolo dal venditore al conpratore, perché
il vero e proprio titolo rappresentativo presuppomne

P}
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una cosa ormai individuata. Si & anche visto che
non fa parte del rischio’ (in senso techico) 1 fatto
golposo o doloso dell’emittente del titolo rappresen-
tativo e detentore della merce, (compiute prima
della consegna’ del titolo stesso al compratore).

Un vero ¢ proprio spostamento del tischio in
senso tecnico si verifica invece in una particolare
ipotesi: clod se la vendita concerne cose cha gia
si- trovavano in viaggio (per mare o per terra)
al momento della conclusione del contratto di
vendita, e fra i documenti consegnati al compratore
& compresa la polizza di assicurazione’ per 1 rischi
del trasporto della cosa, e putchd l'assicurazione
sl rifetisea a tutto il viaggio, fin dall’inizio. In tal
caso i rischi della cosa sono a carico del compra-
tore non semplicemente dal momento della con-
clusione della vendita, come avtebbe voluto la
regola generale, ma gid dal momento in cui la
cosa & stata consegnata al wvettore' (art. 1529,
1% comtna) : il contratto, ciod, & vatido, e il corpra~
tore & tenuto ugualmente a pagare l'intero prezzo,
anche se la cosa eta gid perita; o era gid deterio-
tata, fortuitamente prima della conclusione della
vendita, purché dopo la consegha al vettore. Qui,
dungue, lo spostamento del rischio avviene in un
senso tutto particolare : non nel senso-di un pro-
lungamento del rischio del venditore oltre quello
che satebbe stato il normale limite cronologico,
ma nel senso di una anticipazione del rischio del
compratore,

Dal lato economico, I'anomalia della situazione
& perd compensata dalla circostanza che il com-
pratore & divenuto beneficiario della. polizza di
assicurazione dells, cosa, sicch?, anche se non con-
seguird la cosa, ne otterrd perd l'equivalente dalla
compaguia assicuratrice. Dall’aspetto pratico, inol-
tre, sono ovvi i vantaggi di guesto -trattamento.
che invoglia il venditore senza pregiudicare so-
stanzialmente il compratoze, ed.elimina le que-
stioni che diversamente avrebbeto potuto sorgere
circa Ja prova del momento preciso del sinistro,
onde accertare se questo fosse stato anteriore o
Posteriore alla data di conclusione della vendita.
Difatti; il nuovo codice, con Vart. 1529, si & limi-
tato a consacrare tna prassi ormai formatasi net-
tamente nel campe commerciale.

Ammessa quindi Uopportunita della figura, va
Peraltro aggiunto che, dal punto di vista formale
giuridico, cid non esclude Vanomalia di una ven-
dita valida sebbene la cosa fosse gid petita prima
della conclusione del contratto, Prima del codice

vigente, la’ giurisprudenza, ammettendo la vali-
dita & tale clausola, la spiegava formalmente
costritendo il contratto come vendita dei docu-
menti; ma anche a voler tenere presente il solo
docuunento costituito dalla polizza di assicurazione
— che & poi quello che qui gioca un ruolo decisivo
nel givstificare lo spostamento del rischio —- non
si potrebbe. costruire la figura come una vendita
alternativa della cosa (se esiste ancora} o dei di-
titti i assicurazione: cid sarebbe contratio alla
realtd del rapporto e alla volont delle pasti, che mi-
rano solo all’acquisto della proprietd, e della po-
lizza di assicurazione si servono solo come inden-
nizzo. La figura ha punti di contatto con ta yen-
dita a vischio e pericolo del compratore, che la legge
prevede a proposito della garanzia per evizione
(art. 1488, 2° comma), ciod allorquando il compra-
tore assume il rischio che la cosa appartenga ad
un terzo il quale poi la revindichi, ma che pud
essere stipulata anche per altri rischi, ciod in quan-
to il compratore assuma (anche) il tischio che. la
cosa ron sia mai esistita o sia gia perita al momento
della conclusione del contratto. I/affinitd & dun-
que costituita dalla circostanza che tanto nella
vendita a rischio e peticolo quanto nell'ipotesi
dell’art. 1529 il compratore asstme il rischio di
un fatto anteriore alla conclusione del contratto.

Ma Jle differenze non mancano, ed anel sono io-
tevoli: non solo e non tanto perché nell’ipotesi
dell’art. 1529 il compratore assume rischi ante-
riori al contratto, perd risalendo solo fino -ad un
dato momento (quello della consegna della cosa
al vettore), mentre invece questo limite cronolo-
gico non esiste nella vendita a rischio e pericolo ;
quantc sopratutto perché nell'ipotesi dell’arti-
cola 1529 vi & pr sempre una contropartita eco-
nomica certa a - vautaggio del compratore, costi-
tuita dalla polizza di assicurazione, mentre in-
vece nulla del genere ricorre nella vendita a ri-
schio e pericolo, in cui il compratore rimane cotn-
pletamente scoperto. Quest’ultima ragione Ja di-
stingue anche dalla vera e propria emptio spei,
dato che anche in questa 1'alea del compratore
ncn ha alcuna. contropartita certa. E sempre lg,
medesima ragione fa st che questa vendita, pure
assumendo una certa parvenza di aleatotietd, non
tientri perd nei contratti aleatori in senso proprio,
Con la conseguenza che ad essa & pur sempre ap-
plicabile la rescissione per lesione : se la cosa giun-
ge a destinazione, e il valore di essa & inferiore di
oltre la metd al prezzo contrattuale, il compra-
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tore pud proporre 'azione di rescissione (serpre,
naturalmente, che di quest’ultima ricorranc anche
gli altri estremi).

Affinche si verifichi l'anzidetto spostamento del
rischio, occorre anche, come gia accennato, che
la polizza copra Yintero viaggio, e in ispecie che
lo copra fin dall’inizio. Occorre inoltre che la cosa
presentasse effettivamente, al momento della con-
segna al vettore, i requisiti di genere e qualita
indicati nei documenti o comuncue impliciti nel
tipo o nella specie di cosa: in caso contrario si
aviebbe un inadempimento contrattuale del ven-
ditore ; ora I'art. 1529, 1° comnma, sposta la sop-
portazione del rischio, cioé si riferisce solo al for-
tuito, ma non concerne I'inadempimento colposo,
il quale continua ad essere disciplinato dalle pro-
prie regole, sicche il venditore & ora responsabile,
anche ge in effetti la merce sia perita non a catsa
dei vizi che presentava ma per fortuito, dato che
la sua regponsabilitd riguarda un fatto diversa
e ¢i sarebbe avuta anche qualora la cosa non fos-
se perita fortuitamente. Solo che ora il compra-
tore, non potendo restituire la cosa, ha dititto
semplicemente ad una tiduzione del prezzo (arti-
colo 1492, 3° comma), in proporzione di quelli
che erano i difetti defla cosa al momento della
consega di essa al vettore, e quindi del minor
valore che la cosa avrebbe avuto se fosse giunta a
destinazione, Certo, il fatto che la cosa sia perita
durante il viaggio pud rendere sensibilmente pitt
difficile la prova dei difetti che essa aveva prima ;
ma questo & solo un riflesso’ pratico, e non un li-
mite giuridice,

Occorre ancorg che il ginistro, il quale ha deter-
minato la perdita o l'avaria, fogse validamente
coperto dall’assicurazione, cicé tale da determi-
nare Vobbligo dell'indennizzo per la compagnia
assictratrice, Cid non si verifica, ad esempio, se
la perdita o l'avaria sia derivata da un difetto
intrinseco della cosa, che non etz stato denun-
ciato dall'assicuratore (art. rgo6), o da colpa del
vettore, della quale la compagnia assicuratrice
non debba rispondete. Ogniqualvolta manca il
presupposto costituito dal diritto all'indennizzo-da
parte dell’assicuratore, viene meno il fondamento
giustificatore della anticipazione del rischio a ca-
tico del compratore, e si ritorna alla regola per
cui il cotnpratore sopporta sclo 1 rischi verificatisi
dopo la conclusione del contratto. Del resto, quan-
do il perimento o lavaria, sebbene verificatasi
durante il viaggio, sono stati causati perd da pree-
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sistenti difetti della coga, la responsabiliti del ven-
ditore permane anclie per un’altra ragione, e cfod
perché ora si tratta non di un fortuito ma di in-
dempimento, sla pure solo a titolo di garanzia,
mentre invece l'art. 1529 sposta solo !a sopporta-
zione del fortuito.

Lo spostamento del rischio non ha luogo se al
momento della copciusione del contratto il ven-
ditore era gia a conoscenza della perdita o della
avaria della cosa, e le ha in mala fede tacitite al
compratore (art. 1529, 2° comma), ciod¢ le ha ta-
ciute a ragion veduta e non per dimenticanza o
perche, trattandost di avaria, 'abbia ritenuta di
entitd trascurabile. T1 1° comma dell'art. 1529,
invero, sposta solo la sopportazione del fortuito,
mentre invece ora vi & colpa del venditore, non
nel perimento o deterioramento della cosa, ma nel
non averlo tempestivamente comunicato al com-
pratore. Tuttavia il 20 comima restringe qui la
responsahilitd del venditore, in quanto esclude Io
spostamento del rischio solo quando vi sia stato
dole nel non avere tempestivamente informato
il compratore, ma non anche quando in cid vi
sia state da parte sta semplice colpa. In caso
di dolo, si ha nuflitd del contratto, con responsa-
bilitd del venditore per colpa in contrahendo, se
la cosa era pefita; e garanzia per vizi o respon-
sabilita per mancanza di qualitd {a seconda della
natura del difetto), se si tratta di semplice avaria.

E stato osservato che l'art. 1529 19 comma,
parlando di «documenti consegnati» potrebbe
anche dare I'limpressione che I'anzidetto accollo al
comptatore anche A rischi anterfori al contratto
si verifichi solo con la consegna del doctumenti :
con la conseguenza, se cosl fosse, che il compratore,
qualora apprendesse che la cosa era gid perita
prima della conclusione del contratto, e lo appren-
desse dopo tale conclusione ma prima della con-
segna dei documenti, potrebbe legittimamente ri-
flutarsi di ricevere tale consegna, ed eccepire la
nullita del contratto in base alle regole generali,
Ma giustamente si & aggiunto che questa interpre-
tazione non sarebbe esatta, perché per aversi ven-
dita contro documenti non occorre sia stata con-
clusa, una vendita di tal gemere, cio& col patto,
esplicito o implicito, della consegna dei docu-
menti; da tal momento la vendita ha assunto
questa configurazione particolare e segue la rela-
tiva disciplina, anche se la consegna dei documenti
non sia ancora avvenuta materialmente. Nel caso
particolare dell’art. 1529 e della polizza di assicu-
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tazione, per aversi lo spostamento del rischio &
sufficiente che la polizza di assicurazione esistesse,
come si vedrd meglio fra breve.

I/art. 1529 non fa obbligo al venditore di prov-
vedere alla assicurazione della cosa, ma si limita
a dire che se, in fatto, frai document] consegnati
o da consegnare vi & la polizza di assicurazione
della cosa, allora si verifica quella anticipazione
del rischio. D’altra parte, l'art. 1527 dice che i
doctmenti da consegnare sono quelli « stabiliti dal
contratte o, in mancanza, dagli usi», In base a
questa formula, sembretebbe percid che, quando
il contratto taccia al tiguardo, il venditore abbia
U'ebbligo di consegnare la polizza di assicurazione
non in ogni caso di vendita di merce viaggiante
che sia stata assicurata, ma solo quando tale con-
segna sia richiesta dagli usi. Senonche, anche a
prescindere dalla ricerca se esista un uso generale
per la consegna della polizza di assicurazione in
tal caso, si & gid visto {n. 3) che in realtd la for-
mula dell’art. 1527 va interpretata estensivamen-
te, nel sehso che i documenti accessori della co-
sa venduta — e fra questi ¢ sicuramente l'even-
tuale polizza di assicurazione — vanno sempre
consegnati tutti, in base alla norma generale dello
art. 1477 3° comma, e percid anche quando non
vi sia un uso al riguardo. Se poi per avventura
si ritenesse inesatta questa interpretazione, e quin-
di dovuta la consegna della polizza di assicurazione
(nel silenzio del contratto) solo quando cid sia ri-
chiesto dagli usi, deve almeno fitenersi che agli
usi si pud far ricorso nom solo quando il contratto
taccia completamente sti documenti accessori-del
titolo rappresentativo, ma anche guando ne ab-
bia indicati solo aletni. In quest’ultimo caso, tut-
tavia, non si pud escludere a priord che le-parti,
indicando solo alcuni doctumenti accessori, abbizno
voluto specificamzente, anche se tacitamente, esclu-
dere dalla consegna gli altri, e fra essi la polizza
di assicurazione, derogando agli usi, in quanto
esistano, e comunque all’att. 1477 3° comma ;
ma non si pud presumere questa volontd, e biso-
gna invece provatla in modo specifico di volta in
volta, per ogni singolo caso concreto,

Se la polizza di assicurazione deve essere con-
segnata, in base al contratto o agh usi o alla re-
gola generale dell’art. 1477 3° comma, la mancata
consegna di essa non fa sl che non si applichi pitt
Part. 1529, 1° comma. Le parti hanno ormai con-
cluso non solo tna vendita su documenti, ma una
vendita sottoposta alla paiticolare disciplina dello

art. 1529 1 il compratore ha le normali azioni con-
trattuali per reagire all'inadempimento dell’obbli-
gazione di consegnare la polizza ; quindi ne pud
chiedere la consegna, ed eventualmente ottenerla
con esectzione forzata in forma specifica, e cotun-
que chiedere che l'assicuratore riconosea il suo su-
bingresso nella posizione di beneficiario dell’assi-
curazione ; oppure pid chiedere la risoluzione del
contratto per colposo insdempimento della anzi-
detta obbligazione. In quest'wltimo caso, ha di-
ritto anche al risarcimento del danne, in quanto
un danno sia effettivaimente individuabile : ad esem-
pio, se lassicurazione, per apposita clausola del
relativo cortratto, comprendeva, o avrebbe do-
vuto comprendere, anche il profitto sperato {arti-
colo 1gos, 2¢ comma c. ¢., artt. 516 e Y001 ¢. nav.),
sieché il danno subito dal compratore & costituito
dalla mancata corresponsione di tale profitto da
parte della compagnia assicuratrice qualora la
cosa fosse perita, e dal mancato percepimento di
esso a mezzo di rivendita qualora avesse conse-
guito effettivamente la. cosa.

Se-la polizza di assicurazione non deve essere
consegnata, il contratto mon cessa per questo di
essere una vendita contro documenti (necessatio,
ma sufficiente, per tale qualifica, & unicamente
Tobbligo di consegnare il titolo rappresentativo
della merce), solo che non si applica la particolare
regola dell’art. 152¢.

L’art. 1529 si riferisce solo all'ipotesi della wen-
dita di cosein viaggio. Concettualmente, nomn si
vedono differenze con l'ipotesi di vendita di cose
depositate presso magazzini generali, sempre che
coperte da polizza di assicurazione ; e quindi, sem-
pre in linea meramente teorica, non si vedono ra-
gioni che richiedano una diversa disciplina per
questa secotda ipotesi: anche per essa la legge
avrebbe potuto addossare al compratore i rischi
della cosa gid dal momente del deposito di essa
nel magazzino. Ma la ragione sostanziale per cui
non lo si & fatto & che la pratica degli affari ha ap-
plicato I'anzidetta anticipazione dei rischi solo alle
vendite di cose in viaggio, probabilmente perche
traggiori sono in queste i rischi materiali, mentre
invece non sembra esista 1ns prassi uguale per la
vendita di cose depositate ; e il nuovo codice, con
T'art. 1329, ha sancito proptio quella prassi. Sic-
che la norma & da ritenere circoscritta alla sola
vendita di cose in viaggio : sia perche non si vede
il motivo per cui dovrebbe essere la legge ad anti-
cipare le usanze commerciali, introducendo una
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regola in tn campo nel quale &ignorata dalla prassi-;
sia perchié, anche tecnicamente, I'anzidetta spie-
gazione dell’origine della norma esclude che un al-
largamento di essa alla vendita di cose depositate
possa essere configurato come semplice interpre-
tazione estetisiva, ma potrebbe trattarsi solo di
analogia, 1a quale d’altro canto non & qui consen-
tita, data la natura eccezionale della norme stessa.

8. — Una sottospecie di vendita caratterizzata
da apposita ‘clatsola relativa alla polizza i assi-
curazione & la ben nota vendita cif, Questa clausola
(cost, insurance, freight) importa che il prezzo pa-
gato dal compratore comprende, oltre al veto e
Proprio prezzo della cosa (cost), anche Te spese della
assicurazione (insurance) e del trasporto, le quali
pertanto rimangono a carico del venditore, che
ha I'obbligo di stipuldre non solo il contritto di
trasporto ma anche quello di assicurazione, e ti-
mane obbligato égli solo verso l'assicuratore e il
vettore. Tale clausola, quindi, importa sempre,
fra 'altro, l'obbligo per it venditore di consegnare
al compratore la polizza di assicurazione. Ma essa
non & sempre una vendita di cose in viaggio, ben-

gt, pud essere anche una vendita con spedizione, .

cio con obbligo di spedizione, conclusa prima della
spedizione stessa, wna vendita all'imbarco, come
suol dirsi (con riguardo al suo prevalente impiego
nei trasporti marittimi). Nel secondo caso,  quindsi,
non rientra nella norma eccezionale dell’art. 1 520 ¢
anche in essa il compratore sopporta i rischi della
cosa dal momento della comsegna di questa al
vettore, ma non per una anticipazione eccezionale
dei rischi stessi, bensl perche la cosa gli si intende
consegnata mediante la consegna al vettore (ar-
ticolo 1510, 2° comma), e, siccome con la conse-
gna avviene anche la individuazione della cosa
(generica), cid determina il trasferimento della pro-
prietd (art. 1378) e, con essa, def rischi (art. 1465,
3° comma) ; mere applicazioni, quindi, di principi
generali,

9. — «Balvo patto o usi contrari, il pagamento
del prezzo e degli accessori deve eseguirsi nel mo-
mento e nel luogo in cui avviene la consegna dei
doctumenti» (art. 1528, 1° comma). ¥ questo il
ben noto pagamento coniro documents, che nello
attuale sistema legislativo della vendita su docu-
menti diviene una mera applicazione della regola
generale per cui nella vendita il pagamento deve
avvenire al momento e nel luogo della consegna

della cosa {art. 1498, 2° comma), dato che qui la
consegna della cosa avviene con la consegna dei
documentd. S

Tl patto contrario pud aversi sia per anticipare
che per posticipare il pagatiento del prezzo. Se
ne & gid dato qualche esempio (nn, T e 3), come
quando sl conviene che il pagamento debba es-
sere fatto gid su semplice visione dei documenti,
dei quiali non sia ancora possibile la consegna, in
quanto coprono una partita complessiva di merce
che a quel dato compratore viene venduta solo
in parte. ' '

Gli accessori da pagare oltre al prezzo possono
essere, ad esempio, le spese di trasporto e di assi-
curazione, anticlpate dal venditore, mentre in-
vece, per legge (art. I5T0, 20 comma) o per patto
0. per Uso, sono a catico del compratore,

Dungue la clausola « pagamento contro docu-
menti s, «pagamento contro. presentazione docu-
menti », latgamente adoperata nella prassi mercan-
tile, & ormai superflua nella vera e propria vendita
stt doctimenti, perché ormai trasfusa in una appo-
sita norma di legge, che impone essa direttamente
quel sistema di pagamento, anche nel silenzio delle
parti.

Con apposita clausola contrattuale, questo si-
stema di pagamento pud essere adottato anche in
ogni altra vendita, e, ancor pii in generale, in
ogni altro contratto traslativo (per esempio, aven-
te ad oggetto -immobili), nel quale {1 venditore
debba consegnare titoli o documenti relativi alla
cosa, sebbene non i tratti di titoli di credito rap-
presentativi della cosa, ed anche se la consegna
dei documenti non costituisea mezzo neppure di
semplice tradizione simbolica. ' '

Nella vera e propria vendita su documentd,
«quando i documenti sono regolari, il compratore
tlon pud rifiutare il pagamento del prezzo addu-
cendo eccezioni relative alla, qualita e allo stato
delle cose, a meno che queste risultino gid dimo-
strate » (art. 1528, 2° comma). Per regolaritd dei
documenti si intende g solo la regolaritd for-
male (n. 4). In tal caso, dunque, viene negato al
compratore il rimedio generale della eccezione di-

latoria di inesatto adempimento (exceptio mon #i- -

te advmpleti contractus : art. 1460), 8i applica quin-
di il eriterio del solve et repete, che comunemente
viene appunto costruito come rinuncia alla ecce-
zione di inadempimento, o come esclusione i
essa, a seconda che detivi da clauscla contrattnale
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o direttamente dalla legge (5). Nel nostro ordina:
mento, il criterio del solve et 7epéte ha applicazioni
dirette legislative solo in casi eccezionali, mentre
invece alle. parti & data in generale facoltd di adot-
tarlo. con apposita clausela, tranne che la ecce-
zione alla richiesta dl pagamento sia fondata sulla
nullitd o sulla annullabilitd o sulla rescindibilita
del contratto (art. 1462). Dalla formulazione dello
art, 1528, 2° comma s ricava che questo non ha
derogato all'art. 1462: al compratore, ciod, &
fatto divieto di sospendere il. pagamento solo se
1a sua eccezione si riferisce alla qualitd e allo stato
delle cose ; pud invece sospenderlo sollevando ec-
cezioni relative alla’ nullitd o alla annullabilitd
o alla rescindibilitd del contratto di vendita. Se
fossero configurabili ‘anche altre eccezioni, non
tentranti né nel primo né nel secondo . gruppo
anzidetto — il che, peraltro, sembra almeno dif-
ficile —, anch'esse potrebbero . essere proposte
coll’effetto di sospend:ere il pagamento, perchd lo
art. 1528 29 comina esclude a tal fine solo le ecce-
zioni relative allo stato o alle qualitd della cosa;
il divieto di sospendere il pagamento in bage ad
altre eccezioni ancora, purchd diverse da quelle
di nullita ete. del contratto, & previsto dall’art, 1462,
ma solo quando discenda da apposita clausola con-
tratiuale, e cid vale anche per la vendita su docu-
menti, :

Quanto pol alle eccezioni relative alle qua-
litd o allo stato della cosa, esse comprendono qual-
slasi difetto od irregolaritd sostanziale defla cosa :
si tratti di vizi o di mancanza di qualita o di
c;lz'ud' Pro alio, siano essi anteriori o posteriori alla
conclusione del contratto. Fra la stipulazione e la
consegna, il compratore pud essere venuto a co-
noscenza di difetti od irregolaritd della cosa in
vari modi, per visione diretta o attraverso segnala-
zioni ‘di suoi agenti. trovantisi nel medesimo luogo
della merce ; ma le esigenze di sneliezza di questa
sottospecie di vendita e il rispetto del titolo rap-
presentativo inducono la legge ad evitare che si
sospenda il pagamento. Per cid stesso, l'eccezione
diviene perd proponibile se risulta gia dimostrata,
cioé se sono gid provati il difetto o la irregolarita

ceepiti, nel senso che tale prova, essendo gia
acquistata, pud essere fornita subito.

(5) A questa tradizionale coglruzione, tuttavia, &
stata recentemente fatta una acuta ed interessante
critica da AurErra, in « Giur. it, », 1047, I, 1, 428
¢ segg. In questa sede, purtroppo, non mi & possibile
soffermarmi- sulla questione, e ‘

Naturalmente, in base ai principi generali, il
divieto della meta eccezione dilatoria ‘di inesatto
adempimento non esclude che, dopo avete pagato,
il compratore possa far valere i difetti o le irregola-
ritd della cosa coi rimedi del caso, che, come gia
visto, yariano a seconda della natura del difetto
e dell’epoca cui esso risale. - :

“Se invece i documentt sono formalmente itrego-
lari, il compratore pud sempre sospendere il paga-
mento del prezzo. Se pol si accerta che alla frre=
golaritd dei docunienti corrispondeva una effet-
tiva irregolaritd dello stato materiale o giuridico
della cosa, avrd gli anzidetti rimedi del caso. Se
invece si accerta che la irregolaritd era solo for-
male, non sembra che il suo rifiuto temporaneo
del pagamento possa avere provocato’ da tale
momento una sua mora, perché la irregolarita for-
male dei documenti ‘aveva determinato non solo
tma incertezza subiettiva, ma una legittima causa
di dilazione, riconosciuta esplicitamente dalla legge,
in una vendita come questa, che & tutta imperniata
appunto sulla efficacia formale di questi parti-
colari documenti. - : T

10. — Per comoditd pratica dell’uno o dell’al-
tro dei contraenti, talora le parti pattuiscono che
il prezzo debba essere pagato -per il tramite di
tila banca, alla quale, pertanto, vanno anche con-
segnati 1 documenti. Comie & moto, il pagamento
@ wmezze banca pud essere stipulato anche in qual-
slasi altra vendita, e, ancor pili in generale, per

- qualsiasi pagatento, anche guando titsli e do-

cumenti non esistano affattc o non. vengano pre-
si in considerazione agli effetti di questa modalita
di pagamento. Ma importanza e disciplina parti-
colari esso ha quando si presenta anche come pa-
gamento contro docwmenti in genere, e ancor pii
quando i ivserisce in ina vera e propria vendita
stt documenti. Per la quale ultima & oggi dettaglia-
tamente regolato dall’art. 1530.

Tl compratore incarica del pagamento tna ban-
ca di sua fiducia; la quale vi provvede o con un
deposito di denaro costituito all'wopo dal vendi-
tore presso la banca, o utilizzando un preesistente
conto corrente del compratore presso di essa, o
dandogl_i. tm fido, cicd anticipands per lui il paga-
mento al venditore {in quest’ultimo caso, spesso
mediante apertura di un conto corrente). I opera-

“zione di pagamento si svolge allora fra la banca

e il venditore, in linea di massima, come gquando
avviene direttamente fra le parti; con la diffe-
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renza che ora la legittimazione del venditore wer-
50 1a banca ha luogo mediante tratta o assegno
hancario, emessi dal compratore sulla banca {tratta
documentata, assegno bancario documentato) : il
venditore consegna i documenti alla banca, e
questa contemporaneamente ghi paga il prezzo.
Come & noto, la natura gluridica del rapporto
trilaterale, che cosl si viene ad instaurare fra com-
pratore, venditore e banca, & stata sempre assai
controversa ; né in questa sede & possibile riesa-
minarla ctiticamente. Comunque, sembra anche a
me esatta la tesi forse prevalente, che vi ravvisa
una delegazione, nella quale il compratore si pre-
senta come delegante, la banca come delegato e
il venditore come delegatario (0). Si aggiunge ge-
neralmente che questo rapporto, a sua volta, na-
sce su due altri rapporti sottostanti: quello che
giustifica it pagamento al venditore delegatario
(cosiddetto rapporio di valuia), e che, nel caso di
vendita contro documenti, ¢ sempre la compra-
vendita ; e quello che giustifica il pagamento
_della banca nei confronti del compratore (cosiddetto
rapporto di proveista), e che, come osservato dianzi,
pud essere vario. .
Sempre rimanendo nell’ambito della delega-
zione, poi, la. banca pud assumere verso il venditore
Uobbligazione di pagargli il prezzo (delegazione
cumulativa di debito, art. 1268), il che suole espri-
mergli confermandogli il credito. In tal caso, se
dalla banca non sono state sollevate le eccezioni
da essa proponibili (n, 11), 0 se, esseade state sol-
levate, risultano infondate, il venditore ha azione
diretta per il pagamento contro la banca, dato che
questa si & impegnata nei suoi confronti. _
Pud darsi invece che la banca non assuma ob-
bligazione di pagare verso il venditore, ma si 1i-
servi di farlo, come anche di non farlo, allorche
le verranno presentati i documenti. 81 tratta al-
lora di una delegazione di pagamento senza im-
pegno del delegato : figura prevista in linea gene-
rale dall’art. 1269, 2¢ comma. In tal caso, se poi
la banca rifiuta di pagare, il compratore non ha
azione diretta verso di essa, che del suo rifiuto

(6) In questo senso, cfr. per tutti: AsQUINI, in
« Riv, dir, comm, », 1922, I, 225 e segg.; GRECO,
Operaziont bancarie, Padova, 1031, pp. 461 e segg.
CorAcrOS80, Divitto bamsario, Roma 1947, pp. 300
esegg, In altrisensi : BATANDRA4, it « Riv, dir, comm., »
1931, I, 648 e segg. ; DONADIO, Accreditaments banscav,

Milano 1938, pp. 111 e segg., %, ¢ in « Riv. dir, comm. »,

1043, 11, 45 e segg.; Forco, Credifo co'r'afer.mato "
banca, Roma 1931 ; FIORENTINO, Operazioni banca-
ie, Roma 1948,

potra rispondete solo verso il compratore, suo de-
legante, e solo in quanto i loro rapporti imterni
giustifichino tale responsabilita,

Il venditore non pud rivolgersi al compratore
per il pagamento se non dopo avetlo chiesto alla
banca, averne ottenute un rifiuto, ed averlo fatto
constatare nelle forme stabilite dagli usi (ast. 1530,
19 comma), Questo beneficio in favore del compra-
tore vale non solo nel caso in cui la banca si fosse
impegnata nel confronti del venditore al paga-
mento, ma anche nel caso in cui nessun obbligo
avesse assunto verso di lui: basta che il venditore
abbia accettato di fronte al compratore la delega-
zione da-costui fatta della banca (art. 1268, 2°
comma). Qualche attore ritiene che cid non vale
nel secondo caso, cio che il venditore pud sehza
altro agire direttamente contro il compratore pet
il pagamento, senza averlo prima chiesto inutil-
mente alla banca, se qtiesta non si obbliga, nel ter-
mine stabilito, verso il debitore stesso (non gh
conferma il credito, come si suol dire) (7). In questo
senso potrebbe osservarsi che il beneficio della
preventiva richiesta al delegato & previsto dalla
legge solo all’art. 1268, ciod solo a proposite della
delegazione cumulativa, e pertanto solo guando il
delegato si sia impegnata verso it creditore. Ma,
almeno, pet la vendita su documenti, questa tesi
non sembta esatta, perché contrastante con la
jormulazione dell’art. 1530, 1° comma, il quale
richiede semmpre la preventiva e non appagata ri-
chiesta alla banca, senza distinguere se questa sia
o no impegnata ; e il semplice silenzio della ban-
ca non importa ancora che guesta non voglia pa-
gare. Del resto, anche in linea generale, non sem-
bra che 1'art. 1268 2° comma sia inestensibile
alla seruplice delegazione di pagamento, Per con-
verso, anche quando la banca si fosse impegnata
al pagamento nei confronti del venditore, questi
ha solo il diritto di chiederglielo giudizialmente,
ma non ne ha anche 'onere onde potersi poi tivol-
gere contro il compratore : a tal'uopo basta anche
in qitesto caso la semplice domanda stragiudi-
ziale, compiuta ali’atto della presentazione dei do-.
cumenti, e la constatazione del rifiuto fatta nel
modi anzidefti. _

Tn ogni caso, tuttavia, cid presuppone che il
compratore, dopo essersi impegnato a delegare una
banca, lo abbia fatto realmente, Se poi invece il
comptatore non provvede a cid, allora si ha vera-

"~ (7) GrECO, Compravendiia, cit.,, pp. 130-I13L

mente inadempimento dell’obbligazione di pagare
il prezzo con le modalitd pattuite, e ¢fd legittima
senz'altro il venditore ad agire direttamente con-
tro il compratore, per il pagamento o per la riso-
luzione del contratto, a sua scelta, senza hisogno
di essersi prima rivolto inutilmente alla banca,

Oltre che come delegazione passiva (sia cumula-
tiva che di paganiento), il pagamente a mezzo
banca pud essere utilizzato anche come delega-
zione attiva {e anche gui, sia cumulativa che di
pagamento). Nel primo caso, gid esaminato, & il
compratore che si serve della banca per pagare ;
nel secondo caso & il venditore che si' serve della
banca per ricevere il pagamento, Pil1 interessante,
pet le questioni giuridiche cui da Iuogo, & il primo
caso ; e solo ad esso si riferisce, per la vendita su
decumenti, 1'art, 1530,

II. — Le eccenfoni che 1a banca, incaricata del
pagamento, pud opporre al venditore sono ancora
pid limitate di quelle opponibili dal compratore
personalmente, Mentre Uart. 1528, 20 comma la-
scia chiaramente intendere che, salvo le eccezioni
relative alla qualitd o allo stato della cosa, il com-
pratore pud opporre non solo quelle relative alla
regolaritd formale dei documenti ma anche tutte
le altre, invece V'art. 1530, 2° comma, nei riguardi
della banca, dice positivamente che questa pud
opporre al venditore solo le eccesioni derivanti
dalla incompletezza o irregolarita dei documenti (8)
e quelle relative al rapporto di conferma del cre-
dito. Quindi la banca non pud opporre non solo
eccezioni relative alla qualitd e allo stato mate-

(8) L’accettare la regolaritd formale dei documenti
¢ per la banca non solo un diritto (verso il presenta-
tore dei documenti) ma anche un obbligo (verso il
compratore). La banca, itvece, non ha l'obbligo”di
accertare anche l'antenticity del decumenti, e guindi
rofl & responsabile verso il compratore se cid non
fa . FERRI, it « Giur. compl. Cass. ¢iv. », 1944, XV,
P. 356, in sense opposto, sostanzialmente (nou nella
massima ma nel “contesto), Cass. r5 luglio 1944
Ivi, PP. 353 € segg. , ,

Quanto poi alla identificazione del presentatote
dei documenti, bisogna distinguere, Quafdo si tratta
di vn vero e proprio titolo di credito — unica ipo-
tesi che viene in considerazione nella vera e propria
vendita su documenti — la banca ha l'obbligo di
accertare non che il presentatore del titolo sia il
venditore, ma solo che siail legittimo possessote del
titolo. Quindi, se si tratta di titclo nominativo o
all’ordine, di acecertare che ii presentatore sia I'inte-
statario del titolo o l'ultimo glratario di esso sttra-
Verso una serie continua di girate: se invece si
tratta di titolo al portatore, essendo per questi ti-
toli la legittimazione data dal puro e semplice pos-
sess0 materiale del titolo (cosiddetta legittimazione
reale), la hanca non ha aleun accertamento da com-
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riali della cosa, ma neanche eccezioni relative ad
eventuali vizi giuridici del rapporto di compra-
vendita fra compratore e venditore. Troppo vi-
cing sono collocate le due norme e troppo netta
& la difierenza di formulazione per pemsare che s
tratti solo di un difetto di coordinamento, e che
in realtd anche I'art. 1530, 2° comma abbia vo-
luto dire la medesima cosa dell’art. 1528, 2¢ com-
ma, il quale ultimo, limitatamente alla vendita
st documenti, & la norma generale. 81 deve invece
supporre una chiara consapevolezza e una precisa
intenzione della norma, la quale ha voluto esclu-
dere che la banca, incaricata del pagamento, pos-
sa opporre eccezioni fondate sulta nullitd, annulla-
bilita o rescindibilitd del contratbo di vendita. 1
che si splega considerando che la banca non & la
parte contrattuale del rapporto di compraven-
dita, ¢ che quindi non sarebbe opportunc affidare
ad essa l'invocazione di vizi sostanziali del rap-
porto, al quale essa & estranea: non solo e non

- tanfo perch essa non pud conoscere tali vizi, es-

1

sendo le sue possibilitd di conoscenza lmitate alla
responsabilita formale dei decumenti; quanto so-
pratutto perché non la banca, ma solo la parte
contrattuale, cioé il compratore, pud avers il di-
titto di decidere se far valere o no quei vizi sostan-
ziali del rapporto,

Quest’ultima conslderazione mostra anche che
l'art, 1530, 2° comma non costituisce una ecce-
zione all’art. 1462, 1° comma, il quale dispone
che, quando & stata apposta la clausola contrat-
tuale del solve ef vepete, il debitore pud ugualmente
sospendere il pagamento se cid avviene in base

plere per la identificazione del presentatore ; FERRI,
Ige. cit. Cid almeno in teoria ; praticamente, anche
di fronte ad un titolo al portatore, la banca chiede
la. esibizione dei documenti di identita personale,
ma al diverso e limitato scopo di annotare nei suof
registri la persona alla quale ha eseguito il paga-
metnto, o

Se invece non si tratta di veri e propti titoli di
credito rappresentativi di terce (ne dei cosiddetti
documenti di legittimazione reale, ove si ammetta
chie questa categoria si estenda anche fuorl dei ti-
toli al portatore%, e quindi non di vendita su docu-
menti, ma di una ordinaria vendita con paganiento
contro documenti semplici, la banca ha I'obbligo di
accertare che il pres&n%;tore dei documenti & proprio
il creditore, ciod il venditore (art, r188 ro comna) ;
FERRI e la sentenza cit. sopra. Anche quando il
presentatore del documenti rivesta gli estremi del
creditore apparente, cid notl esime la banca dall’ob-
bligo della Identificazione ; solo che ora, siccome il
pagamento libera il compratore verso leffettivo ven-
ditore (articolo 118g 10 comma), la banca non s0g-
giace a responsabilitdy vetso il compratore per Ia
semplice. ragione pratica clie questi non ha subito
un danno.
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ad eccezioni relative alla. nullita, annullability o
reseindibilitd. del rapporto. Diverse, infatti, sono
le ipotesi previste dalle due norme, in quanto lo
art. 1462 si riferisce alle eccezioni opponibili dalla
stessa parte contrattuale, mentre invece Uarti-
colo 1530 si riferisce alle eccezioni opponibili dalla
banca, che non & parte del contratto e del rapporto
di compravendita, ma rimane ad essi estranea.
Si & gia visto che l'art. 1530, 2° commad, négando
in litea di massima che il pagamento possa essere
sospeso dal compratore eon l'opporte eccezioni
relative a difetti od irregolaritd materiali della
cosa, lo consente tuttavia quando tali eccezioni
risultino gid’ dimostrate. Neanche quest’ultimo in-
ciso . e quest’ultimo temperamento sono tiprodotti
dall’art. 1530, 2° comma, nei riguardi della banda
delegata al pagamento. E per le medesime ragioni
di cui sopra, & da ritenere.che anche questa omis-
siotie sia voluta, e che tali eccezioni non sono op-
ponibili dalla _banca, neanche se gia dimostra-
te (g) : sia per la stessa differenza di formulazione
fra le due norme ; gla perchd guesta diversitd si
spiega in linea logica, nel senso che giustamente
la legge ha voluto lasciare solo alla parte contrat-
tuale interessata, ciod solo al compratore, il potere
di decidere se proporre o no quelle eccezioni 50~
stanziali, : : ‘

Infine, la- banca pud opperre al venditore le
eccezioni relative al rapporte di conferma - det
credito, ciod -al rapporto sottostaute, fra compra-
tore ‘e banca, in base a ctd quest’ultima si & ob-
bligata verso'il venditore: {cosiddetto rapporto di
provvista). La proponibilitd di queste eccezioni
si spiega in quanto, essendo quel rapporto sot-
tostante che giustifica l'obbligazione della banca
verso il venditore,.i vizi del primo diventano auto-
maticamente anche vizi della seconda, la quale,
d’altra parte, & una obbligazione non, astratta (1o)
ma catsale, sicché rimarrebbe senza causa se man-
casse o fosse ‘viziato il rapporto sottostante che
ne & appunto la causa. Queste eccezioni possono
essere varie a seconda della natura del rapporto
fra la banca e il venditore e dei vizi di esso: ad
esempio, se il venditore non ha fatto alla banca,
nel termine convenuto, la timessa di foridi presta-

- {9) In senso opposto: GRECO, op. sif, P. 132.

(o) In senso opposto una diffusa opitione : Asqur-
NI, ma prima del cod. Vlgente cioe in «Riv. dir,
com, »,- 1922, 1, 251 e segg.; e da-ultimo, Cass,
30 apn]e 1942, in « Riv, dir. comm, », 1942 IT; 45 H
¢ DoNaDpIO, in nota.

bilita ;. 0 se il suo conto cortente, . sufficlente al
momento della conferma del credito, & divenuto
scoperto nel frattempo, a causa di prelevamenti
da lui compluti, ete. .

. La legge dice che « 1a banca che ha conferma’co i
c,red1to al venditore pud. opporgli solo le - ecce-
zieni... ». Cid. non. significa, maturalmente, che la
banca, la quale non abbia confermato il.credito
al venditore, pud opporgli anche qualsiasi altra
eccezione ;-in tal caso la banca, non avendo as-
sunto alcuna obbligazione wverso il venditore, &
semplicemente e completamente libera di non pa-
gare ; se non vuol farlo, non ha bisogno di ricorrere
ad eccezioni,

non da luogo a particelarl considerazioni, invece
lo sconto di assegni bancari documentati di luogo
almeno ad una interessante questione,

Quando del pagamento viene incaricata una
banca, per solito il compratore legittima. il vendi-
tore a ricevere il pagamento dalla banca rilascian-
dogli una cambiale o un ‘assegno bancario tratti
su di essa. B alla cambiale tratta pud ricorrere
anche quando il trattario, ciod.il designato per il
pagamento, non sia un banchiere {ma, ad esempio,
un . altro commerciante, col quale il compratore
abbia rapporti d’affari, e che, a differenza del com-
pratore traente, risieda nel medesitno luogo det
venditore). Vuoi che si ricorra alla tratta o allo
assegno bancarlo, questi generalmente vengono
consegnati al venditore prima che sian scaduto il
termine per la consegna dei doctmenti e per il
correlativo pagamento del prezzo ; termine che si
presume nell'interesse di entrambe le parti, e che
quindi non pud essere anticipato dal venditore uni-
lateralmente. -Allora, nel caso di tratta, questa
porta il termine per il pagamento. Nel caso di as-
segng bancario, invece, cid non & possibile, perché
questo & essenzialmente pagabile a vista (art. 31
d. 1. 21 dicembre 1933, n. 1736) ; ma il venditore
sa ugualmente che, se lo presentasse per il paga-
mento alla banca, questa, potendo opporgli le ec-
cezioni relative al rapporto di conferma del cte-
dito (att. 1530, 2° comma), gli oppotrebbe che il
termme contrattuale per il pagamento non & an-
cora scaduto. Stante cid, se d'altra parte il vendi-
tore ha bisogno di conseguire subito il pagamento,
pud scontare la tratta o l'assegno. La banca che
sconta pud anche egsete la stessa su cni la cam-
biale o P'assegno sono tratti; ma peneralmente &

un'altra, perche il venditore preferisce servirsi della
banca di cui & cliente, o perchs, nei commerel in-
ternazionali, la banca incaricata del pagamento
nott ha agenzie nel luogo di domicilio del venditore,
il quale pertanto sconta presso una banca del suo
paese. ¥ appena il caso di ricordare in questa sede
come la banca che sconta la tratta o Yassegno si
fa consegnare dal venditore i documenti, e alla
scadenza prevista dal contratto di vendita N pre-
senta, o li fa presentare da altra bauca corrispon-
dente, alla banca incaricata dal compratore per
il pagamento, o al compratore stesso, insieme alla
tratta o all’assegno scontati, consegnandoli contro
pagamento del prezzo (clausola d/p) o contro ac-
cettazione della tratta stessa (clausola dfa).

" Ora la banca che ha scontato tna tratta docu-
mentata ha sulla merce, per il rimborso del suo
credito, e fin quando il titolo rappresentativo della
merce & ancora in sto possesso, il medesimo pri-
vilegio che il mandatario ha verso il mandante,
in base all’art. 2761, 2° comma, per i crediti deri-
vanti dal mandate (art. 1860). Ia norma si rife-
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tsce solo alla tratta, e non comprende anche il
caso dello sconto di assegno bancario documern.-
tato, Per diritto positivo sembra difficile interpre-
tarla estensivimente, in modo da farvi rientrare
anche I'assegno.; ma in una evenfuale riforma sa-
tebbe opportuno che venisse estesa anche a questo
ultimo. Forse si & temuta la elusione delle norme
fiscali sull’assegno bancario, che si verrebbe a rag-
giungere parificando sostanzizlmente questo as-
segno, che & pagabile a vista, alla tratta, che puo
essere sottoposta a un termine. Perd allora questo
timore non avrebbe dovuto limitarsi allo sconto
dell’assegno bancario documentato, ma avrebbe
dovuto concernere anzitutto la stessa leglttmnta
dello sconto dell’assegno bancario in genere ; se-
nonché questo sconto & gid ammesso dal codice
(art. 1859, 1° comma), A cid si aggiunge la ormai
decisa prassi dello sconto di assegni bancari do-
cumentati, la quale impone un adeguamento le-
gislativo, nel senso della parificazione dell’ assegno
alla tratta in ordine al privilegio di cui all’arti-
colo 1860,

DowueNico Rusmo




Note e segnalazioni bibliografiche

La «rivoluzione keynesiana »

R. LAWRENCE KIEIN, The Keynesian Revolution, The
MacMillan Co., 1949, pp. IX-z18. '

L. AvBERT TYARN, The Economics of Tlusion, A Crifical
Analysis of Cowntemporayy FEcomomic Theory and
Policy, Institute of Finance, Squier Publishing Co.,

. New York, 1949, pp. VIII-273.

1. — $i potrebbe dite che la notorieta del libretto
del Kleinn si deva pin al titolo promettente che al
contenuto effettivo, cloé allo svolgimento della tesi :
si tratta, in realtd, di una tesi scolastica, cotne appare
atiche dalla sua struttura formale. Nessuna mera-
viglia che, nella traserizione delle equazionl simnl-
tanee di propensioni e relazioni funzionali, con cui
il Keynes ha rappresentato le condizioni di equili-
brio, non si trovi, non diclamo: una sintesi, domi-
nante «il tempestoso mare» delle idee sostenute o
solo affacciate nella Teorig Generale, ma il semplice
chiatimento, di cui gli stessi studiosi che sl avvici-
nano con rispetto ed attesa all’'opera del Keynes
sono avidi. Il rappresentare la rivoluzione keyne-
siana col diagramma cartesiaus, fatto seguire sul
frontespizio al titolo del libretto, per mostrare l'ugua-
glianza risparmio-dnvestimento, i1 «building block
forms the entire cornestone of the Keynesian systenm»,
appartiene alla esaltazione di una moda scientifica,
a una tivoluzione, pitt degli spiriti, che dei fatti e
delle idee con cul interpretari,

La rivoluzione, o come lo stesso K. aggiunge li-
mitando, il contributo rivoluzionario del Keynes alla
teoria economica, allo sviluppo (altra significativa
limitazione, su cul molti poésono trovarsi d’accordo)
della teoria economia, consiste «solely » nello sviluppo
della teoria della domanda effettiva : sviluppo di una
antica teoria ricorrente, che anche in anni recenti
sl era presentata come giustificazione della pratica
degli alti salari, o, da un punto di vista pii generale,
del favoro nazionale come base della moteta nazio-
nale, ece, Ma qui propriamente si tratta di qualeosa
di nwovo, di una «teoria della determinazione del
livello della produzione come un tutto» da cui ri-
sulterebbero determinate]; direttamente, la soluzione
del problema della piena occupazione, e indiretta-
mente, quella della distribuzione delle risorse in que-
sta economia di piena occupazione,

Scopo del capitolo centrale dell'opera, il IIT, sa-
rebbe quello di «sviluppare la feoria keynesiana e

contfrontarla coi fattl da una parte, col modello clas-
sico dall’altia ». Ora, cf sembra che il pritno compito
non sia assolto; che nel confronto cei fatti, cosa di
maggiote importanza, la teoria non rsulti — neclla
sua pretesa generalitd — confermata, e dal confronto
col classici non risulti la sua.novitd rivoluzionaria,
Gli altti capitoli dell’opera sono marginali, I capi-
toll I, II e V riguardano lo sviluppo storico interno
delle teotie keynesiane nel tivolyzionatio periodeo fia
le due guerre ; il IV espone e cerca di chiarire le con-
troversie post-keynesiane sul sagglo di Interesse, la

equazionie risparmio-investimento e gli effetti della

dimimzione dei salari sull’gccupazione ; i1 VI ana-
lizza, con l'use della teoria del Keynes, 1 problemi eco-
nomici della deflazione e dellinflazione; i1 VII la
filosofia sociale e le conseguenze pratiche della teo-
tia, tispetto alla politica economica, Non manca una
appendice matematica, in cuni si vogliono sviluppare
i modelli dell’economia keynesiana,

E nel capitolo 1II, che si espone «il vecchio e il
nuovo » della teotia, Una novita di carattere metodo-
logico molto importante, paragonabile al passaggio
dall’economia oggettiva del clagsicl all’economia sog-
gettiva del postclassici, che perd sarebbe pur sempte
certo ritortio, gia da tempo pronunciatosi, all’econo-
mia oggettiva, — sarebbe ¢uella di considerare la
opera del sistema economico come un tutto, invece
che nel comportamento dell’'economia familiare e di
impresa. Una «derivaziones (derivazione dunque e
non nuova : si pensi al ricorso di Marshall e dei suoi,
all'ipotesi di equilibrl non pilti parziali e non ancora
generali, nella trattazione di « quantita aggregative »,
come ha ricordato Schumpeter) della teoria in ter-
mini di comunita di individui e gruppi di beni, dalla
teoria « basilare » in termini di individui e di singoli
beni: ingomma, come oggl si dice, della macroeco-
nomica o economica degli aggregati, dalla microeco-
nomica o economia degl individud.

Molti sostengono che questi concetti di aggregati,
cioé di consmno, risparmio, impiego e reddito totali,
sfuggono ai fondamentali principl economici e sono
equivoci e scorretti, Crediamo che vi gia dell'esage-
razione in questo; perché, se l'economia si trince-
rasse ancora nel limitato campo in cui si verificano
azioni individuali mosse da considerazioni stretta-
mente marginali, in base alla sola possibile ipotesi
economica pura posta a base dell’economia indivi-
duale, — mentre i} mondo economico si muove oggl
su basi diverse, appunto di aggregazioni di grandi

-
+

NGTE E BEGNALAZIONI

dimensioni ¢ di politiche economiche direttive, —
se una modificazione delle ipatesi di studio in base
a questi fatti nmovi non si attuasse, quasi tutta la
economia resterebbe, oggi, fuori della scienza, e si
aviehbe un processo di inyoluzione, sotto il pretesto
della difesa di una scienza pura, basata su ipotesi
inconsistenti. Ma ¢ui & appunto la difficolta e la ne-
cessitd di prudenza delle nuove teorie e delle nuove
politiche, che pretendono a loro volta ritenere del

tutto prescritte le fondamentali ipotesi economiche ;.

quasi approfittare dell’anatema dei puri, per ritenersi
fuori dell’economia, svincolati da quel caleolo eco-
nomico, che pud verificarsi, nelle sue premesse e nelle
stue conseguetize, con quantitd marginali ¢ non to-
tali o medie, neile cellule dell’economia, non nell’in-
sieme dell’organismo economico,

5i riconosce gia oggl (Wilson) esser necessario rom-
pere i grandi gradi totali, dei quali vogliono occu-
parsi le teorle del sistemna economico nel suo .com-
plesso, pet un utile studio delle loro varie compo-
nentl. ¥ dunque, riconosciute la novita e l'utilitd
di mettere decisamente al fuoco dell’analisi i flussi
totali di spesa, produzione, occupazione, ecc., bi-
sogna rientrare nell’alveo della teoria tradizionale, e
tenere d’occhio le piccole quantita economiche, la di-
sprezzata. microeconomica, purche, di nuovo, s ten-
gano anche d’occhio 1 fenomeni di massa, di macto-
ecortornica, Non alternativa, dunque, ma collabora-
zione di due metodi di ricerca.

-Vediamo un po’ come il Klein creda possibile su-
perare le difficolta del passaggio dalia imicroecono-
mica alla macroecenomica. (p. 57). Si tratta di sosti-
tuire alle infinite equazioni delle relazioni offerta-
domanda per ogni merce, del famosc sistema walra-
siano-paretiano di equilibric generale, un manegge-
vole numero di relazioni fra aggregati di prezzi e
quantitd fondamentali, Definite un numero indice,
clog una precisa relazione fra clascun aggregato va-
riabile e tntti i suoi singoli componenti (e si sa quale
scarso significato questa difficile operazione possa
avere), pud esistere ui particolare sistema di relazioni
fra gli agpregatl variabili, In certi casi, si hanno
molto semplicd analogie formali, fra le proposizioni
della macroeconomica e quelle della microecono-
mica ; cosl, per esempio, la domanda di lavoro, de-
terminata nella microeconomica dalle produttivita

~ marginale del gingolo lavoratore, pud riferirsl al si-

stema come un tutto, in termini di saggio medio di
salari, paragonato al prodotto nazionale aggiunto da
nuovi lavoratori, Ma si pensi alla differenza fra 1'eco-
nomicita di una piceola impresa, o anche di una gran-
de impresa che mercé 1 metodi sclentifici attuali sta-
bilisea di stretta misura la produttivitd del lavoro
rispetto al costo, e larbitrio di una condotta econo-
mica basata su medie che per andare oltre {le neces-
sitd di questo stesso calcolo, sono del tutto insignifi-
canti. Da questo esempio appare quanto sia zoppa
Vanalogia fra mactoeconomica e microeconomica, e
come si tratti, ben pid, di un salto mortale da un cal-
colo possibile, sia pure approssimativo, dell’econo-
mia individuale, alla tanto pill vaga approssimazione
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dell’economia come tm tutto, Che significato, dun-
que, pud avete il considerare il volume dell’occupa-
zlone, il saggio dei salari, il livello dei prezzi, il vo-
lume del prodotto come aggregati misurati in ter-
mini di quantitd individuali, nell'ipotesi che la detta
analogia fra relazioni di microeconomica e trelazioni
di macroeconomica esista ; e trattare il sistema eco-
tomico in termini, nientemeno, che di due soli beni
{d1 consumo e produzione), di due industrie (di beni
di consumo e di beni di produzione) e di due fattori
di produzione (capitale e lavoro) ? Qmesto procedi-
mento, che al Klein sembra cnon ingiustificato »,
ai pily sembra veramente arbitrario e quindi inconsi-
stente : addiritbura pericoloso, quando dalle dedu-
zioni di ipotesi cosl infondate si vogliano trarre -—
e lo scopo dichiarato & proprio questo — direttive
di politica econornica.

Ma vediamo alla prova il metodo, nella formazione
della prima equazione Keynesiana, Partendo da una
accettata teoria del comportamento del consumatore,
si stabilisce che la domanda di beni di conguwmeo di-
pende dal livello dei prezzi di tali beni, dal saggio di
interesse (quale relazione fra prezzi di beni futuri
e prezzi di beni di consumio attuale) e dal reddito
monetario dei consumatori. i si riferisce a certi
risultati delle ricerche statistiche gui bilanci di fa-
miglia degli Stati Uniti, pet assutnere senz’alfro che
il comsumo «& approssimativamente invariato, ri-
spetto al mutamenti della distribuzione del reddito ».
A guesta prima approssimazione si aggiunge che pro-
babiluente anche il mutamento del saggio di interesse
ha un'influenza trascurabile sul livello del consuwmo,
e si sogginnge che & questione da risolvere empirica-
mente, Manca un'ulteriore caratteristica della rela-
zione reddito-consumo, che il K, riconosce meno ov-
via e che nei termini tecnici keynesiani & detta della
propengiotie marginale al consumo minore dell’uni-
td (a un piccolo incremento’ del reddito segunird un
incremento minore del consumo), pezzo importante
del sistemna Keynesiano, in quanto riferito a una delle
forze stabillzzatrici dell’economia, provata anch’essa
dallo studio dei bilanei familiari, Recenfi ricerche
hanno mostrato che, almeno in lungo periodo, la
funzione del comsumo tende a spostarsi verso l'alto
quando si ha un’espansione netta del reddito (Sa-
muelson, Hansen), ossia la propensione al consumo
ctesce col reddito. Comungue, si tratterebbe di una
pretesa «legge psicologica» di comportamento, as-

" sai discutibile, in via deduttiva -— per la nota varia-

bilita e progressione dei bisogni — e in base a quelle
stesse osservezioni statistiche, su cul si pretende ha-
sarle; che, fra l'altro, essendo di massa, possono
compretdere compensazioni nei diversi rapporti con-
sumo-risparmic dei singoli: il risparmio degh uni
pud essere compensato dal congumo degl altri.
Su un comportamento tecnico si bagerebbe invece
la seconda equazione del sistema keynesiano, rignat-
dante la domanda dei beni capitall, che dipenderebbe,
in termini tecnici, dall’efficlenza marginale del capi-
tale. Questo non & che il travestimento del concetto
¢lassico del massimo profitto ; e vi si pud applicare,
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dice il Klein, i1 trattamento siesso della mictoeco-
nomica, in base a quantity obiettivamente misura-
bili (profitto, prodotto, Occupazione, capitale) senza
atalogic ¢ genza rinvio a faiti statistici, necesgari
. solo guando si tratta di iMuminare quantita subiet-
tive come le soddisfazioni e 1o Preferenze, Dal com.-
portamento delle unita industriali, st pud concludere
che la collettivita di imprenditori domandera pit
beni ecapitali, fino a quando il prezzo medio di questi
sfa inferiore al valore scontaio dei suci giudizi cor-
rentl anticipati, Insommua, nefle povere ma chiare
parole dei classic, la produzione e gli investimenti
in heni capifali dipendono. dalle prospettive dei pro-
fitti,
" 51 assume che le spese in beni eapitali sono pid
sensibili al rischio e all'incertezza, meno alle varia-
zioni del saggio di interesse, le quali Possono compren-
derst in quella incertezza, specie pet breve periodo,
it bLreve orizzonte ecoflomico, cotze confermano ri.
cerche empiriche recenti (Hbersole, Henderson, Meade,
Andrews). Ma il meno non significa affatto. Comun-
ane, a ragioue, il Keynes, pur favorevole alla. poli-
tica. del Dasso saggio d'interesse per stimolare “gli
investimenti, non se ne riprometteva gran che; e
pure a ragione, coliseguentemente, non a torto come
dice 1l Klein, ha debolmente insistito nello spiegare
marxisticamerte 11 decrescente saggio dei profitd
“eon Paccumulazione del capitale, Gli investimenti
dipendono del fatto che vi siano sequirenti di peni
di investimento; e dal fatto che questi acquirenti
manchino, per qualsiasi ragione che modifichi la do-
manda, dipende che il tisparmio’ non gia sempre
ugnale agli investimenti,

Per il Klein, 1a vera tivoluzione sarebbe un « farit
accomplin col sogtituire la classica teoria dell’inte-
Tesse con una nuova teoria dells preduzione, come
determinaute la relazione tisparmio-investimento, Cip
apparirebbe chiaramente dal confronte di due mo-
delli semplificati sulla hase della semplice relazione
risparmio-investimento, Come mostrato nel diagram-
ma in frontespizio, simbolo di questa tivoluzione, si
pud determinare un livello di reddito: 1) fale che 1e
spese di consumo pitt quelle di investimento lo esauri-
scano esattamente ; e 2) fale che 1a spesa di investi-
mento sia ugnale al risparinio, e il lvello di equili-
brio del risparmio coincida col livello di equilibrio
degli investimenti, tisparmio e investimenti essendo
mistrati naturalmente da schede diverse, Supposto
il tisparmio, cotme gia 11 consumo, indipendente dal '
saggio di interesse e dipendente dal reddito, da cui
si ricava per semplice differenza tispetto al consnmo
(risparinio ¢ reddito non cousumato] ; supposti gli
investimenti anch’essi del tutto antonomi, tispetto
alle innovazioni o altri motivi di comportamento
economico {come non & nella realtd, ma nell'ipotesi
di un'economia socialista o di guerra: e sorprende
che si debba ricorrere a questa ipotesi, la quale fa
cadere la pretesa generalith della teoria e giustifica
le diffidenze che in sede politica snscita), Tequilibric
del sistema porta all'ugnaglianza fra risparmio e in-
vestimento, che dipende dal reddito. Dunque, vi @

utr livello di investimenti che aggsotbe pgiusto tanto
risparmio, da generare un voluto livello di reddito
nazionale e corrispondente livello di oceupazione,
Questo sarebbe. il modello semplificato, il « quadro
pitt chiare » della nota teoria della domanda effettiva,
sostituita alla teoria clagsica dell'interesse,

Il pity semplice modello della teoria classica ino-
stra che il tisparmio sarchbe indotto all'investimento
solo secondo il saggio di interesse, indipendentemente
dal livello del reddito, supposti costanti il volume e
la velocita di circolazione della moneta ; I'equazione
risparmio-investimento deterniing il saggio di inte-
Tesse, e il volume e Ia veloeita della circolazione della
moneta setvono a determinare il valore del reddito,
0 il livello del prezzi cortispondente a un dato vo-
lume di reddito reale ; in tale sistema non pud es-
setrvi disocenpazione, Al cotitrario, Keynes nega la
legge che i risparmi afuiscanc automaticamente agli
investimenti, senza riguardo al livello del reddito
e che la fessibilita de salast ebbia il potere @i assiey.
fare sempre la plena occupazione, Lincompatibilita
fra il pit semplice schema classico e il piy semplice
schema keyneslanc mostrerebbe, secondo il Klein,
che cosa significh rivoluzione (bp. 76-80),

Questo & tutto, 1) Ma gid da tempo, non cottro,
sl In agginuta allipotesi semplificatrice dei classici,
che consideravano tendenze di lungo periodo, g am-

-metteva dagll economisti ortodossi, a proposito delfa
nota legge del Say, che gl investiment] produttivi
hon sono una conseguenza automatica del rispar-
o, che possono esservi squilibri fra quelll e questo
per qualsiasi ragione che induca ghi individui, spe-
cie nell’assai mobile gociets di oggl, a modificare yi
esistente rapporto fra disponibilita liguide ¢ reddito
taonetario ; che il Augso di questo fie viene influito,
causando oscillazioni vazie, per cud non sempre I'of-
ferta crea la domanda cotrispondente al suo asgorbi-
mento e fonl sempre i fattor] di produzione disponi-
bili sono occupati, Che e proposizioni classiche sf
basassero sul presupposto della piena occupazione
comie tendenza di equilibrio, dipendeva da altre assun- -
zloni sulla stabilita del sistema, che erano contestate
gia allora (da Molthey e Slsmondi) come oggi da
Keynes, ma che non gi applicavano ¢ non si appli-
cano meno alla vita reale, ove g pensi, come devesi,
a fattori limitativi dello sviluppo economico in lungo
periodo. Per breve periodo pud pensarsi a condizioni
di produzione variabile e i scostamento dall'equili-
btio, con risorge inutilizzate, in modo tale che una
variazione nella domanda i moneta possa alterare
la produzione totale, invece di esaurirs in un’altera.
zione di prezzi, ma anche qui col limite dell'impossi-
bilitd di assumere utrelasticita infinita delle risorse
disponibili, non solo di lavoro,

2) In gueste condizioni, vi & una disoccupazione,
non solo di carattere frizionale per ineliminabili im.
perfezioni del mescato o per necessitd del progresgo
tecnico, ma per cause congiunturali e, quel che pin
importa, strutturali, onde, anche eliminate quelle fri-
zioni, il raggintigimento della piena occupazione non
¢ neppur esso antomatico, 8i amsmette 1n equilibrio
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di sottocceupazione, non foss'altro perche, in .certe
condizioni di congiuntura, si verificano eflelii cfiz ved-
dito tali, da far aumentare, invece che diminwire, la
disoceupazione diminuendo 1 salari, specie ge f;[Ll‘esta
diminuzione interessa pitt industtie ; si da consigliare,
invece che una riduzioné, una difesa dei salari e della
occupazione per mantenere elevata la. do@anda. ef-
fettiva (nota politica anticiclica), Di Pl.ﬁ’ si qualifica
Passunto ortodosso di prima approssimazione, che
col capitale egistente sia possibile acqt?ié‘:ta.r‘e t'utto 1
lavoro, riconoscendo che, in certe condizioni di Stl’lll‘t—
tura, non vi & flessibilita di salari capace & a.ssorb}re
tutta la disoceupazione, per 1’ impossibilita economica
e istituzionale di salari negativi o cotnungue ‘Ch una
tiduzione di ess! al livello di un tenore di'vita 11?.tolﬂe-
rabile, secondo mutevoli concezioni di tenote di vita.
Cid amimette, & vero, la teoria ortodossa. Ma real-
metite ¢'¢ voluto lo sforzo paradossale del Keynes,
perche gli economisti proponessero pitt 11etta1}1e11tel
la distinzione fra periodi brevi e periodi lunglln, per
soffermarsi su quelli, modificando il punto d1. vista
tradizionale, ponendo nuove ipotesi di studio, se-
condo nuovi fatti, che apparivano anche di Stnllttura,
e che quelle ipotesi rendevano pik rilevanti delle
precedenti, E questo & importante, .
Aver riavvicinato la scienza economica zalla realtd,
non negli spiriti dei piit informati, che conoscevano
la limitatezza delle ipotesi classiche, ma per la gene-
ralitd degli stndiosi e dei .pratici, solo enunciall(‘io,
per egemplo — con un sia pure apparentf: rovescia-
mento di posiziond, zispetto alla astrafta mte‘rdq)en-
denza dell'equilibtio automatico di lungo lperlodo —
che bisogna provvedere, non all’occupazione per il

teddito, ma al reddito per l’occupazionfa, — ade-
guare, non Uofferta alla domanda potenziale, ma Ia
domanda effettiva all’offerta potenziale, — cercare

di eguagliare domands totale e offerta totale, per as-
sicurare un livello possibilmente costante @1 atti-
vita, contro le conturbanti oscillazioni del%a vita eco-
nomica di oggi; aver fornlto a queste esigenze pra-
tiche, create da nuovi fatti i struttura, uno schema
teotico pift adeguato, sia pure {ii b¥eve periodo', da
aggiungere al vecchio schema di prima approssima-
zlone dei clagsici: — questo ¢ tale merito, che lo
storico delle dottrine economiche 1'11du1ge1'.%}, non cet-
to al Keynes, che ha sempre affermatc.n d1‘ muoversi
sulla linea def classici, ma ai suoi entusiasti commer%—
tatori, di avere insistito su uyna pretesa incoml_)ah-
bilitd fra une scienza arretrata e petcid dete1:101'e,
¢ tmna ﬁuov& sclenza verameénte esatta, rivoluziona-
trice dell’alira.

2. — Tuttayvia, di fronte alla troppo evidente spro-
porzione fra 1 risultati raggiunti dalle nuove analisi
economniche ¢ il grarn rumote fatto intorno ad esse,
la. reazione pur utile di certo buon senso o Pu[)ll.g-l%-
sto scientifico ha, d’altra parte, superato i suoi li-
miti, fino alla negazione totale, forse -pj:ec.on.cetta.
E, per esempio, di Hahn una definizione di rivolu-
zione gelentifica, coniata appunto per la generale ti-
voluzione keynesiana, cui meglio si addirebbe, se-

condo questo autore, 11 titolo di « generale' confusiom‘e
keynesiana». La definizione & significativa, pel:che
viene da un economista noto anche per il suo specifico
«keynesianismo pre-keynestano », il.quale si propone
di mogtrare cone le assunzioni di fatto della nnova
teoria, in certo senso mai corrotte, siano oggl in a,ltrc.)
senso pure invalidate dal mutamenti sopravvenuti
nell'ultima decade,

T nota, e dal Klein stesso segnalata, I'importanzs
che 'idea del moltiplicatore di Habn ha avuto sulla
formazione del sistema keynesiano, sebbene 1 auto-
te della Teoria generals mostri dl sottovalutarla. Ma
in un capitolo del suo libro, una raccolta di scntt}
di varia date, lo Haho pud confrontare numerosi
pagsi del Keynes e della propria precedente Wirt
schaftliche Theovie des Bankhvedils, |per mosf:rare l.a
identitd di concetti fra la sua teoria « degli investi-
menti per I'occupazione » e la teoria del sottocol_lspmo,
della deficienza degli investimenti, della liquidita e
« dell'interesse, della politica economica. contro le de-
pressioni cicliche, ece. I vari capitolt discu_tono,} spes-
so in polemica coi keynesiani, e valeudo.SI delI‘ espe-
tienza di prima e dopo la.guerra, i vari pezz c.lella
teorla generale ; il tonio di alcuni titoli & s.igmﬁcatlvo :
il mercantilismo keynesiano, le reazioni compensa-
trici del «compensatoty spending, la teo1.‘ia mote-
tatia e la politica del ciclo, se i1 debito pubbhf:o_ sia
vero debite, la formazione del capitale, la flessibility
dei salari, I'anacronismo del concetto di preferenza
per la liguidits, ece. I senso complessiw_ro dell‘opera
¢ espresso dal suo titolo, che & quello di un capitolo
centrale : «I/economia delle {llusioni », seguito da un
altro conclusivo: « Il keynesianismo & un progresso
O Uil regresso n ?

I/'elenco ragionato delle illusioni non & breve. I!—
lusione & credere che la moneta creata torni nel gi-
stema’ ¢ il debito pubblico interno non sie? ut vero
debito, legato ai suoi limiti noti; che vi siano sem-
pre abbastanza compratori di titoli e che l'inflazione
causata dal debito si deva a cause diverse da questo :
che i pagamenti impliciti nel debito non impl?chino
distribuzione di ricchezza, minaccia ai profitti e al
capitalismo, a vantaggio del Socialis‘mo Qi \"”:"tato

(op. 9-25). Illusione, l'effetto delle mampol:azlom io-

fietarie, quanto alla creazione di occupazione | 1111‘1—
siond, gli investimenti indottl e gli effett] del deﬁc‘1t
di bilancio. « La fondamentale differenza fra le teoru?
classiche e quella del Keynes sull'occupazione, & di
assunzione dei fatti, non di analisi teoretica ». Il caso
di K. non sarebbe generale, ma speciale, valido sotto
certe condizioni, per un certo tempo; la sua teoria
¢ una speciale teoria dell'occupazione, va.lida pel
caso in cul giochi I'llusione monetaria, prem.samfente
nel periodo di recupero del ciclo, dopo la.. liqu.lda,szle
del precedente boom. Non & una teo.rl.a (1‘1 Stfl.blle
equilibrio, ma di aggiustamenti dinamici, di un eco-
nomia regolata, ih cui dominano il mercato prezzi

e salari non economici, fissati dalla legge, Nel caso

generale, 'equilibrio attuale mercé manipolazioni mo-

netarie noa & reale e stabile, come K. crede, ma tran-

sitotio e dinamico (pp. 49-62).



534 - : MONETA® B CREDITO

Tllusione che il hasso saggio di interesse coincida
necessatiamente con la maggiore occupazione e non
crei inflazione, non sia antistabilizzatore invece di
essere anticiclico (pp. 63-73), Hinglone che sia supe-
tata la veechia teoria sulla virth del risparmio, con-
ciliante ['interesse individuale e I'interesse sociale ;
durante una depressione la domanda pud caders,
ma non perché si risparmi eccessivamente, st perche
il potere di acquisto di produttori ¢ consumatori
cade temporaneamente per mancanza di fiducia, da
tistabilire con égnd provvedimento, anche di creazione
di domanda statale e di eredito; ma temporaneo e
che non sia di lotta al risparmio,

Hlusione, la reviviscenza di esperienze metcantili-
ste, come quella di Law, miseramente fallita (pp. 106-
118). Del tutto momentaneo I'effetto dell’illusione,
che vela il motamento del valore della moneta, se-
condo 'assunzione classica dello gtesso K., che 1’au-
mento del salari nominali non seguird del tutto pro-

porzionalmente 'aumento dei salari reali, finché vi

sard apprezzabile disoccupazione. Illusione la. finanza
fungionale, salvo casi particolari, Che lanmento di
investimenti importi aumento di occupazione senza
difficoltd fiscali e inflazione, & l'estrema semplifica-
zione di un problema molto complicato ; per cui alla
tesi che I'inflazione ¢ impossibile finche vi sia una
seria disoccupazione, perche in tali circostanze un
anmento della doinanda monetatia importa un au-
mento della produzione e non dei prezzi, si pud op-
porre che nelle condizioni odierne si avrebbe, vice-
versa, un aumento dei prezzi maggiore dell’aumento
della occupazione e della produzione (pp. 110-137).

Nlusione & soptravalutare i salarl come fattore di
domanda, invece che come fattore di costo, La teo-
ria del potere di acquisto fondato principalmente
sui salari ha un senso ¢ un non-senso, secondo i punti
di vista : altro esempio della non indifferenza fra gli
schemni di micro e guelli di macroeconomica. Quella
teoria ha un senso per la grande impresa. Per la pic-
cola e media impresa, pet le cellufe dell'economia
che compongono tutto lorganismo economico nelle
sue forze vitali di fondo, ha invece un senso il salario
coftle il pit importante costo di produzione. Per 1a
ecoromia generale, infine, 1 disturbi nella produzione
causati dalla disoccupazione sono dati dal salari co-
me costo; non vl influiscono i salari come fattori
di domanda. La disoccupazione creata da troppo alti
salari, compendio di politiche statal e sindacali, si
pud dire disoccupazione stabilizzata e volontatia ;
hessuna manovra del potere di acquisto, nessuna
misura inflazionista pud alterare questa disoccupa-
zione per lunge petiodo di tempo; pud invece por-
tare a una protratta depressione, come nella presente
sithazione,

Infine, illusione la maturitd economica della «sta-
gnation theory », B difficile trovare un imprenditore
che non inizi una produzione, se il costo del lavoro,

-non del capitale, non ¢ troppo alto, e se i prezzi dei

prodotti finitl non minacclane di cadere durante il
periodo di produzione; solo se il profitto & minacelato
dalla politica statale e sindacale, I'imprenditore ces-

sa la sua attivitd produttiva ; cid non ha che fate con
la mancanza delfopportunitd di investimenti, con la
saturazione capitalistica dell'ccotiomia (pp. 139-145).

11 concetto della preferenza per la lquidita & su-
perflud e confuso, quando va oltre il concetto neoelag-
slco della domanda monetaria ; ¢ non & applicabile
nelle: presenti condizioni di certi mutamenti nel si-
stema monetario e ereditizio, per cui il sagglo dello
interesse & stabilizzato, la preferenza della liquidita
frustrata, Ja quantitd di moneta sempré in accordo
coi prezzi ¢ con la produzione, che a loro volta sotio
dipendenti da. variabili indipendenti del tutto di-
verse da quelle keynesiane, Per tutti i fini pratici,
la clagsica pura teoria monistica dell’interesse & suf-
ficlente a’spiegare il saggio di questo nella moderna
economia, La teoria keynesiana poggia essenzialmente
sulla scelta di variabili dipendenti e indipendenti
del sistema ; ma la scelta di queste ultine, fra cni
importante il saggio di intercsse, & cosl irreale clie
tutta la teotla & priva di utilith come strumento di
analisi (146-163).

Se il miracolo dell’economia keynesiana pud es-
sere attribuito ai dati presi come variabili dipendenti
e indipendenti ¢ come fssi, per certe assunzioni re-
lative all'andamento di date funzioni, come quelle
di conswmo, di offerta di moneta e & invegtimenti,
— sostitnendo queste funzioni con altre piy reali-
stichie, I'economia ortodossa riappare. TLa dimostra-
zione di H, ¢ che: 1) una deficlenza di investimenti
tion & applicabile nel caso di un equilibrio generale
di breve periodo, perché la funzione di consumo fo
di risparmio) non ha la generale forma di « legge pel-
cologica » assunta da K.; 2) le depressioni cicliche
non sono indotte né aggravate da tisparmio non as-
sorbito, ma dall'cattesas, ch'é cosa diversa; 3) in
un equilibrio di hmgo periodo, un deficit di investi-
nienti, concepibile in certe condizioni, pud al massimo
splegare un progressivo declinare dell’occupazione,
non un basso livello di attivitda lungamente dure-
vole (183-212),

Dal punto di vista pratico, quale l'esperienza re-
cente ¢ Essa conferma — secondo lo Hahn -— la
grande {llusione monetaria, e quindi le vedute dei
clagsici, attraverso le illusorie politiche economiche,
che la nuova teoria ha determinato o incoraggiato;
il cui nefasto dsultato piit tipico & la divisione del
mondo in due parti, una di dura concorrenza basata
su condizioni economiche, altra di debole concorrenza
bagata su manovre monetaric e finanziarie, Nega-
tive anche il valore della teotia, quanto alla diagnosi
¢ prognosi dei mali economicl. Quindi per tutti i
tignardi, teorici e pratici, non un progresso, ma un
regresso. Cosa infine pid importante, tutto il com-
plesso di manovre che la teoria conforte, allo scopo
di proteggere contro la rigiditd istituzionale dei sa-
lati monetari, porta, per una specie di eterogenia
dei fini, al risultato di modificare profondamente la
struttura sociale, specie attraverso un intetvento go-
vernativo continuo ; in lungo petiodo, la pressione
fiscale e finanziatia non potrd non importare la go-
cializzazione dell'impresa economnica, la sostituzione
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di un regime economico di libertd e di lotta fra grup-
pi con un tegime. . . fascista di economia rigida unifi-
cata ceutralizzata (ecco una piccola complicazione,
che 1 nostri glovani keynesiani respingeranno sdegio-
samente, ma che non & soltanto umoristica, | J.
Cetto, in sostanza, tutto cid & veto, e la temuta
eterogenia dei find pud hen verificarsi, crediamo anzi
che sia gl atto, coplungue si pregenti, Ma non pud
negarsi che scopo del Keynes era di apprestare una
teoria che comfortasse una politica economica ra-
zionale, di reazione contro 1 difetti pilt recenti e pift
scandalosi, e quindd di difesa di certa stabilits, del
sistema economico, Aver tentato di dare una spiega-
ziofte e una cura pit comprensive, di tutte le possi-
bili oscillazioni dell’economla, ed aver indicato agli
economisti tutta una nnova struttura econcinica i
fierd, pet uno studio pift spregiudicato e per una po-
litica pit efficace sul funzionamento del meccanismo
ceconomico, resterd merito indiseutibile del Keynes.

CELESTING ARENA

Econ.omisti tedeschi e Keynes

I,. ATBERY Hanw, The Heonomics of Ifusion, Tusti-
tute of Finance, Squier Pubblishing Co, Inc., New
York, 1949, pp. VIII-273.

L. ALBERT HAHN, Die Grundivstuemer in Lovd Keynes’
General Theory of Ewmployment, Interest and Mo-
#ney, in “ Orde ™, Godesberg, n. =z, 1540,

ADOLF WEBER, Hahn countro Keynes, in * Zeitschrift
fuer das gesamte Kreditweser ”, Frankfurt a. M.
1. 20, 1949,

1. — Il prof. Thomas Balogh scriveva nel post
scriptum dello studio da lui dedicato alla situazione
economica tedesca: «La veritd & che la Getmania,
come la massima parte degl altri paesi europei, ha
beneficiato della iltaminata politica economica keyne-
slana seguita dal Presidente Truman; quella politica
che il Dr. Erhardt ed i suoi « esperti» sl affannano
a screditare all'interno del loro paese» ().

Bi pud completare 'osservazione del Prof, Balogh
aggiungendo che il punto di vista del Ministero degli
Afferi Feonomici di Germania & largamente condi-
viso dagli economisti tedeschi. Chi consulti le pub-
blicazioni apparse nel dopoguetta, troverd — a pre-
scindere da recentissime discussloni — searsissimo
materiale di studio che rigunardi l'economia keyne-
siata, e assal raramente un’opinione favorevole al
Keynes. L'informazione & inoltre quasi sempre in-
diretta ed affrettata e i gindizi superficiali e poco con-
clusivi (z). Sembra che la Germania occidentale ab-

(t) T, Bavocw, La polition eocnomica della Geymania, « Monets e
Credito s, 1, 10, 1950, pag. 149.

(2) 81 vedanc p. es. gll scrittd di Teonhard Miksch, professore alla
Scuola Superiore di Commercio di Mannheim, in cud vengono scstenute
tesi deflazionistiche ; « Was heisst deflation » {nella Zeitschrift «Wirt-
scliefts-Verwaltung » di Maunhein ; fascicolo Qs 1049} ; « Die Goldschip-
fung in der Gleichgewiokistheotie » in « Ordo », edito da Walter Hucken e
Tiranz Bohm, Godesberg, fascicolo z, 1649 | « Nickt der Markt ist Schuld v

bia cominciato ad accorgersi delleconomia keyne-
siana, e delle sue pratiche consegnenze, soltanto in
seguito agli scritti di economisti wn tempo tedeschi,
e di pol americanizzati od ¢ europetzzati », come lo
Hahn e il Roepke, e agli stimoH esterni offerti dalla
relazione dell’ONU « National and International Meg-

swres for Full Ewmployment s Una netta posizione &

stata assunta in tale occasione da Max Weber, sia
sul piano teorico che su quello pratico, ossia in merito
all'applicability di misute di politica economica di
tipo keynesiano alla situazione ecomomica tedesca.
La direrione della « Zeitschrift fuer dag gesanite Kre-
ditwesen », sulle cni colonme si & svolta una lunga
discussione sul pleno impiego, si ¢ pure pronunciata
approvando Incondizionatamente gleune tesi nega-
tive del Roepke. Contro quest’ultimo sono interve-
nuti da ultimo it Balogh e il Wagenfuelr,

A queste discussioni, spesso di natura teorica, verra
dedicata una rassegna con I'intento di chiarire la di
sposizione degli ambienti scientifici della Germania
occidentale di fronte al programma di risanamento
del Prof. Ralogh. Nells presente nota verrd posto
In luce il pensiero di Alberto Hahn e di Adolfo Weber
nei riguardi dell’economia keynesiana.

2. — Ia storia cconomica offre nwmerosi esempi
di dottrine sistematicamente evolute che non vengono
apprezzate nel luoghl e negli amblenti ove hanno
avuto { primi germi o vantano dei precursori. Tt que-
sto il caso delle teorie keynesiane nei confronti del
pensiero economco del Prof. Alberto ITahn,

Alberto Halm deve la sua prima notorietd ad una
pubblicazione del rg20 « Theorie des Bankkredits »,
molto ammirata e discussa negli ambient{ scientific]
tedeschi (3}, Giuseppe Schumpeter scrisse allora che
«l'otiginale e meritevole libro dello Hahn costituiva
un essenziale contributo al difficile problema s, Ta

in « Zeitschrift fiir das gesamte Kreditwesen u, fascicolo 4, T950. TI Miksch
giudica il grado di inflazionismo o meno del metcato dal punto di vista
della. meneta neutrale, sostenuto dallo Hayek,

Una crltica poco approfondita, e ricaleata sugli schemi répkiani della
inflazione repressa, ¢ cofferta dal Dr. Brumo Lincke nell'articolo « Zuy
Zinstheorie » pubblicato nella « Zeitschrift fiiy die gesamite Staatswigg.
enschaft » Tubingen, fascicolo 1, 1950. Friedrich A. Yutz si & pure cecu-
pato della politica di plero impiego su riviste tedesche riducendola, alla
accettazione del monopolismo dei Sindacati e seguendo quindi una tesi
dello Haln (In « Ordo » fascicolo cit.). .

Per una superficiale critien pseudo-marxista delle teorie keynesiane v,
Fritz Belirens, professore all'Universita di Lipaia, = Hermenn Hetnrich
Gossen oder die Geburt dey wissenschafilichen dpologetih  dos Kapita-
lsmus v « Leipziger Schriften zor Gesellschaftswissenschaft », fagei-
colo I, 1940, .

I problemi della "disoccupazione tedesca somo stati considerati cpine
problemi strutturall, affrontabili con un sistema di migrazioni interne,
dal Dr. Ludwig Mellinger, Pregidente deila Camera di Commercio dt
Monaco : « Bie Ursacken der Arbeitslosigheit v in « Mittellungsblatt der
Industrie und Handelskammer Mfinchen » N. O 1049,

Dei libiI & degli.articoll di Wehber, Hahn, Répke, Wagenflihe e Liitge
datemo notizie nel corso della rassegua. ,

(3) ArEERT HAEN, Theorie des Damhkredits, Betlin, 1920 : cfr. pute lg
serle di articoli raccolti in due volumi net 924 € nel 1929 : « Geld und
Kredits; « Geld und Kredit. Neue Foige », Lo Halin ha cost individuato
Iintento di questi lavori: «In essi ho reagito contro I'lperclassicisme che
non tiene in considerazione Iaperare della ‘politica monetatia e credi-

“tizian, Cfv. Lord Keynes Grundirrtuemer in (Zeitechrift fir das G, K.)

fasc. 14, 1949, p. 321, ola I.
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eTz_riosita del mondo accademico tedesco vehite anche
stimolata dé}dle origini e dalla singolare Preparazione
t'ecnfca, dell'autore, Quando Haln pubblics il &

11!)1‘0, era oceupato Professionalmente come Direttoliz
di J‘Bar.lca ¢ continuaya I tradizione della gya aatica

‘péxlr cosl qomune in Inghﬂten'a, iLaw, Ricardo Ba
gehot ece) — che unp banchiere esordigse autmfevol-

prima, hon gla il direttore g iz grande banca, ma
nn semplice impiegato, ] Pennington, atténto, 0s-

fermazione che un altro economisty banchiere, {1
Ma_c\ I..eocli, aveva cosl rassunto : Una baneca Sror
E gla; un istituto per taccogliere e distribuire den;f;n
die-;ls utt ente che ha per ufficio la produzione del cre:

03 Lo Hahn tivolgeva infatt{ 1 sua attenzione

(e:hlfre — agevolando un allargamento del credito -—
namcl);nzl eiz;ng:erc’iantg, acquistando o immagazzi-
: & rivendere al momente della

A Tiprega,
(ii]:' prospettava cosi la possibilits ai un‘esprefsione
- Hl;;atwaldel brocesso economico, In altri terming
I parlava gvant 1o Jaty, di o, :

deficit Spending e Dremene & &

poneva quelle premes h
avrebbero autorizzate ad ¥ meros,
‘ . entrare nefla g

sehle@ dei precursori deg Keynes, Ferosa
b2y imtfaressante niotare, alla luce delle recenti di-
Scussiond, come { eritioi deflo Hahn del 1920 si prege.
cupasseto di c'olpire le dottrine riguardanti la crea.

e cz). lo Haty scambiava g domanda effettivg $0-
uta da upa coutropartita monetaria, con Ia, do-

- Thterest gug Moneyn In « Crdg »
-dio & statp pubblicato nella ¢ Zeltsehrift fiir dag Gesamte 1€ W.ow; W
Wor; W,
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m_zgt'ia s‘olciale, Iintesa Come gomma A bisogni non
fo tlesfatti: Veniva quindi tilevato il carattere vaga-
dueﬁn sociale d‘ella politica economies Propugnata
lallo 'I—Iahn € Mirante a trasformare Iq domanda so
ciale in domanda effettiva, ; o
favor&'?_- ulrlla polit:ica. di. cheap money avrebbe soltanto
0 11 soprainvestimento o posto le bagi ad
fatura crisi ;. R
cone eal)ltiuna apiirosperita alimentatg dall'inflazione 1on
: va aleuna stabilizzazione del Ii
! - z vello econo.
;ﬁ?ﬁfa fiwrel:bbe dovuto provocare mmove inflazioni
- 7 A dinale catastrofe e gl pg saggi  rea-
zione deﬂazignistica. prssasglo ad una rea-
nell\i;el 1926, lo Hahn riprese 1 suof temi preferiti, te-
| _H1 0d conto delle osservazioni ded eriticg 1;.6110
l‘.u Ein woetterbuch  der Staatwissenschaft » pe1; il
% € scrisse la voce ** credito ”. It seguito ebbe occa-
:a(;r;ecilt ods§ervare n modo spassionato . ers diven-
' AdIno svizzero — 1 depression
: viz; : e tedesea, ¢h
;‘s, legata, at flomni di Bruening e i Luther, di studiar:
1 econom}a am(?ncan‘a e di seguire, dagli Stati Uniti
de ssperlenze  juflazionistiche europee, cosi diversej
ﬂa q*gella. grande inflazione el marco.che aveva date
Pritho spunto alle wye meditazioni. Ne 1949, in
uua conferenza g Monaco dichiare che la «The;rie
‘ kel tatrto un suo pec
glovanile, Nello stesgo amo, con l'otmnai notq Ii))ulfgfio
;?;.1(?;? r;l ?.h? Fconomicg of HMlusion » e con diversi
clilarlva sempre piy 41 Superam i
, : : ento e il capo-
volglmeflto fielle sue vecchie idee (4). Adolfa Webll?
suz aftico mseg{nante al Seminario dj Fra.ncoforteJ
poteva cn.)si compilacersi del ritorno del celebre allievo
-alle teorie motletatie e creditizie g o

of Illusic.m», .come_i successivi articoli dell'Hahn, fog.
Sel‘?:ldedlc«'—l‘?l specialinente, se nop unicamente J alle
bartl negative dell'opera keyneslana ¢ o ques’tioni

keynesiana  def broblemi economici ; ¢ Investment-
8ap» ¢ « Deflazione Petmanente », Hahn 1'1'assumzn1
idee di Keyneg re] modo seguente ; ¢ Con il cteg .
_deI benessere, aumenta 1 sageio del risparmio gere
il passar del tempo, il tisparmio gf trasforma in‘ca o
tale, L'offerta i capitale finiry poi per superareli:

[4) ¢ The Economips of Hlusion » Tng
Co, Ine, New York 1949,

« Die Grundivetusyier i Lovd X eyhes' General Theory

titute of Finance, Sauler Publishing
e : af Employmmt,
aseicolo cit, Tip tlassunto @i tale stu-

nota (3),

(5) A. HaBN, Lopg Keynss® C-‘rmdirrmamr, cit., peg, g2y tota (1)
; t
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" domanda, poiché ¢ impossibile che si possano presen-

tare sempre muove possibilitd di investimento, Cid
che & avvenuto in passato ¢ che ha congentito al ca-
pitale di investirsi in modo redditizio — nuove sco-
pette e invenzioni, aumento della popolazione, co-
lonizzazioni, ece. — non potra ripetetsi in avvenire.
Alla lunga il sistema capitalistico di produzione pos-
terd- ad uno stato di disoccupazione cronica, Gl enti
pubblici hanno quindi la responsabilitd e I'obbligo
di sostenere gli investimenti» (6). '

Il brano citato da Hahn pud provare goltanto,
anche ai lettori-pid frettolosi di Keynes, sino a che
punto possono portare le pretese di prioritd e come
esse possano travisare il pensiero di un autore. Af-
fermazioni e frasi come quelle citate abbondano nella
letteratura economica pre-keynesiana ; il brano dello
Hahn, che vuol riassumere il peusiero del Keynes,
potrebbe essere dedicato ad uno dei tanti economist
teorici del sovratigparmio che hanno scritto prima
del 1936, pet esempio a Tugan-Barasnowski, o al
Keynes stesso del « Trattato della Monetas, Vale
tuttavia la pena di essersi soffermati snlla citazione
dello Hahn soprattutto per notarc la tendenza a rac-
chindere Keynes entro gli stretti limiti ¢i un'ercsia
atcinota del classicismo,

Tale tendenza si manifestajanche in un'alira forma,
che della prima & necegsaria controparte, e cloé in
quella che si sforza di confutare Keynes con argomenti
di antica e stretta osservanza classica, Invero, lo Hahn
cerca di opporsi al dilagare del suo peccato glova-
nile ripetendo semplicemente 1 corollari della defini-
zione di capitale gecondo John Stuatt Mill, e svilup-
pando per lo pli l'affermazione mifliana «il capitale
limita I'industria, ma lindustria non lmita il capi~
tale». Ma non ¢ tutto: lo Hahn accosta {1 temuto
«stato stazionario », prospettato da Stuart Mill,

come una congeguenza del declino della tendenza
effettiva alla accumulazione, alla « mature €Conomy »,
che deriverebbe piunttosto da un venire meno delle
oppostunitd di investimento e da un'aceresciuta pro-
pensione al risparmio, e che costituisce, in ogni caso,
piti una teoria a sé stante che un’interpretazione di
Keynes (7).

Ma anche in una critica a Keynes, applicabile piut-
tosto ad una teoria -collaterale al keynesianismo, lo
Hahn dimostra la mentalitd estremista del conver-
tito. Lo Hahn non si limita infatti a ripresentare
acriticamente la teoria dell'equilibtio dei salari se-
condo i classici, e a considerare la teoria fondamentale
di Keynes sulla disoccupazione involontaria come una
semplice conseguenza dell'accettazione del Monopo-
lismo sindacale, 1ma giunge ad affermare, in sede di

politica econommica, che il declino dell'incentivo agli
investimenti dovrebbe accompagnarsi ad un egual
declino di quelli pubblicl, Se un investitore privato
perde in un investimento — casl lo Hahn — anche

(6) Hanw, Lord Keynes' Grundirvivemar, loe, cit. )
{7} Cfr. J. ScHUMPETER, Jolhw Maynard Keynes : 1883-1946 In « Ameri-
can Feonoitic Review 1 sattembre 1046. Contro, specialinente M, Brow-

FENBRENNER, The dilemwma of Diberal economvics, In* Journal of Political

Heonomy", agesto 1946.

lo Stato perderd nel suoi nuovi investimenti, a meno
che non si rivalga con gli investitori privat] per tez-
zo dello strumento fiscale, incidendo i altro modo
sulla capaciti e reattivitd del lbero mercato. Ora,
& facile obiettare che lo Stato opera in un campo par-
ticolate di investimenti, non comparabile, per og-
getto e per petiodo di tempo, a quello privato ed &
ancor pitt agevole ricordate setnplicemente le teorie
relative alla « finanzs funzionale ». Pit difficile &
pronunciarsi sulle congeguenze pratiche di (ueste
gravi affermarioni, ispirate da un estremo liberismo,
specialmente se sl consldera I'attuale sitnazione della
Germania di Boun e ge cf sl pone il quesito della scar-
sa infortnazione o della voluta ignoranza degli autori.

Shaglierebbe peraltro chi volesse individware nel

rigido classicisino dello Hahn lo strumento critico
pilt efficace da Iui impiegato contro Keynes e con-’
tro la sua stessa opera glovanile. Hahn non & in
fin dei conti, per mentalita congenita e per espe-
rienza personale, un « clagsicon, I problemi vengono
da lui sentiti in modo squisitamente moderno e se si
vale delle dottrine clagsiche per confutare gli avver-
sari, la sua ricerca tenta sempre di battere vie ine-
splorate. Come nel 1920 aveva tichlamato l'atten-
zlone del mondo scientifico con 'eccentricita della
sua teorfa sul ctedito e sulla moneta, ogel sl & messo
in evidenza con una suggestiva teorla psicologica
dell'inflazione e dell’antinflazione.

1 keynesianismo & sopratutto, per Hahn, Pattuale

incarnazione storica o, core si esprime l'autore, un
momento del moto pendelare di nna persistente dot-
trina monetarista che sovrastima le possibilita e le
conseguenze delle manipolazioni monetarie, Come
tale, il keynesianismo vi ridotto all’inflazionismo.
11 difetto principale delle nuove dottrine consiste-
tebbe nell'iirealta delle loro premesse di fatfo. La
teoria keynesiana suppone che gli vomini non siano
rlusciti a vincere I'lllusione monetaria e e riman-
gano anzi docili prigionieri. I lavoratori, i creditori e
lo Stato, come percettore di imposte, continuetebbero
a ricevete pazientemente moneta svalutantesi senza
adegnatamente reagire, senza rendersi conto di quan-
to accade ai loro danni, nel campo dei tricchi mone-
tarl, Ora, secondo Ffahn, accade, e va sempre piit
accadendo, proptlo il contratio. Be { profittatori della
inflazione si sono impadioniti del meceanismo eco-
nomico e sociale per cud essa si svolge e si propaga,
le vittime hanno ormai compreso i termini e le re-
gole del giuoco e hanno' organizzato adegnate difese,
Alle grandi inflazioni dei tempi passati hanne fatto
seguito le inflazioni confroilate del secondo dopo-
guerra mondiale e { sistemi economici si sono trasfor-
mati in modo conseguente. Se i keynesiani daranuo
Lavvio al « deficit spending », si accorgerantio che ghi
effettl attesi saranno ansmmllati dal « compensatory
spending» e tutta una catena di reazioni contro-
battera i loro sforzi rivolti ad innalzare Ia domanda
effettiva. Quindi il «deficit spending» pud riuscire
utile soltanto quando sia tenuto in Hmitl molto mo-
desti e clod nel caso in cul si voglia vincere un movi-
meunto di deflazione secondaria,




538 MONETA © CREDITO

O suggestivo schema psicologico applicato dallo
Hahn rivela l'estesa preparazione dell’Autors, at-
tento osservatore della scuola di Jung che ha dato
tanti contributi alla psicologia collettiva del profon-
do (8). Lo Hahn stesso ne ha messo in Iuce il nucleo
in sno ardito studio sul « Marasma nella Borsa di
New York»; «F ormal dimostrato che, nella vita
sociale, taluni fenomeni di caratiere prevalentemente
psieologico scompaiono non appena & noto il mecca-~
nismo cnl ohbediscono » {9). L’affermazione dello
Hahn non pud essere Liegata per quanto si riferisce

alla correzione indotta dalla consapevolezza nei ri-

guardi di un comportamento psicologieo inconscio ed
anormale, ma ci sembra applicabile soltanto a feno-
“ameni marginali nel campo dell’'economwia, quali ap-
punto certe irrazionali reazioni nella vita della Borsa,
La scienza economica ha un’altra visnale : studia
un sistema di forze di cui — nei tapporti produttivi
con la natura e in quelli fra womo o uomo o fra grup-
Po & gruppo sociale — viene sommersa Ia psicologia
dell'individuo e quella collettiva & dj scarso ausilio,
Un esempio pud cldarire la diversita dei due campi
scientificl, Se le alternanze della’ conginntura fossero
dovute a moventi psicologici, per esempio ad ondate
di ottimismo e di pessimismo, come sosteneva un
tetipo il Pigou, 0 a un comportamento anormale in-
coscio di individui o i gruppi soclall, come sostiene
oggi lo Hahn, una chiara presa di coscienza dovrebhe
portare afla stabilizzazione del sistema ed assicurare
la linearits dello sviluppo. L’economista diverrebbe
in tal caso una specie di psicoanalista sociale. Ognuno
vede la stravaganza della tesi, utile soltanto pet spie-
gare e correggere cerfe anomali® non necessarie alla
vita, di un dato sistema economico, ma del tutto

ignara delle forze fondamentall che alimentano i1,

isterna stesso e che la scienza ecollomiea studia,

L'etrore di Hahn sembra peraltro piit grave, Anche
mmesso il suo metodo di indagine, anche terendo
onfo che leconomista svizzero identifica keynegia-
iismo ed inflazionisto, non si pud comprendere come
gli possa ritenere che tale ¢ inflazionismo » voglia
oncretarsi con mezzi e strutnenti caratteristici delle
perte inflaziond, contro eui avrebbero gia fruttwosa~
nente reagito le « prese di cosclenza » delle vittime,
fa chi vorrebbe in realta, anche nel campo dei pin
ccesl antikeynesiani, ammettere Iidentity keynesi-
mo-inflazionismo ?

4. — Se il Prof. Hahn ci ha offerto il bizzarro qua-
to di un mondo econotico simile ad un asilo di
lienati che Peconomista & chiamato a curare con la
sicoterapia, il suo antico maestro Adolo ‘Weber
 ha seguito solo in parte intervenendo sulle colonne
ella, « Zeitschrift fuer das gesamte Kreditwesen s,
- modo molto sobrio e piit sereno, A differenza dello
ahin, il Weber si & anche occupato dell’applicabilita

8} Non sarebbe difficile di inquadrare Ia teoria delle Hahu nelle con-
done del Ginj dell'inflazione come processo fisiologico e patologico.
. CORRADOG GINI, Prime Hnee di patologia snunomim,' 4° edizione, Giuf-
, Milano, 1935,

9) Il marasma nella Borsa di New York, In« Neue Zuercher Zeitung s,
naggio 1949, .

delle teorie keynesiane alla situazione econontica te-
desca.

Di fronte alla posizione totalmente negativa dello
Hahn, Adolfo Weber of presenta come un acuto- cri-
tico della dottrina keynesiana, di cui riconosce peral-
tro alcuni meriti, che accuratamente citcoscrive (10).
Tl Weber ricorda allo Hahn che sarebbe difettare di
senso realistico ed ignorare la legge della formazione
graduale del reddito nazionale, se, neila complicata
divisione del lavoro moderno e date le risorse produt-
tive del mondo economico, si yolesse negare, per fa-
gloni dogmatiche, la possibilita di iniziase la produ-
zlotle senza aver in precedenza accumulato le scorte
di risparmio reale,

¢ In tali limiti » — ogserva il Weber - ¢ & del tutto
naturale che gli investimenti precedano 1 risparmi »,

Le accuse del Weber ai keynesiani miratio invece
a colpirli nel campo della teoria economica generale,
Riconoseiuta una limitata sfera di azione al keyne-
sismo, pér mezzo di un riconoscimento che & comune
& moltl ecenomisti di forte e profonda educazione
classica — g1 pensi in Ttalia, al Bresciani-Turroni —
it Weber attacca i presupposti stessi dell'economis,
keynesiana con argomenti che Vengono spesso tripe-
tuti, Oltre a confondere Ia tecnica monetaria con
P'economia monetaria, il mercato mornetario con quel-
lo dei capitali, I'economia keynesiana trascurerebbe
le considerazioni di lungo periodo per limitarst a
quelle a breve, allontanandogi completamente dallo
insegnamento & Alfredo Marghall. Quest'ultimo ri-
teneva che 'economia dovesse consgistere in uto stu-
dio dell'nomo nell’amhbito della  vita economica, :
Keynes ha convertito Poggetto della scienza in una
interpretazione della vita economica odietna, il ché

. & fatale da un duplice punto di vista. Da quello teo-

tico e da quello stozleo, poiché il « presente » interpre-
tato da Keynes & caratterizzato dall’eccezionale
transitorietd e casualita dei fenomen, Comue fondare
su di esso una teorle gemerale che dovrebbe far da
cardine ad una politica @i intervento ?

Di fatto, il Weber nega, anche in sede pratica, la
possibilits di tale intervento. La situazione tedesca
¢ caratterizzata”per lid da fattori del tutto contin~
geniti, risultato & una determinata sitnazione sto-
trica, e, come tale, completamente estranea allo sche-
ma generale dei keynesiamd. T,a Cermania d'oggl &
il teatro di un tovinoso dopoguetra e lo spezzetta-
mento del territorio ha aggravato le conseguenze delle
distruzioni, La mobilita della manodopera & tempo-
raneamenite diminuita pur essendo in via i ripresa,
Sopratutto & venuta a mancate o si ¢ depauperata
Véiite degli imprenditorl, anima dell’economia, In
pill, Tesperienza tedesca e quella straniera stareb-
bero — per il Webet —. contro e teorie del pieno im-
piego. La ripresa dell’economia tedesca e lo scemare
della disoccupazione dal 1947 al 1948 {— 14 %) so-

(10} Tl Weher ha consetvato la sua rigida posiziane neo-clagsiva, sep-
pur vissuta alla luce di una ricea esperienza storlea, nella seconda edizione
di Geld, Banken, Busrsen, Muenchen, Verlag Richard Plaon, 1948.

Nel testo ci riferiremo al suo articolo Hakn contro Keynes in « Zeits-
chrift,.v, 0, 20, 1949, pag. 465 e segg.

o

flo state. accompagnate da una diminuzione di costi,
dovnta sopratutto al costante basso livello dei sa-
lari reali e dei prezzi agricoli. Ora, tale riduzione dei
costi, operata per raggiungere un nuovo equilibrio,
non costituisce affatto un presupposto delle teotie
keynesiane, ma uno dei postulati del neoclassicismo,

La deficienza di capitale reale renderebbe infine
del tutto Impossibile ogni accostamento tra la situa-
zione tedesca e i modelli Keynesiani di econotria ma-
tura, Adolfo Webher non vede quindi il #isanamento
tedesco all'infuori defla vecchia e provata terapia.
Ligli raccomanda, chindendo il suo studio, la « Klag-
sische medizin »,

G. PIHIRANERA

Segnalazioni varie

ROBERT MOSSE, La Monngie - suivi d’observations
de Lurct FEDERICI et ROBER® IRIFFIN, Introdic-
tion de Howarp 8. Yirris, Bilans de la Connaisgan-
ce Hconomidgue, vol. I, Iibrarie Marcel Rividre
et Cle, Paris, 1950, pp. 205,

Con il volume «La Monnaic s si sono iniziate le
pubblicazioni dei « Bilans de la Connaissance EHeo-
nomique’» di cul & stato fatto cenno nel Sommario
introduttivo- di questo numero. T,a collana, che ha
Io scopo di presentare, in forma chiara e concisa, un
quadto dell'evoluziotie della teoria economica negli
ultimi cinquant’anni, comprende una serie di opere
dedicate 2 specifici argomenti, Oltre « La Monnale %,

. sono previsti — entro il 1952 — sette volumi dedicati

tispettivamente all’oggetto dell’economia politica, al-
la psicologia economica, ai salari, al reddito nazicnale,
agll investimenti, agli scambi con l'estero e ai rap-
porti finanziari internazionali, Ta struttura delle ope-
re st ispite al notissimo « Susvey of Condemporary
Economics » e lo stesso prof. Howard 8. Hilis apre
«La Monnaie » con una nutrita prefazione, Ad wuna
sintesi generale, in cui il principale autore espone i
mutarmenti sopravvenuti nella dottrina e tiassue
1 risultat] acquisiti e le relative controversie, fanno
seguito uno o pih studi complementari, che presen-
tano punti di vista diversi da quelli della sintesi ;
in tal modo, U'inevitabile indirlzzo soggettivo dello
Autore della sintesi viene temperato da quello dei
critici, che coadiuvane, d’altra parte, come consulenti
sclentificl. Ogni volume si conclude con una biblio-
grafia analitica conicentrata su un zistretto tmmero
di- opere essenziali. oo

«La Monnaie », che apte la serie, offre ai lettori
il « bilancio » di cinquant’anni di ricerche scientifiche
¢ di esperienze nel campo della teoria monetaria,
A tale intento risponde specialmente il saggio sin-
tetico introduttivo (Perspeciives Géndrales) che cir
costanzia cronologicamente lo sviluppo paralleio della
teotia e del fatti monetari, I tre capitoli - centrali
sono dedicati a teorie e problemi politico-economici
e rignardano, in patticolare, il concetto, I'azione e lg
creazione ‘della moneta e precedono un breve capi-
tolo conclusivo, :
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L’opera, scritta in forma piana e facilmente aceces-
sibile, & interamente ispitata da alcuni « concetti
chieri e semplici» che il prof. Mossé considera la
scoperta principale del secolo XX i fatto di que-
stioni monetatie : la convinzione — o meglio il pro-
fondo e radicato convinecimento, derivato da espe-
tienze rivoluzionarie e costosissime per il sistemna eco-
flomico — che la moneta non pud essere identificata
con. il metallo coniato e quella, conseguente, che i
governi possono, matovrando la moneta, esercitare
ut’influenza tefasta o benefica sulla vita economica
e sulla stessa struttura sociale. Ta seconda parte
del secolo si apre — secondo I'A. -— con questa
nuova. « filosofia della moneta», che ha - profonda-
mente influenzato, anche indipendentemente daila ti- -
voluzione keynesiana, le nostre istituzioni moenetatie
e finanziarle. La moneta ha perso la sua veste otto-
centesca di strumenito individualistico ed appare or-
mal come un « fatto soclale », T,a sua azione concreta
— cosl il prof, Mossé nel capitolo riprodotto in que-
sto stesso numero di « Moneta e Credito» - non
costituisce il riflesso di un preesistente valore e non
¢ nemmene l'effetto di un meceanismo quantitative
pitt o meno complicato, ma si esercita imicamente
attraverso il movimento del reddito, della spesa o
della circolazione, condizionato a sua volta dalla
situazione stotica e dalle istituziont. 11 problema cen-
trale in materia monetaria rignarda infine la possi-
bilita di manovrare la moneta per raggiungere dati
fini d’'interesse sociale,

Allo seritto del prof. Mossé, seguono le Osserva-
zioni del prof. Luigi Iederici e del Dr. Robert Trif-
fin, T compianto prof. Pederfei ha colto P'oceasione
per tibadire concezioni a Ini care e da lui elaborate
in scritti assai noti: la difesa della teoria quantita-
tiva, intesa in profonditd, e cicd in tutte le sne im-
plicaziond ; ed il rilievo dato alls, funzione monetaria
di riserva del valote, che sottointende a sua volta nn
apprezzamento negativo nel confronti del dirigismo
monetario ed una riabilitazione dell’oro, almeno nel
campo ideale della moneta «ottitna ». I1 prof. Trif-
fin dell'Universitd Harvard ha insistito a sua volta
— ¢ of sembra cotl ragione — su due punti in eud
Topera del prof, Mossé risente maggiormente dei H-
miti impogti da un lavero di siutesi: in primo luo-
g0, l'opposizione troppo accentuata, e un po’ artifi-
clale, fra lantomatismo del sistema-aureo all’inizio
del secolo e lattuale dirigismo della cartamoneta ;
in secondo luogo, it taglio operato, per necessitd
espositiva, fra gl aspetti internazionali e quelli in-
tetni dei problemi monetari (riservati ad altro vo-
lume della collana), che semplifica certamente i pro-
blemi, ma da loro un’impostazione talota fuorviante.

Secondo 1 piano del « Bilans ¥ il volumetto si
chiude con un‘sccurata bibliografia analitica che pre-
setita in citca cinguanta pagine, un centinaio di opere
celebri o importantl. Fra gli autor italiani, sono ri-
cordati, oltre i1 Bregeiani-Tuttond e 1o Jannaccone,
il prof. Fedeticd (il cni libro « g woneta . Povo »
viene definito come la Swmma internazionale piit
rappresentativa della scienza monetaria nell'ante.
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guerra), il prof. Filippo Carli, per una sua opera di
carattere storico,’e il prof. Demaria (Le feorie mone-
tarie ¢ il vitovno all’oro). Non sono statl invece ricor-
dati — come avrebbero meritato — i nomi di alenni
ecottomisti che haunno certamente contribuito allo
sviluppo della teoria monetaria: cost il T.oria del
« Valore delle moneta » (Biblioteca degll Economisti)
e il prof. Gustavo del Vecchio (« Teoria dello Sconto »;
«Quigstions fondameniali sul valove della moneta v, «La
monela nella teovia dell’equilibrio economico» in « Glor-
nale degli Beonomisti », 1914 ; 1917 ; 1929).
Nell'ambito delle finalitd propostesi, il volume ci
sembra plenamente rinseito e costituisce anzi una
garanzia per-le altre opete annunciate. I lettori desi-
‘derosi di iniziarsi alle dottrine monetatie avranno
modo di salire con poea fatica su un osservatorio
‘molto elevato, e quelll piti esperti potranno ripercor-
tere il cammine fatto in mezzo secolo. Seun rilievo
di ordine generale pud essere tivolto allopera, esso
rignarda la sua natura complessiva e le sue conclu-

sloni ; anche « La Monnaie » costituisce un’espressione -
dell’attuale erisi delle dottrine e dei sistemi economici -

e risente quindi dell’indeterminatezza del momento.
Il pendolo monetario, dopo aver oscillato dalla sicn-
rezza' e dalla quiete della base aurea, all'inizio del
secolo, ai miraggl ed ai disastri della cartamoneta,
si muove in modo bizzarre e attende ancora il suo
Galileo. Non vi & guindi nulla di strano se, nell’at-
tuale conumistione di dirigismo e di pianificazione,
le teorfe monetarie, e le loro sintesi, risentano della
incertezza e dell’inafferrabilitd del tempo che finisce
e di quelle che si avanza.

(3. PIETRANERA

F. A, HAvER, Individualism and Economia Ovdey,
Routledge & Kegan Paul Itd., London, 1949,

Pp. 272.

F. A. Hayck & uno dei pochi « teenici » dell’econo-
inia che — come Roepke, Schumpeter ed Einaudi
—"sa rivolgersi anche alla vasta cerchia di coloro
che non sono specialisti e riesce a presentate le pro-
prie tesi con appassionato vigore e con garbo lette-
ratio. « The Road (o Sevfdom» {pubblicata in italianc
dal Rizzoli sotto il titolo « La via alla servitd ¥ ed
aleund articoli sul caleolo economico nell’ordinamento
soclalista (tradotti nel volume « Piawificazions eco-
nomica collsttivistica », Binandi 1946, e presentati dal
Cabiati sul Giornale degli Feonomisti nel 1g40: «A
proposito di un symposium sul sindacalissmoy) hanno
cosl jcontribuito a diffondere il nome dello Hayek
pils di quanto non -abbiano fatto i suoi studi sulla
struttura del sistema produttivo ed il ciclo econo-
anico, o sulla formazione dei prezzi ed il sagelo d'in-
teresse,

« Individualism and Economic Ovder», che costi-
tuisce una critica dell’economia collettivistica ed una
vigorosa difesa dei sistemi individualistici, . contri-
buitd ad accrescete ulteriormente la fama .di Ha-
-yek «serittore di cose socialis, T, editore Routledge

ha incluso nel volume dodici saggl, per la maggiot
parte pubblicati su « Heonornicas, in genere poco
noti e pressoché introvabili. Due di questi saggl,
di cul sf & fatto gis cenno, rignardano il caleolo eco-
nomico in un ordinamento collettivistico e vengono
qui integrati con un terzo studio sullo stesso argo-
mento (« The Comgpetitive Solution » in « Economica »
1940) che critica 1 contributi del Lange, del Taylor
e del Dickinson, inventori del «Socialisimo senza
plano» e clod di un'ecomomia socialista poggiante
sulla concorrenze delle imprese socializzate, I tre
saggl sul «soclallsmo » occupano circa un terzo del
volutne ; degli altri nove, tre possono considerarsi
inediti in quanto riproducono conferenze o lezioni
non pubblicate (Individualism ; Tvue and False ; The
Meaning of Competition ; « Frae» Enterprise and Com-
petitive Order) ;1 restanti, ristampati da « Economica »,
sono di natura politica (The Foonomic. Conditions

of Interstate Fedevalism), o di argomento metodalo- .

gico o economico-sociale (Economics and Knowledge,
The Facts of the Social Science, The Use of Know-
ledge in Sosiety), oppure strettamente tecnici (4 Com-
modity Reserve Curremoy sul cotitroverso problema
della moneta con riserva costituita da merci; e Phe
Ricardo. Effect, il quale, com’é noto, pud essere cos
enunelato : macchine e lavoro somo reciprocammente
concotrenti, .sicché le prime non possono essete im-
piegate se il costo del lavoro non si accresce).

« Individualism and Economic Order» si appaten-
ta quindi con la « Via alla Servith» soprattutto per
lo studio sul problemi del socialisnio, per quello con-
clusivo sul « federalistrio » e per due dei saggi inediti.
It terzo, « The Meaning of Competition v, si iivolge
pinttosto agli specialisti e rileva l'errore che vien
commiesso quande 1 dati del sistetna economico sono
trattati . come costanti e lantinomia concotrenza-
pianificazione integrale & confusa con quella fra con-
correnza petfetta ed imperfetta,

11 lettore ritrovera niel nuovo libro dello Hayek la
stessa atmosfera pesante e densa di preoccupazioni
che ricopre «il camumino verso la servitii» e ritrovers,
lo stesso cartello indicatore di un sentiero laterale
che dovrebbe condutlo alla salvezza: ¢ neo-liberi-
smo », Heco ancora il problema dell’ordine (Indivi-
dualism © true and false) : se nel mondo economico
vi & un ordine lo si deve alla « mano invisibile » dello
Smith o all'organizzata collaborazione sociale degli
uomini ? Lo Hayek titlene che esso sia opera di sin-
goli individui e di libere istituzioni che agiscono co-
me collaboratorl della « mano invisibile », o del cot-
so della storia, per quanto sia concesso di farlo ad
individui il cui raggic di comprensione e di azione &
hecessariamente assal limitato, La conoscenza & in-
fatti «diffusa» o «dispersa» nella societd (cfr. il
sagelo « Economics and Kuowledge ») e non esiste in-
dividuo od istituzione cui si possa attribuire quel
grado divino di comprensione che sembretebbe esi-
gere ii pianificatore integrale. I’ordine deve quindi
timanere competitivo, ma deve essere reso efficiente
-— e clog realmente competitivo — mediante «well-
constructed institutions ».

Tali conclusioni, gid molto note e diventate parte
del patrimonio scientifico di chi si occupa di pro-
blemi sociali, ravviveranno certamente le discussio-
ui suscitate da « La via alla servitie» ed i lettori avran-
no modo di meditare i vecchi argomenti e di #iega~
minare le proprie convinzioni. I puri liberst] si ve-
dranno ancota confinati dallo Hayek in un circolo
del quale & assai difficile uscite, ma anche ai pianifica-
tori ed al «verl individualisti » verra offerta occa-
sione per apptofonditi esami di coscienza. T primi
sl sentitanno costretti a mostrare le proprie carte
e a dimostrare che né& Dio né I'individuo né la libera
istituzione possono compiere quello che essi vogliono
affidare alla pitt stretta cooperazione delle forze uma-
ne; essi dovranno cosl dimostrare che — comne &
avvenuto per i1 mondo borghese nei confronti dello
ordine feudale — & proprio la necessitd storica ad

Amtporre la rottura. T «neo-individualisti » dovranno

a lor volta riflettere sul significato dell’ordine - {quale

cordine ?), gulla sua equivoca parentela con la pro-

prietd privata e su quelle tendepze sociali di cul &
hecessario -tenier stretto conto pet non correre il
rischio di mutarsi in « vert conservatoris Se questo
libto, cosl attraente e spesso cosl eloquente, tiuscird
a tanto, esso ayra assolto il suo compito essenziale,

G. P

G. D.H. Coir, The Meaning of Marwism, Victor Gol-
lanez Ltd., London, 1948, pp. 3oo.

Tlopera del Cole costituisce un rifacimento quasi
completo di quella da lui pubblicata nel 1934 sotto
il titolo: « What Marx Really Meants Gl eventi
tntercorsi tra il 1934 e 1l 1948 hatno consigliato
I'A. a riserivere il suo Hbro accentuando sopratutto
il significato e I'importanza delle idee essenziali e del
metodo di Marx niei eonfronti della pitt recente stryt-
tura econemico-sociale del mondo ; tale nuova wvi-
sionie appare dallo stesso titolo del libro che sotto-
linea’ piuttosto il significato attuale di un movimento
- il marxismo — anziché le conceziont petsonali
di Marx, :

Nella letteratura economica anglosagsone di in-
dirizzo marxista, 1I libro del Cole fa un po’ da pendant
& guello dello Hook («Towards the Understanding
of Karl Marx »), ben noto nella letteratura filogofico-
politica. Fra le due opere esistono, d’altra parte,
profondi legami ideologict ed anche il Cole sembra
interpretare pragmatisticamente 11 Marx ; egli ritiene
infatti che lintendimento storico-critico delle idee
di Marx sulla lotta di classe e sulla « egemonia » o
«dittatura » sia da cercare piuttosto negli scritti «
sopratutto nefl'opera di Lenin che nelle faticose
ticostruzioni dei vecchi socialdemocratici, del tipo
di Kautsky. Questa posizione, che egli condivide
con 1o Hock e con il Croce — e in cfd sta la particola-
ritd del Cole — non lo porta peraltfo a respingere
I'ceconomia » del Marx, o a vedetvi un semplice
strumento della lotta di classe, Cosi, egli dedica sol-
tanto due brevi capitoli a questioni metodologiche,
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e tratta negli altri otto 1 problemi economici, con
Tintento di tivalutare ¢ modernizzare le concezioni
economiche marxiste, da lui titenute, nel loro nwu-
cleo essenziale, sempre vive ¢ fertili di insegnamento,

Su quest'opera di ricostruzione cf satebbero da
avanzare moltissime tisetve ; ci bagti notare, in cri-
tica alla tendenza di colote che dividouno Marx in
sezioni — ved! ad esempio do Schumpeter — come
‘tale sexionamento setva spesso a ricreare wn artifi-
clale moncone dell’opera marxista, tenuto fnsieme
cotl le idee personali dell'interprete,

It Tibro presenta comunque un effettivo interesse
sopratutto per chi voglia comprendete 1a formazione
mentale di un gruppo di laburisti, che vede fei so-
vieti i continvatori di Marx e, in pari tempo, rifugge
dalla loto politica e cerca di adattare Marx al fabia-
tesimo britannico, accentuando sopratutto quanto
pud contribuire all’affermazione della loro tesi, 11
Cole -— noto socialista di tendenza fabiana che si
dichiara non-marxista, ma & Marz-influenced to a high
degree » — tiene infatti conto delle scoperte e delle
ticostruzioni dovute alla filologia marxista, dal 1920
al 1939, ma s serve scarsamente della ricchissima
letteratura da essa suscitata, in gran parte avversa
alle sue conclusioni.

I libro sl chinde con upa uota hibliografica sul
marxismo. It essa si cita 'opera del Croce sul mate-
rlalismo stotico e l'economia marxista e si ricorda
un libro di Arturo Iabriola, ma non si fa aleun cen-
1o al tome e all'opera di Antonio Labtiola, pur
maestro del marxismo itallano ed uno dei maggiori
marxisti europei |

G. PIETRANERA

Consyrr, BECONOMIQUR, Efude relative auy entreprises
de cvédit différd, Presses Universitaites de France,
Paris, 1949, pp. 88.

Le presenti e ben note difficoltd’ del nostro pro-

‘blema edilizio conferiscono un carattere di attnalita

a questo studio, o meglio rapporto, del Consiglio Feo-
nomico francese sulle « aziende di credito differito »,
Vi si da notizia di un esperlmento di finanziamento
edilizio a carattere fondatmentalinente mutualistico,
finora sconosciuto in Italia e che in Francia, a diffe-
renza di quanto & avvenuto iu altri Paesi, ha avuto
ben scarsi risultati, se non & addisittura fallito, nono-
staute la notevole capacita di tisparmio di quel
Paese. :

Nelle sue linee essenziali ia tecnica di credito dif-
ferito, che serve — per quanto non esclusivamente —
a facilitate 1'accesso alla proprieta itnmobiliate, con-
siste In un accordo in virti del guale una parte (de-
nominate. aderente, sottoserittore o cofitraente) si
impegna a versare periodicamente delle quote e
T'altra parté (Impresa, societd o cagsa) sl impegna,
seguendo determinate regole di attribuzione, alla
concessione di un prestito prelevando i mezzi neces-
sari da un «fondo comutie » costituito dalle quote
versate dalla massa degli aderenti, .
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In Francia I'adozione di tale tecnica & di data re-
cente: Ie prime societd che la praticarono si costi-
toirono soltanto wverso il rgaz per pol svilupparsi
notevolmetite nel periodo inflazionistico postbeltico
favorite dalla acuta crisi edilizia e dalle difficolta
del finanziamento., Peraltro, in Francia il movimento
fin dall’inizio non ebbe fortuna : molteplici furono
gli-abusi da parte delle societd e correlativamente
molteplici furonc le delusfoni e 1 danni patiti dai
. sottoserittorl. B cid in dipendenza della mancanza
di controllo da parte delle autorita pubbliche e delle
particolari caratteristiche che contraddistingnono la
tecnica di credito. differito praticata dalle societa
francesi, Ta caratteristica pilil megativa & costituita
dal fafto che mentre V'aderente incorre in precisi
obblight (versamento tregolare delle quote, che non
gli fruttano aleun intetesse, e di cui una parte va a
coprite le spese i gestione della socetd), Iimpegno
della societd & pev contro del tuito imdeterminato (salvo
che it tre societd (1)) civca il tempo in cui avverrd
la concessione del presiiio : la gocletd si lHmita infatti
all’obbligo di iscrivere l'aderente nella lista di attri-
buzione dei prestiti soltanto dopo che egli abbia ver-
sato un -determinate numero di quote (pari ad un
quarto o ad un quinto del prestito richiesto) e di con-
cedergli il prestito soltanto quando gli aderenti che
lo precedono in tale lista siano stati soddisfatti,
Mentre la linghezza del ptimo periodo dipende dal-
Ia capacita di risparmio dell’interessato, la lunghezza
del secondo pericdo dipende anche e sopratutto da
circostanze a lui estranee (numero dei sottoscrit-
toti, titmo dell’'afflusso di nuovi sottogerittord, im-
portanza dei loro versamenti) e dalle norme, non
gsuscettibili di modificazione, che in ciascuna societa
determinatno i1 posto che spetta a clascuno dei sotto-
scrittori nella lista di attribuzione,

Gli abusi a cuf diede luogo I'indeterminatezza dello
impegno che caratterizza queste societd (significativa
al- rignardo & la istituzione dell’« Association des vie-

times de sociétés de crédit a term différé ») attita-

rono I'attenzicne delle autoritd pubbliche frances ;
fu quindi presentato al Parlamento un progetto di
legge di iniziativa governativa (Progetto di legge
N. 794z del 20 Inglio 1949} che stabiliva il con-
trollo delle gocieta Al credito differito ed il divieto
di costituzione di fimove societd. Quasi contempora-
nea fu la proposta « Gozard» [Progetto di Tegge
N, 7045 del 21 Luglio 1949) che anspicava addirit-
tura la loro soppressiome. Il Consiglo Eeonomico,
interpellato, diede un suo patete motivato che co-
stitudsce per 'appunto I'oggetto del presente rapporto
steso per il Consiglioc Economieo da M. G. LUFTAL-
LA (2). I rapporto dopo averg esaminato eriticamente
le varie tecniche di credito differito adottate dalle
societd francesi, perviene alle seguienti conclusioni ;

(1} Anche in queste peraltro I'sttiibuzione del prestito. & sempre di-
lazionata per quanio determinata nel tempo e, particolare significativo,
si tratia di socleta che per la provvista dei fondi &i avvalgono olire che
delle quote degl aderent! anche del concorsi finanziari esterni,

{2} Del medesimo A, v, anche Ls creddl différé in « Egonomic Contem-
potalne s, Otiobte-Novembre ro4p, p. 12 :

1) La soppressione delle socletd auspicata dalla
proposta « Gozard » oltre ad essere una misura molto
difficile da attuare senza ledere gli interessi dei sotto-
serittord, specialmente di quelli pify recenti, & anche
tina misura inopportuna ddte le attunali difficoltd
del finanziamento edilizio in Francla che potrebbeto
essere alleviale dal comcorso dell’attivity di queste
socfeta.

2) Il divieto di costituzione di nuove socletd
di ctedito differito ed il controllo di quelle esistenti,
senza distinguere se si tratti di socletd ad impegno
determinato o di socleta ad impegno indeterminato,
proposti nel progetto governativo, incepperebbero lo
sviluppo del movimento — che invece opportuna-
mente regolato potrebbe svolgere una valida colla-
borazlone per il finanziamento edilizio — e soprat-
tutto non wvarrebbero ad climinare i danui che &l
collegato alla caratteristica predominante di tali so-
cietd : Tindeterminatezza deli'impeptio.

Cceotrerebbe quindi, secondo il Consiglio Ticono-
mico, vietare l'esistenza e la costituzione soltaunto
delle societd ad impegno indeterminato s ci®r stimo-
lerebbe le societd di credito differito che non agsu-
mono impegni determinati — la maggioranza delle
soclefd —, a meno che esge non vogliano subire un
procedimento di liquidazione, a trasformare il loro
statute, cioé la loro tecniea (di provvista dei fondi
e di attribuzione dei prestit) sl da essere in grado di
agsumere Impegni detenminati, Quanto al controllo,
che dovrebhbe esplicarsi tante sulle vecchie quanto
sulle future societd, tutte peraltro ad impegno de-
terminato, il Consiglio Feonomico si limita a sugge-
rire aleutie modificazioni di dettaglio al meccanismo
previsto nella proposta di legge governativa intese
a retidetlo pitt efficlente. :

Le conclusioni a cul arriva il Consiglio Economico
soho confortate da un’interessante indagine compara-
tiva che tiporta, sia pure in breve, analoghe espetienze
di altri Paesi e ne sottolinea le caratteristiche che in
quelli hanno dato Iwogo a risultati positivi o'a risul-
tati negativi. Particolarmente significativo & l'esem-
pio della Gran Bretagna e degli Stati Uniti in cui Ia
tecnica di credito differito venne praticata con suc-
cegso dando origine ad un movimento che attraverso
varl gradi di evoluzione sl sviluppd in un efficiente
strumento di finanziamento edilizio. 81 allude in
patticolate alle inglesi « Building Societizs» (A1 cud
la prima venne costituita a Birmingham nel 1781)
e alle statunitensi «Savings & Loans Associations s
(di cui la prima fu costituita el 1831) che nella loro
forma iniziale possone per Vappunto considerarsi Isti-
tuzioni analoghe alle imprese francesi di credito dif-
ferito, Cid chie ha determinato il loto sviluppo e la
solidita della loro tecnica df finanziamento fu il con-
cotso di elementi che sono finora mancati nelle isti-
tuzioni francesi; tra i pit importanti: i1 controllo
del Governo, il fatto che in esse la provvista dei fon-
di venne effettuata a lungo andare oltre che con le
quote dei sottoscrittorl anche con coticorsi finanziari
da parte di persone estranee ed il fatto che esse da
tempo pretendono un interesse per il capitale mu-
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tuato e nelio stesso tempo conferiscono un interesge
tanto ai sottoscrittori quanto ai depositanti. Questi
ed altri furono gli elementi che consentirono alle so-

cietd ifiglesi e statunitensi di evolvere la loro tecnica -

di finanziamento sl da metterle in grado di soddi-
sfare con immediatezza le richieste di prestiti (anche

- quelle di persone diverse dai sottosctittori e dai de-

positanti) e di guadagnare sempre pid la fiducia del
risparmiatore. Ad una analoga prospetitd sembra de-
stinato anche il movimento svizgero, che, pur es-
sendo di origine recente {rgz7), dopo un breve pe-
tiodo iniziale di incertezze, fu messo sulla ginsta
strada. da une legge del 1935 (Ordonnance de con-
t18le des Caisses de cvédit & term différd) che, ispiran-
dost all’esperienza inglese e statunitense, introdusse
nelle casse di credito differito 1l principio della rimu-
terazione del capitale e ammise 1 concorsi finanziar
esterni, Del tutto negativi futoto invece i risnltati
del movimento in Germania che, pur avendo un’ori-
gine pit antica di quello svizzero (la prima « Baws-
parhasse » — Cassa di risparmio edilizio — & del
1880) rimase semptre atcorato, fino a pochi anni
prima dell'ultima guerra, alla formula iniziale esclu-
dente i concorsi finanziari esterni e la rimunerazione
del capitale. Cid diede Iuogo ad inconvenienti ed
abusi analoghi a quelli del tmovimento francese tan-
to da determinare la costituzione di una lega nazio-
nale per la protezione dei risparmiatori interessati
{« Reichschutz Verbaud Dentscher Bausparker B.V. »),

M. S.

L 8. ¥., Peirolio ¢ metano, regime legislativo in Ita-
Ha e nel mondo, (Prefazione di PASQUALE JANNAC-
CowNE), Milano, 1g30, pPp. 252.

La scoperta di glacimenti di petrolio e metano
nella valle Padana ha dato luogo alla nota polemica,
tuttora viva, circa il regime (tuonopolio statale o re-
gime concorrenziale di imprese pubbliche o private)
da adottare pet lo sfruttanento.

Allo scopo di chiatire la portata effettiva del pro-
blema. della produzione di idrocarburi in Italia, lo
Istituto per gl Studi di Economia ha assunto I'ini-
ziativa di una indagine affdandene I'incarico ad un
gruppo &l esperti, Lintento & stato raggiunto con
questa pubblicazione che fornisce un quadro chiaro
e aggiornato degli elementi tecuici, economici e giu-
tidicl del problema ed un ndubbio contributo per la
soluzione delle complesse questioni attinenti alla for-
mulazione di una legge particolare sulle ricerche e
sulla produzione degli idrocarbuti che tisponida me-
glio della nostra vecchia legislazione mineraria alle
particolari esigenze del nostro Paege.

La pubblicazione sl apre con una prefazione del
Proi, PASQUALE JANNACCONE (1) fautore del regime

(1) La tesi def regime concorrenziale viene ribadits dallo 'slesso A,
nell'articolo Il regime per la vicerca 2 lo sfruttamento deghi idrosarbust
(in «Studi Ecomomicls, N. 2-3, Marzo-Glugno 1950, p. 203). Di fale
tesi sono pure il Prof ArnerTo DE SrRFAm (v. La pelitica degli idve-
carburi in « Studl Economicl », N, 2-3, Marza-Glugne 1950, p. 223) ed

« competizionale » che espotie le ragioni giuridiche ed
economiche della sia posizione di contrasto con i
fautori del monopolio statale (2).

La trattaziore, di tono nettamente e volutamente
espositivo, coerentemente allo scopo di chiarificazione
cul essa & informata, consta di quatiro parti:

— nella prima, dope brevi nozioni cirea la tec-
nica delia ricetca e della coltivazione dei giacimenti
vellgono passate in rassegna le caratteristiche .della
economia petrolifera e metanifera. in generale ; -

— segue, nella seconda parte, ricca di riferi-
menti bibliografict, l'esame della situazione legisla-
tiva italiana e I'esposizione delle tesi del monopo-
lio statale e del regime « competizionale » ;

— nella terza e quatta parte vengotio esaminate
le discipline legislativeé sugli idrocarburi {e le rela-
tive esperienze) adottate 1ei principali Paesi pro-
duttori, tanto quelli a regime di competizione (Sta-
i Uniti, Canada, Venezuela, Perti, Columbia, Fran-
cia) quanto quelli a regime monopolista o partico-
lare (U.R.8.8., Europa Orientale, Messico, Argen-
tina, Brasile, Bolivia,. Vicino-Medio-Esttemo Oriente).

Lo studio si conclude col riaffermare da un lato
la necessita di una pronta scelta (di carattere eminen-
temente politico} tra 'uno o Ualtro metodo di sfrutta-
mento e col softolineare dafl’altro gli accorgimenti
che i prossimo regime legislativo dovra adottare,
qualunque sia il metodo di sfruttamento scelto, per
asgicurare lo sviluppo dell’attivitd petrolifera e me-
tanifera.

M. 8.

PAvL ROBERY, Los Agrumes dans le monde, Institut
des Pruits et Agrumes Coloniaux, Paris, 1047,
Pp. 555.

Il libro del Robert, 550 pagine integrate da 53
tabelle grafiche e da una vastissima bibliografia, co-
stituisce, per quanto & a nostra conoscenza, il migliore
studio finora effettuato sul problema ecomomico,
tecnico e geografico degli agrumi. Tl volume & diviso
in quattro parti: produzione, commercio ¢ consumo
degli agriumi nel mondo; I'agrumicoltura negli Stati
Uniti e nella Spagha; sviluppo e consumo degli
agrumi  in  Francia ; sviluppo della coltura degli
agrumi in Algeria.

Nella prima parte I'autore ricercs le leggi generali
e i grandi fatti economici che hanno caratterizzato la
evoluzione recente dell’agrumicoltura mondiale : legpl
efatti della produzione, del commercio e del consumo,
Nelle altre parti si esamina lo sviluppo della coltura
agrumaria, nei principali paesi produttori, la poli-
tica al riguardo seguita dai diversi governi, I'anda-
meuto del costi di produzione e 1 metodi di coltura :
in proposito I'autore titiene che i due tipl principali

il Prof. Twuter Amoroso (V. Considerasioni sul pischic del prezzo, sulla
tendita mineraria, sulla jungione economica dello Stato, in « Rivista di
Politica Economicas, Pasele, II, Febbraic 1950, P. 121).

{2) Tn patlicolars I'On. ENrIco MarTeI di cui va segnalata la breve
rattazione polemica I problema politico dught ddrocarburi italiam (Tipo-
grafia del Senalo G, Bardi, Roma, 1950, PD. 34).
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di coltivazione che assicurano alla produzione 11 suc-
cesso all’interno e all’estero siano guello americano
e quello spagnolo. Di particolare importanza & I'ul-
tima parte dove vengono studiatilo sviluppo e le pro-
spettive della agrumicoltura algerina, problema, co-
me & noto, che ci tocca da vicino in un niomento in
cui il prodotto algerino mmove sul mercati europei,
tedesco in particolare, una aspra comcorrenza al pro-
dotto calabrese e siciliano.

In sostanza I'A. ha considerato il probleina della
agiwimicoltura come una combinazione complessa che
raggtuppa e associa elementi d'ordine mnano — quali
le concezioni e le decisioni di politica econcuuica, la
dengitd della popolazione, il livello di vita, la strut-
tura sociale derivante da un certo stato della pro-
prieta e del metodo di coltivazione, ecc. — ed ele-
menti d'ordine fisico e biologico (clima, suolo, ecc.) ;
solte quest'vltimo profilo ci sembra che lo studio
delle piantagioni californiane costituisca un modello
metodologico di ricerca economico-geografica. Anche
gli esperti del ramo vi troveranno utile materia di
meditazione specialmente in questo momento in cni
si profila una grave crigi dell’agrumicoltura italiana,

G. DELrA PORTA,

CHAMBRE DE COMMERCE INTERNATIONALE, IL'arbi-
trags commercial et ln loi dans les différents pays
(Commercial Avbitration and the Law throughout
the World) Verlag fiir Recht u. Gesellschaft, Ba-
sel, 1949.

Lo sviluppo e l'evoluzione dei rapporlti commer-
ciali internazionali rendono sempre pilt sentita. 1'esi-
genza di una disciplina internazionale uniforme dello

istituto dell’arbitrato In materia commerciale, As-
sai opporfunamente, quindi, la segreteria generale
della Camera di Commercio Internazionale ha prov-
vedute a pubblicare un chiaro e piano riassunto delle
tegole relative all’arbitrato vigenti in quarantatrd
paesi. I/opera, che appare in veste elegante ed assal
pratica (a fogli mobill) e in testo bilingue ingle-
se e francese, & pertanto composta di altrettanti
brevi riagsunti, tutti condotti secondo i1 seguente
schema : la convenzione arbitrale {(compromesso,
claugola compromissoria); gli arbitri; I'istanza arbi-
trale; la sentenza; le spese; 'esecuzione; le impu-
gnative,

I riassunti sembrano redatti con notevole preci-
sione ; non tutti, peraltro, (vedi, ad esempio, anche
quello relativo all’Italia) indicano le fonti normative
in matetia di arbitraio ed &, questa, una lacuna per
lavvocato e lo studioso che deve essere segnalata
perché possa essere colmata o in edizioni successive
o hella stessa attuale edizione con l'aggiunta di un
foglio mobile. In merito alla stessa «situazione »
italiana, rilevo che non & stato riportato, nel suo con-
tenuto essenziale, larticolo 2 cod. proc. civ., ove
& gtabilita la grave Hmitazione circa il luogo in cud
il lodo deve essere pronunciato. Certo & che leggendo
questa interessante raccolta si sente vieppin acuta
la necessita di une normativa internazionalmente uni-
forme in tema di arbitrato in modo che, specie in
materia commerciale, possano avere la pill ampia
applicazione le clausole arbitrali di carattere inter-
naziohale, quali quelle predisposte dalla Camera i
Commereio Internazionale.

G, A. MICHELT
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