Recenti rilevazioni sui costi di distribuzione
dei prodotti alimentari in Italia

Scopo di queste note & di offrice una rapida sintesi dei risultati delle rile-
vazionj eseguite in Italia negli ultimi anni sui costi di distribuzione dei prin-
cipali prodotti alimentari, La rilevazione che pitt ha richiamato la nostra atten-
zione & la vasta « Indagine nazionale sul prezzi e costi di distribuzione dei
generi alimentari » effettuata in quattro cittd (Milano, Roma, Bari e Palermo)
per conto del Centro Nazionale di Studi Annonari dalla Societd Traliana per
le Ricerche di Mercato (s.1.rm.), indagine pubblicata in due volumi nel 1957 (x).
Per estendere il campo d’osservazione olire i centri e i settori merceologici con-
siderati dall’indagine saxam, (ortofrutticoln, zootecnico, avicolo e ittico), altre
rilevazioni sona state prese in esame, di amministrazioni pubbliche, di enti e

di studiosi: particolarmente utili i contributi del Ministero dell’Agricoltura,

del Comitato Nazionale per la Produttivitd, di talune Camere di Commercio
(ad esempio, di Firenze ¢ Genova), del Prof, Sorbi e del Dr, Bova, Di queste
e di altre fonti integrative saranno via via specificati gli estremi,

Le presenii note erano gid stese all'inizio dell’estate 1958, allorche il pro-
blema della struttura del processe distributive e dei relativi elevatissimi costi,
da tempo dibattuto, esplose, per cosi dire, sotto la pressione dei continui rialzi
dei prezzi al consumo, ¢, investendo pericolosamente la nostra politica di sta-
bilitd monetaria, fece precipitare I'azione governativa da tempo sollecitata e
portd al noto D.L. 17 ottobre 1958, n. ¢37, sulla liberalizzazione dei mercati all’in-
grosso dei prodotti ortofrutticoli, della carne e del pesce. Si & cosi iniziata una
impegnativa opera innovatrice, che per dare concreti frutti ai fini della ridu-
zione del costo di distribuzione esigerd il concorse di ulteriori interventi e di
concludenti iniziative anche da parte di categorie ¢ operatori privati,

Nonostante I’abbondanza degli spunti emersi dagli attuali accesi dibattit,
questo nostro esame coordinato dei risultati di non facili rilevazioni eseguite
in date recend potra riuscire un utile contributo di documentazione.

(1) Il lavoro di sintesi & stato velutsmente evitato nell’indagine suddetta, dove si
affermz: « Per quanto le relazioni dei quattro Comuni considerati, Milano, Roma, Bari ¢
Palermo, seguano uno schema concettuale ugnale, si & voluto dare ad esse una forma
monograficd per non costringere in una generalizzazione wnitaria situazioni che in effetti

sono multiformi e differenziate »,
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Ecco quindi, per singeli prodott, gli elcmentl disponibili per la valuta-
zione cIel costa del processe distributive.

Pane ¢ pasia.

Questi, prodotti non sono esaminati nell’indagine del Centro Studi Anno-

nari; notizie e dati relativi ai costi di distribuzione si possono desumere da un

lavoro del Prof. Ugo Sorbi « Saggio sulla distribuzione di alcuni prodotti agri-
coli », pubblicate nel 1957 dall'Unione Traliana delle Camere di Commercio
Industria e Agricoltura,

Il processo distributivo del pane e della pasta alimentare & stato studiato
per il primo prodotto sul mercato di Firenze ¢ per il sccondo sul mercato di
Parma,

Riportiamo nella “T'av. T i vari elementi del costo della distribuzione del
pane e della pasta, in percentuale de! prezzo de! prodotto al consumo.

Tavora I
COSTO DELLA DISTRIBUZIONE DEL PANE E DELLA PASTA {1956)

Pane comune Pasta alimentare
| % % % %
Servizi della distribuzione L sul costo sul costo
totale | sul prezzo| oele | sul prezzo
di distri~ | finale del | g diseri- | finale del
buzione | Prodotto | pugigne | prodotto
Trasporte . . . . . . . . . . 2,73 1,35 6,38 2,34
Mane d'opera . . . . . . . . 23,86 11,85 6,73 2,47
Costo dei capitali:
— fc?ndiario e e 7,56 3,75 9,47 3,47
—discorta ., . . . . . . 8,05 4,00 14,92 5,47
— di anticipazione . . . , . 87 2,93 4,47 1,64
Imposte . . . . . . . ., ., . 8,62 4,28 9:50 3,52
Varie . . 18,33 Q1T 20,30 2344,
Reddit di lavcuo e proﬁttl degh m- -
prenditori . ., . . 28,08 14,40 28,14 10,32
Totale costo di distribuzione , ., . 100,00 29,0 100,00 36,64

Come si pud notare, il costo totale della distribuzione del pane comune
rappresenta circa la metd del prezzo finale del prodotto; nell’interno del cir-
cuito distributive questo coste, rappresentato dalla percentuale del 49,7%, si
ripartisce come segue per singoli passaggi: 1,29, dallimprenditore agricolo al
molino, 6,7%, dal moline al forno, 30,3% da! forno al dettagliante ed infine
11,5% dal dettagliante al consumo. Il passaggio pilf oneroso & quindi quello
che si riferisce al servizio di trasformazione della farina in pane.
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Anche per la pasta alimentare si ¢ incluso nef computo del costo di distri-
buzione il costo del servizio della trasformazione della semola di grano duro.
In complesso il costo totale del processo distributivo & per la pasta notevolmente
inferiore a quello del pane e quel 36,7% si ripartisce per i vari passaggi inter-
medi nella seguente misura: 1,3% dallimprenditore agricolo al molino, 6,9%
dal molino al pastificio, 18,5%, dal pastificio al dettagliante (il costo della trasfor-
mazione incide quindi sensibilmente di meno che non per il pane) e quindi
10,0%, dal dettagliante al consumo,

Dalla Tavola I si ricava che i redditi di lavoro (la dizione « reddite di
lavore dell’operatore » si riferisce alla parte del costo intermedio che sovente &
comprensiva di un profitto di gestione) incidono maggiormente sul circuito
distributivo del pane, Al riguardo & opportuno notare che il Prof, Sorbi ha
limitato il suo campo d’indagine al pane comune; altre qualitd di pane, quali
il pane condito, all'olio, ecc. si valuta che consentano ai diversi operatori il
conseguimento di redditi quasi doppi rispetto alla qualitd comune,

Carne.

Per quanto riguarda il settore zootecnico, occorre distinguere ai fini del
computo dei costi di distribuzione 1 diversi circuiti commerciali dei prodotti
(particolarmente la distinzione tra circuito vivo e circuito morto: carne foranea).

Negli ultimi anni si 2 sempre pitt accentuata la tendenza alla prevalenza
del commercio delle carni foranee rispetto al commercio del bestiame da macello,

A titolo di esempio, si riportano nel seguente prospetto i dati relativi alla
macellazione locale di carne bovina ed all’importazione di carne foranea a Roma

dal 1952 al 1956,

quintali

Voci
1952 1953 1954 1955 1956
Macellazione locale . . . 103,560 | II4.457 | 121.302 | 132.044 87.000
Yo o e, 42 40 15 36 24
Carne foranea . , . | 143.938 | 173.835 | 218.898 | 230.422 | 280760
Y e .. 58 6o 65 64 76
Towle . . . , 247.528 | 288.292 | 340.200 | 362.466 | 367.760

Come si vede, il rapporto tra le due voci & andato costantemente mutando,
a favore dell'importazione del bestiame gid macellato,

Questa evoluzione ¢ la risultante di numerose cause, tra cui la celeritd, il
costo minore del trasporto del bestiame morto rispetto a quello vivo (il quale &
esposto ai rischi di morbilitd, infortuni, mortalitd con conseguelite maggiora-
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zione del costo del trasporto per le relative assicurazioni), le aumentate possi-
bilitd di conservazione della carne nei centri di consumo in celle frigorifere,
isotermiche, ecc., il diffondersi dei macelli privati (particolarmente durante
I'ultimo conflitto) nei maggiori centri di produzione, con moderne attrezzature
che generalmente permettono costi di macellazione inferiori a quelli dei pubblici
macelli, ecc,

Inoltre con l'estendersi del circuito morto, si & offerta all’operatore detta-
gliante la possibilith di acquistare soltanto le parti dell'animale, che soddisfano
la domanda prevalente dei consumatori e di comprare la carne dal commis-
sionario, procedendo al pagamento con dilazioni talvelta a lungo termine,

Riguarde alla figura del commissionario e alla sua funzione creditizia, &
opportuno fare alcune osservazioni.

Indichiamo prima quali sono i principali circuiti economici della distribu.
zione delle carni. Essi possono ricondursi a quattro tipi fondamentali, due per i
circuito morto e due per il circuito vivo,

Circuito morto:

1) imprenditore agricolo - commissionario - dettagliante - consumatore;

2) imprenditore agricolo - grossista raccoglitore - grossista macellante -
commissionario - dettagliante - consumatore.

Circuito vivo:

3) imprenditore agricolo - dettagliante - consumatore;

4) imprenditore agricolo - grossista raccoglitore - grossista macellante -
commissionario - dettagliante - consumatore,

Come afferma Dindagine del Centro Studi Annonari sul mercato zoo-
tecnico milanese la figura pil¥ interessante di tutto: il sistema & appunto il com-
missionario (2), poiché racchinde in s¢ le seguenti funzioni:

a) creditizia, in quanto anticipa al negoziante il ricavo delle vendite e
talvolta, per ottenere spedizioni regolari, anche il prezzo pagabile dagli acqui-
renti, In corrispondenza cgli concede agevolazioni di pagamento ai macellai;

b) commerciale, in quanto tende a costituire l'unico canale di distribu. -
zione della merce ai macellai;

by

¢} burocratica, in quanto il commissionario & il solo operatore in grado
di svolgere agevolmente le complesse pratiche di mercato attualmente vigenti.

La licenza del Comune che autorizza il commissionario a svolgere il suo
lavoro rappresenta il suo titolo di privativa e — aggiunge l'indagine in esame —
questa licenza, cosi come Pordinamento del pubblico macello ¢ del foro boario,

(# A Milano operano 63 commissioneri, di cui 1o pid forti con un giro di affari di
oltre un miliardo di lire.
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divengono strumenti di un sistema in cui si ravvisa la pill grave strozzatura
restrizionistica dellz distribuzione, ,

‘11 Prof. Giuseppe Orlando, in un breve appunto sugli erientamenti da
seguire per Porganizzezione del mercato delle carni, indicando tra le cause
dell’elevaio costo della distribuzione nel settore la struttura « chiusa » dei diversi
mercati all’ingrosso, di carattere spesso parzialmente oligopolistico, con nume-
rosi piceoli e piccolissimi operatori dominati da alcune grosse imprese e da un
ristretto numero di commissionari-banchieri, ricordava come fattore deter-
minante di questa « chiusura »: .

« Llinesistenza o lineflicienza delle Casse di mercate dei mattatol pub-
blici, che, dove sonc state costitvite, non riescono a trovare le disponibilitd
necessarie per svolgere le operazioni a brevissimo termine indispensabili per il
finanziamento dei grossisti importatori, che, per le loro modeste dimensioni,
hanno bisogno di realizzare immediatamente, nonché dei dettaglianti che non
possono generalmente pagare se non dopo aver collocate la merce. L'assenza
della Cassa di mercato poria incvitabilmente a far st che la funzione creditizia
venga assunta dal comimissionario del mercato, il quale dovrebbe assolvere
soltanto alla funziene di cellocare 1-quartl macellati o ii bestiame vive dei
grossistt presso i dettaglianti.

«In tal modo pur di assicurarsi proati rifornimenti, il dettagliante sog-
giace alle richieste dei commissionari che normalmente pretendone un interesse
oscillante fra il 20 e il 40%. Non solo, ma i commissionari — che per assi-
curarsi il grosso dei rifornimenti si alleano con i grossisti pitt forti, concedendo
loro uno sconto del 50%, sul normale diritto di commissione dell’'s%, — si
servono dello strumento creditizio per imporgli qualitd e prezzi »,

Questa situazione di inesistenza o inefficienza delle Casse di mercato & ben
illustrata nello studio condotta dalla Societd Italiana per le Ricerche di Mercato,
A Milano ne era stata progettata la Istituzione ed alla sottoscrizione del capitale
occorrente avrebbero dovuto partecipare gli agricoltori per il 20%, i negozianti
¢ 1 commissionari per i 30%,, i macellai ¢ grossisti per il 30%,, gli industriali per
il 26%,. La Cassa avrebbe dovuto controllare ogni movimento di entrata e di
uscita del bestiame ¢ delle carni, le liste degli operatori, tutte le operazioni di
compravendita, ed inoltre assumere la responsabilitd dello « star del credere »
per il 60% del complesso delle stipulazioni., « Ma tale attivith apparve come
invasione nel campo bancario; si disse che la Cassa aveebbe finito per diventare
eccessivamente arbitra del mercato, ecc. », Il progetto non fu quindi realizzato.

A Roma, pur esistendo Distituto della Cassa di mercato, questa non
sembra in condizioni di coadiuvare eflicacemente le varie categorie di inter-
mediari commerciali nelle loro operazioni finanziarie (3).

(3) 11 Prof. Fotde Patrizi, Dirsttore del Mattatoio di Roma, ha ammesso, nella sua
relazione al X’XXII Convegno Nazionale della Societd Italiana per il Progresso della Zootecnica
{Chivasso, 1955) che la Cassa i mercato di Roma non ha la capacied di competere con il
commissionario, per cui le vera funzione del banchiere e di garante & assolta da quest'ultimo.
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Anche a Firenze, secondo quanto si pud leggere nel quaderno n, XIV
della Camera di Commercio Industria ed Agricoltura « Il Mercato delle carni
bovine nel comune di Firenze », le grosse ditte commissionarie, assumendo il
fido economico di non pochi dettaglianti, esercitano in pratica il controllo di
gran patte della carne consumata nel Comune, in pérticolare attraverso la loro
influenza sull'offerta e quindi sul prezzo. Dal 1o gennaio 1957 le ditte commis-
sior;_arie di Firenze si sono accordate per concedere anticipi senza interessi in
carni ed in capitali fino ad otto giorni. Trascorso tale periodo, una Banca &
stata incaricata di esigere sui crediti gli interessi legali,

Ci siamo soffermati su questo particolare punto del processo distributivo
delle carni, perchd ci sembra possa spiegare le ragioni per cui da pit parti
si richiede la istituzione in tutti i mercati pubblici della carne della « Cassa di
mercato », .

Riguardo alla misura del costo di distribuzione nel scttore zootecnico,
Vindagine del Centro Studi Annonari indica una percentuale sul prezzo al
consumo non molto lontana dal 50%, per le quattro piazze considerate e ciod
Milano, Roma, Bari e Palermo, Indicazioni analoghe provengono da altre auto-
revoli fonti,

It Prof. Sorbi, nel citato « Saggio sulla distribuzione di aleuni prodotti
agticoli » computa che il costo della distribuzione della carne di vitellone sul
mercato di Firenze, per tutti ¢ quattro i principali circuiti commerciali prima
indicati, incida sul prezzo al consumo per il 49,7%.

Il Prof. Sorbi attribuisce il maggior peso nella formazione di questo costo
all’ultimo passaggio: dal dettagliante al consumo, che per ciascuno dei dpi di
circuiti economici illustrati graverebbe sul prezzo finale per il 39,2%, (circuito 1),
per il 35,1% (cireuito 2), per il 45,5% (circuito 3) e per il 36,1% (circuits 4).

Dall’« Indagine sui costi di distribuzione delle carni bovine dail’origine al
consumatore », compiuta nel giugno 1957 dalla Camera di Commercio di
Genova, si ricava il processo formativo del prezzo di un chilogrammo di polpa
di vitellone di 1* piemontese, che indica anch’esso intorno al 50% la quota
attribuibile al costo della distribuzione (Tav. I).

Autorevoli calcoli effettuati per altri Paesi indicano un’incidenza media
del costo di distribuzione sul prezzo finale delle carni del 35% in Danimarca,
del 34% in Francia, del 309, in Belgio ¢ nella Germania, del 28%, in Svezia,
del 22% in Norvegia e del 25% negli Stati Uniti d’America,

Il divario tra prezzi all'ingrosso ed al minuto delle carni & andato in
Italia aumentando nell’ultimo ventennio, Per fornire un quadro significativo
di questa evoluzione, abbiama stabilito un confronto tra i prezzi del bestiame

-vivo, delle carni bevine e suine all'ingrosso ed al minute 2 Roma, nel 1938 ¢

nel 1958,
Come si vede dalla Tavola ITI, mentre gli aumenti percentuali dei prezzi
delle carni alI’ingros‘sq' rispetto a quelli del bestiame vivo non presentano oggi

9
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rilevanti divergenze rispetto al 1938, cospicue maggiorazioni si riscontrano per
i prezzi delle carni al minute,
Tavora 11

INCIDENZA DEI DIVERSI FATTORI DI COSTO SUL PREZZCO DI VENDITA DI UN
CHILOGRAMMO DI POLPA DI VITELLONE DI PRIMA QUALITA” A GENOVA (1956)

Fattrori lire %lsulpr?zzo
di vendita

Prezzo corrisposto all'ullevatore . P 721,7 48,3
Spese di passaggio dalla stalla al foro boario P 232,8 15,6
Spese di trasporto dell’animale & Genova . . . . 93 0,6
Compenso al mercante di Genova . . . . . . 23,3 1,6
Imposta di consumo . . . . ., . . . 10,4 7,8
ILGE. . . . P 44,7 3,0
Diritd comunali di merecato . . . . . . . . 5,8 0,4
Dirittj: governativi . . . . . . . . ., ., 1,6 5,1
Servizi privati di mattatole . ., ., . ., . . . 14,8 1,0
. Trasporto delle mezzene al negozio . . . . . | 6,7 0,5
Utile lordo dell’escrcente macellaio . 316,0 21,1
Towle , . . . . . r.493,1 100,0

I quindi nella fase del dettaglio che si registra il « punto critico » di tutto
il processo distributivo, sia a causa delle accennate strozzature del mercato
all’ingrosso (dipendenza finanziaria dei dettaglianti dai commissionari, ecc.),
sia per altre ragioni, che possono cost riassumersi:

d) contrazicne del velume medio delle vendite da parte di ciascun detta-
gliante, in guanto all’aumento deila popolazione ha fatto riscontro. un aumento
proporzionalmente maggiore di esercizi fissi;

) aumento delle spese generali effettive, principelmente dCH"lfﬁttD dei
locali per gli spacci ubicatl in localith dove sono sorti nuovi fabbricati, ai quali
non sono state applicabili le norme relative ai fitti bloccati;

¢) aumento della pressione fiscale e sua diversa distribuzione rispetto al
1938, Infatti le tasse ¢ le imposte indirette sugli affari, che gravano prevalente-
mente nella fase della distribuzione al dettaglio, sono aumentate in misura
maggiore delle imposte dirette;

d} deprezzamento def grassi e del pellame;

¢y comportamento del consumatore che, non confrontande i prezzi, non
stimola la concorrenza e 'si serve abitualmente presso un fornitore, dal quale
spesso acquista a credito. Inoltre il consumatore si va sempre pitf orientando
verso i tagli pregiati (polpa scelta, filetto, fettine) e richiede poco i tagli di

Tavora II

CONFRONTO TRA PREZZI DEL BESTIAME VIVO AL MERCATO CITTADING E DI CARNI BOVINE E SUINE

ALLINGROSSQ E AL MINUTO NEL 1938 E 1958 SULLA PIAZZA DI ROMA
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minor pregio o per brodo, in conseguenza della larga diffusione degli estratti,
favorendo cosi il superclassamento artificioso dei tagli da parte del dettagliante;

f) aumento delle spese « figurative », quale lo stipendio attribuibile allo
esercente o ai familiari, che mentre nel 1932 (4) rappresentava il 4,1%, dei
ricavi per i macellai ed il 3,8%, dei ricavi per i salumieri, gid nel 1953 aveva
raggiunto la quota del 7,1%, per i macellai e del 9,09 per i salumieri.

Prodotti ortofruiticals,

Anche per 12 frutta e le verdure i costi di distribuzione risultano molto alti
a causa della imperfetta organizzazione dei mercati all’ingrosso ed al dettaglio.

Le principali ragioni dell'clevatezza dei costi di distribuzione nel settore
sono da ricercarsi nelle sensibili oscillazioni anmuali, mensili e giornalicre del-
Pofferta sui vari mercati € nella formazione in regime di concorrenza imper-
fetta dei prezzi alla produzione e di quelli al consumo (5). Per quanto riguarda
la fase alla produzione, tale situazione & dovita al numero relativamente basso
di grossisti all’origine rispetto alla grande massa disorganizzata di piccoli pro-
duttori, alla carenza di attrezzature di deposito e di conservazione dei produt-
toti, che quindi non possono che scarsamente resistere, specialimente per i prodotti
di maggiore deperibilitd, all'assenza totale o alla insufficienza di alternative di
collocamento ed infine alla frequente subordinazione creditizia dei produttori
minori agli incettatori. D’altra parte il sistema della gestione comunale dei
mercati ortofrutticoli ed il connesso regime di privativa, obbligando la concen-
trazione degli ortofrutticoli nei mercati all'ingrosso, i quali generalmente
dispongono di una insufficiente attrezzatura frigorifera, ha permesso ai detta-
glianti di far crollare i prezzi all’ingrosso ad ogni incremento rapido degli arrivi
e dell’offerta, dilazionando i propri acquisti e wmantenendoli quantitativamense
rigidi.

Rimanendo costante e quantitativamente bassa la vendita unitaria del
dettaglianti, ¢ ovvio che I'incidenza del costo dell’intermediazione risulti elevata,

L'indagine del Centro Studi Annonari ci mostra, scomponendo analitica-
mente le varie vocl di costo dalla produzione al consumo, l'oncrosithy dell’iter
distributivo di 1 kg. di piselli comprato nella zona di Napoli e spedito a Milano
e di 1 kg. di arance spedite a Milano da Lentini (Sicilia).

Dalla Tavola IV si rileva che il costo globale della distribuzione & per le
arance il 54,6%, del prezzo al consumo e per i piselli addirittura il 71,4%.

(4) Relazione della Seziope Iraliana della Camera di Commercio Internazionale « La
distribuzione delle merdi in Italia - Struttura & costo », giugno 1935 e indagine analoga del
Comitate Nazionale per la Produttivitd per il 1953.

{5) Sull’argomento si legga France TraDARDL, Studic genersle del mercato ortafrutticolo
interno i fini di una ravionale politicn di intervento, edito dall'Unione Italiana delle Camere
di Commercio, Industria ed Agricoltura,
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Tavora IV

"COSTO DI DISTRIBUZIONE DI 1 KG. DI PISELLI E DI 1 KG. DI ARANCE
VENDUIT A MILANO (1956)

% sul prezzo al consumo

Voci 1 Kg. di piselli| 1 Kg. di arance

Napoli-Milano | Lentini-Milano
Prezzo di acquisto alla produzione . . . . 28,6 45,4

Spese di raccolta, trasporto in tmagazzino, carico,

imballaggio, ccc. e e e 9,3 8,5
Utile commerciante . . . . . . . . 2,9 6,8
Trasporto ferroviario a Milano . ., . . . . 4,6 3,0
Calo (3%) . . . . . . . . . .. 2,1 2,0
Provvigione commissionario . . . . . . . 43 5.4

Venditore al dettaglio:

g)ytava . . . . . . ... 7,9 10,2
&) deperimente . . . . ., ., ., 1,4 1,4
¢y spese ed utile del dettagliante . . . . . 38,9 73

Prezzo al dettagho . . . . . 100,0 100,0

Anche sul mercato di Roma, la stessa indagine ha rilevato maggiorazioni
dei prezzi dei prodouti ortofrutticoli dallimmissione: ai Mercati Generali sino.
alla vendita al dettaglio che vanno dal 50 al 65% per i piselli veneti, dal
56 all'84% per i fagiolini mezzani, dal 41 al 58%, per i pomodori verdoni, ecc.

Un quadro abbastanza completo e nitido dell’incidenza dei costi distributivi
sui prezzi degli ortofrutticoli, ci viene fornito, per il mercato veneziano di.
Rialto, da un’inchiesta eseguita dal Dr. Paolo Bova, le cui risultanze sono siate
pubblicate nella rivista « Ricerche Feonomiche » del Servizio Studi econemici.
A. De Pietri Tonelli, Ca’ Foscari Venezia, '

Nella Tavola V si pud osservare come il costo di distribuzione degli
ortofrutticoli sul mercato di Venezia rappresenti una quota media del prezzo
finale di tali prodotti senz’altro superiore al 50 per cento,

Per altri tipi di frutta non contemplati nell’indagine suddetta, possiame-
rifarci ai risultati esposti nella « Enquéte sur l'organisation du marché des
fruits et legumes », effettuata nel 1954 dal Ministero dell’Agricoltura e Foreste
(progetto dell’Agenzia Furopea della Produttivitd).

Anche per le pesche, le pere e Puva da tavola, il costo del processo distri-
butivo ¢ moltoe elevato (Tavola VT), entrando all’incirca per il 55%, nella forma.-
zione del prezzo al consumatore,
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Tavora V

STRIBUZIONE SUL PREZZI AL CONSUMO

INCIDENZA PERCENTUALE DE! PREZZI ALLA PRODUZIONE E DEI COSTI DI DI

DI ALCUNI PRODOTTT ORTOFRUFTICOLI SUL MERCATO DI RIALTO

{medie per il periodo 6-16 maggio 19535)
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TavoLa VI

COSTO DI DISTRIBUZIONE DELLE PESCHE, FFRE ED UVA DA TAVOLA
IN ALCUNI CENTRI DI CONSUMO (1g54)
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al censuma
Prodotti € centri alla produ- | dalla produ- | dalPentrata | dal mercato
di consumo zione o al | zione al mer- all'uscita all'ingrosso
centro cate all’in- del mereato a quello
di raccolta grosso alPingrosse | al dettaglia
Pesche:
Milano 42,6 7,9 15,0 34:5
Torino 41,8 0,2 15,3 42,9
Roma . 44,5 5,2 6,5 43,8
Napoli 42,6 3,7 5,6 48,1
Pere:
Milano 42,1 G4 14,3 34,2
“Torino 46,9 .3 745 35,3
Roma . 44,5 3,8 6,3 46,4
Uva da tavola:
Milano 42,4 8.5 3,0 43,1
Napeli 46,2 G,0 9,6 34,6
Roma . 41,4 6,6 9,1 42,9
Pesce.

Il mercato ittico nazionale & caratterizzato dalla insufficienza della produ-

zicne nazionale a soddisfare il fabbisogno interno del Paese, da bassi consumi
pro-capite e da forti incidenze del costo di distribuzione sul prezzo finale dei
prodotti,
La Confederazione Generale Italiana del Commercio, nella relazione « Il
riordinamento dei mercati del pesce » presentata al Convegno di Ancona del
1957, faceva notare che il pescato affluito e venduto nel 1956 sui 15 principali
mercati jtaliani di produzione raggiungeva appena un terzo di tutte le quan-
titd pescate, 11 resto viene sharcato in una numerosissima serie di centri costieri
e piccoli mercati di produziene,

L’organizzazione distributiva dei prodotti ittici copre in Italia una piccola
parte del territorio servendo soltanto i grandi centri e le zone costiere ed i
venditori cui ¢ affidata la distribuzione del prodotto nei centri minori e nelle
zone rurali sono generalmente sforniti di mezzi idonei di trasporto e di conser-
vazione. L'organizzazione al dettaglio conta pochi negozi sufficientemente at-
trezzati (installazioni frigorifere) ed ba la sua ossatura nelle vendite all’aperto,
con scarsa osservanza delle norme igieniche e prezzi al consumo alti (6).

(6) Basti considerare che 1 negozi fissi specializzat per la vendita del pesce rappresentano
in Italia soltante 1’1%, del complesso degli esercizi commerciali al dettaglio di generi alimentari.
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Per quanto riguarda i mercati all'ingrosso, la Legge 12 luglio 1938, n. 1487,
sanciva l'obbligo per i Comuni litoranei, nei quali viene sharcata annualmente
una quantitd di prodotti della pesca di almeno 200 tonncllate, ¢ per i Comuni
nei quali affluisce per il consumo una quantitd di prodotti ittici superiore a
50 tonnellate, di organizzare i mercati allingrosso e costruire i relativi impianti.

Ancora oggi molti Comuni litoranei minori, pur superando il limite delle
200 tonnellate sbarcate annualmente, non hanno organizzato i mercati ittici,
senza contare che altri Comuni che vi hanno provveduto, non hanno creato
impianti per la conservazione def pescato, né attrezzato trasporti idonei a far
giungere il prodotte sino al consumo nelle migliori condizioni,

A titolo esemplificativo riportiamo nella Tavola VII la incidenza dei costi
gravanti su 1 kg, di cefali « seguito » dall’acquisto a Chioggia fino alla vendita
al consumo a Milano (inchiesta S.LR.M.),

Tavora VI
INCIDENZA DEI COSTI GRAVANTI SU 1 KG. DI CEFALI
DALLA PRODUZIONE AL CONSUMO (1956}
%
Fasi - Lire sul prezzo

al consnmo

A, Fase di immassione af mercato:

1. prezzo di acquiste . . . ., | 500 46,5
z. diritti df mercatoe . . ., . . . . - 25 23
3. imballo e ghiaccte . . , ., . |, 39 30
4. spese generali ed utle del negoziante . . . 75 7:¢
5. trasporto e, 25 243
6. dazio . . . . . . . . N . . 8 0:7
7. trasporto @l mercato , . . ., ., . . 2 0,2

B. Fase di passaggio attraverso il mercato:
8. diritti di mercato ., . ., | | | 40 3,7
9. spese generali ed wtile del commissionario . . 54 5,0

C. Fase di rivendiza al dettaglio:

Io. trasporto al negozio . . . ., 7 0,6
m LGE. . . 0 . 26 2,4
zeclo . L 0 - 24 2,2
13. spese generali ¢d utile al rivenditore . . 258 24,1

Prexzo ol dewtaglo . . | . | 1.074 100,0

Il Dr, Mario Benifei nella sua relazione « Motivi che ostacolano un maggior consume del
pesce », Genova, aprile 1958, rilevando come per 1 prodott] ittici non esistano nel nostro
Paese quelle forme capillart di distribusione proptie degli altri generi alimentari di maggior
consumo, formulava taluni suggeriment cancreti per rendere pidy efficace e razionale la rete di
vendita,
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Dalla Tavola VII si rileva che il costo della distribuzione del chilogrammo
di cefali raggiunge ben il 53,5 per ceato del prezzo finale del prodotto. Il mar-
gine lordo del dettagliante incide per un quatto sul prezzo al consumeo.

Per il mercato di Bari, I'indagine del Centro Studi Annonari fornisce una
interessante tabella, in cui figurano i prezzi all'ingrosso ed al dettaglio di nume.
rose qualitd di pesci nel 1653, subito dopo che le autoritd annonaric stabilirono
di abrogare il sistema delia maggiorazione fissa (dal dettaglio all'ingrosso pari
a Lit. 100 per. kg.), consentendo la libertd di asta.

Tavors VII

PREZZI ALL'INGROSSG ED AL DETTAGLIO (ASTA E MAGGIORAZIONI LTBERE)
DI ALCUNE QUALITA’ DI PESCI SUL MERCATO DI BARI

. Ingrosso Dettaglio Maggmraztgne
Qualica (Lit, %)c:r Kg.) | (Lit. pt:rg Kg.) %i:g;asfém—
Dentict . . . . . ., ., . . ., 545 1.co0 + 74
Saraci . . . . . ., . ..., 5495 " 1.000 + 94
Cernia . . , . . ., . . . . .. 425 700 + 65
Calamari-calamaretti . . . . . . | 400 6oo + 50
Cefali (di misura) . . . . . , . | 350 550 + 57
Gamberl . . . . . .., L. 300 500 + 6y
Merluzzi {oltre 20 g£.) . . . . . . . 400 600 + 50
Polpini . . . . . . . . . . ., 400 oo + 50
Seppiette  , ., . 300 500 + 6y
Triglie {oltre 20 g£y . . . . . . . 300 6oo 4+ 100
Alici ¢ alicette . . . . . ., . . ., 280 400 + 43
Sarde (di barcherre) . . .° . . ., | 280 400 + 43
Sardelle . . . . . . . . . L L, 100 180 + 8o

I dati della Tavola VIII dimoastrano chiaramente gli effetti « funesti » del-
Iabolizione del regime vincolistico dei prezzi; il mercato ittico barese si riforn}
immediatamente di ogni qualitd di pesce con particolare abbondanza ed i detta-
glianti, cessando di applicare la maggiorazione fissa, vendettero liberamente ai
prezzi pilt convenienti che subirono forti rialzi, rialzi che accentuarono la mag-
giorazione del prezzo al minuto rispetto al prezzo all’ingrosso,

Pollame ed uova.

Per quanto attiene al mercato del pollame, si deve distinguere nel nostro
Paese un commercio diretto tra produttore ¢ consumatore ed un commercio
indiretto, che prevede la interposizione di almeno una figura di intermediario
tra il produttere ed il consumatore. L'importanza del commercio diretto nelle
varie zone ed il relativo costo sfuggonoe ad una misurazione quantitativa,
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Per quanto riguarda la produzione, & noto che si vanno sempre pit diffon-
dendo gli allevamenti artificiali, mentre Pimportanza dell’allevamento tradizio-
nale sull’aia ¢ decisamente in declino (7) anche nel Mezzogiorno.

TavoLa IX
COSTI DI PRODUZIONE E DI DISTRIBUZIONE
DI UN POLLO (1 Kg.) ALLEVATO IN BATTERIA (1956)
- %
Passaggi Lire sul prezzo
al consumo
A) Allevamento
1. costo del puleino ., . . . . . ., 100,0 9l
2. costo mangime , ., ., . . . ., . . 350,0 31,8
3. spese esercizio . . . . ., ., 61,0 5,6
4. spese generali . . . ., ., 22,4 2,0
5. utile allevatore . . . ., . . . . . 7957 752
Gr3,1 557
B) Pessaggio sul mercato all'ingrosso:
6. allestimento , ., . . . . . | - 100,0 91
goimballe . . . . 1,0 0,1
8, trasporto e e 10,0 0,4
9. dazio e e, 52,0 4,7
o, diritti di mercate . ., ., L4 Gy 1
11 commissione ¢ plateatico . ., . . . 22,5 2,1
C) Rivendita al dettaglio:
2. LGE. . . . L 31,0 2,9
13. raspotto e cale . ., . . ., | 7,0 0,6
14. spese generali dettagliante ., . ., . | | 139,0 11,8
15. utile dettagliante . . ., . | 132,0 12,0
Prezzo al constme . . . . 1100,0 160,0

Escludendo Fallevamento in batteria, i maggiori centri di produzione sono
la Romagna, ['Aretino (zona del Valdarno), la Brianza ¢ varie zone del Pie-
monte, I mercati all’ingrosso del pollame sono in Italia pochi e si distinguono
in due tipi: mercati che ricevono il prodotto ucciso ¢ spennato ¢ mercati che lo
ricevono, oltreché ucciso e spennato, anche scannato e « starnato ».

I dettaglianti operanti nel settore avicolo dispongono generalmente di
capitale di scorta sufficiente (frigorifero, bilance, ecc.) e sono particolarmente

{7) Si consideri che sul mercato di Milano 'afflusse del pollo allevato sull’aia si & oggi
ridotto al 10%, circa del totale,

R—
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disturbati dalla concorrenza dei venditori clandestini, i « corrieri » non auto-
rizzati,

11 Prof. Sorbi distingue tre tipi di circuiti economici della distribuzione
del pollame:

1) piccolo allevatore (300-500 capi) - dettagliante - consumo;

2} medio allevatore (fino a 5.000 capi) - commissionario raccoglitore nei
centri di produzione - commissionario sui mercati all'ingrosso - dettagliante -
consumo;

3) grande allevatore (oltre 5.000 capi) - commissionario raccoglitore nei
centri di produzione - commissionario nei centri di consumo, privi di mercato
all’ingrosso - dettagliante - consumo.

Sia per il circuito che prevede il passaggio del prodotto dall’origine al
dettagliante, sia per i circuiti in cui si interpone il diaframma dei commissionari,
il Prof. Sorbi valuta un’incidenza del costo di distribuzione sul ‘prezzo finale
del pollame pari al 35%, Di questo 35%, la quota relativa alle spese intermedie
¢ del 209, e quella dei redditi e profitti degli operatori del 15%,.

1l passaggio che incide di pit & l'ultimo, ciod dal dettagliante al consumo,
il cui gravame in termini di costo si aggira sul 30%, del prezzo al consumo.

Questa percentuale di incidenza dell’ultimo passaggio del circuito com-
merciale del pollame trova conferma nel calcolo analitico dei costi di produ-
zione ¢ di distribuzione di un pollo (1 kg.) allevato in batteria sul mercato di
Milano (indagine del Centro Studi Annonari - Tavola IX).

Anche sui mercati del pollame di Roma, Bari e Palermo, si sono rilevati
margini lordi, nell'ultimo anello della catena disteibutiva, dell'ordine di gran-
dezza del 25:35%, del prezzo al consumo,

* ¥ %

Per quanto attiene al mercato delle uova, data la eccessiva polverizzazione
della produzione che interessa pilt o meno tutte le aziende agrarie italiane (8),
il commercio non assume una fisicnomia contrattuale ed economica che in alcune
zone e centri pilt importanti di produzione € di raccolta del prodotto (Padova,
altri centri del Vencto, Romagna, alcune zone delle Marche),

Questa struttura produttiva (la pollicoltura per produzione di uova, pur
registrando negli ultimi tempi qualche sviluppo, & rimasta molto indietro rispetto
alla pollicoltura industriale per la produzione di polli da carne), con prevalenza
di piccoli produttori, che non hanno generalmente un’adeguata organizzazione

{8y L'indagine del Centro Studi Annonari rileva che in Italia non esistono che 2 o 3
allevamenti razionali-intensivi, pur non industeiali, mentre gli allevamenti rurali si ritienc
ammonting a 4.500.000, con una densith media di 12-15 ovaiole per pollaio, ¥ numero delle
galline esistenti in Ttalfa si fa ascendere a circa 6o milioni, ma I'Istitute Nazionale di Economia
Agraria le valuta in 8o milioni, cifra che pare alquanto superiore alla reald,
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commerciale, rende necessaria la figura del « raccoglitore » (o incettatore). che
riunisce un certo quantitative di uova da pit! produttori per cederlo ai grossisti,
che hanno anch’essi una funzione di incettatori da pilt raccoglitori,

L’ultimo operatore del circuito, il dettagliante, & una figura molto varia
nel settore distributivo delle wova, Infatti i venditori « specializzati » di uova
sono generalmente soltanto i tenutari di banchi scoperti ai mercati rionali,
mentre pidl spesso la vendita delle uova & abbinata alla vendita di pollame,
ovini, o anche frutta e ortaggi, olio, ece.

« Questa situazione fa s — rileva P'inchiesta condotta dalla Societd Ttaliana
per le Ricerche di Mercato — che fa vendita di uova costituisce, nella maggior
parte degli esercizi aventi licenze per tale prodotto, una percentuale relativa-
mente bassa rispetto al fatturato, Ne consegue che la determinazione dei costi
e ricavi per le uova soltanto, incontrando I'ostacolo contabile dei costi congiunti,
¢ un’eperazione che richiede notevole arbitrio ».

I inoltre da considerare 'importanza, nel settore, della figura del « vali-

giaro » che, eludendo il Mercato Generale (o anche, come nel caso di Palermo, .

per Passenza di un Mercato Generale costituitoy vende direttamente le uova a
domicilio, a privati, alberghi, ecc.

Una misura del costo della distribuzione ci viene fornita dallo studio
suddetto per il mercato di Bari, relativamente alle uova fresche di produzione
locale (1g56),

Lire Aumenti %,

Prezzo alla produzione nella provincia di Bari . 31,00 —
Prezzo all’ingrosso nella provineia di Bari , . 34,16 + 10,2
Prezzo al minuto nella cittd di Bari, . . . 38,00 11,2

I costo della distribuzione delle nova inciderebbe sul prezzo al dettaglio
alPincirca per il 20 per cento, Il Prof. Sorbi, nello studio piit volte citato, stima
tale quota nel 24%, per i mercati di Parma ¢ Reggio Emilia.

Latte, burro e formaggio.

Nel circuito commerciale del latte, Pinchiesta saam. rileva strutture
diverse per i mercati esaminati,

Sul mercato di Milano abbiamo questo iter: Produttori — Consorzio
Produttori Latte di Milano — Centro di'raccolta di Peschiera Borromeo (g}
~— Centrale del Latte — Dettaglianti. Analogamente per gli altri tre centri,
oggetto di studie, abbiamo:

Roma: Produttori — Consorzio Laziale dei produtteri — Centrale del
Latte — Consorzio tra i dettagliand (c.0.r.a.L.) — Dettaglianti;

(9) II Centro, costruito con un mutuo delfla Cassa di Risparmio delle Provincie Lom-
barde, & stato inaugurate nzl 1955
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Bari: Produttori — Raccoglitori — Centrale del Latte — Dettaglianti;

Palermo: Produttori — Raccoglitori — Grossisti {(Azienda di pastoriz-
zazione) — Distributori 2 domicilio e dettaglianti.

‘Tranne che a Palermo, dove si hanno tre Aziende di pastorizzazione che
cedono il prodotto sia ai dettaglianti che ai privati consumatori a mezzo di
propri distributori a domicilio ¢ che ovviamente sono contrarie alla costituzione
di una Centrale del Latte, sugli altri mercati il latte prodotto viene convogliato
tramite consorzi di produttori (Milano, Roma) o tramite raccoglitori (Bari}
alle Ceatrali del Latte municipalizzate,

Queste ultime, nelle quali taluni vogliono individuare una grave « stroz-
zatura » del mercato del latte alimentare, sembrano costituire una vera e propria
remora all'incremento del consumo del prodotto.

I dirigenti del Consorzio Laziale dei produttori lattieri sostengono che una
riduzione dei prezzi al consumo potrebbe venire soltanto dalla modernizzazione
degli impianti della Centrale del Latte di Roma, che attzalmente basta appena
per « lavorare » un massimo di 300.000 litri giornalieri con ben 750 dipendenti}
Si arriva a sostenere che « dato I’andamento anticconomico della Centrale ro-
mana, lincremento produttivo degli allevatori sarebbe contrario agli interessi
diretti della Centrale stessa », '

Anche a Milano, il costo della centralizzazione del latte & elevato ¢ nel
bilancio della Centrale del Latte sembrane incidere fortemente le voci mano
d’opera e spese generali. I1 Comune di Milano, che ha assunto la gestione
diretta della Centrale nel 1gso, ritiene necessario mantenere questa gestione,
opponendo, alla proposta del Consorzic Produttori di assolvere alle operazioni
di centralizzazione, le ragioni di garanzia dell’approvvigionamento alla popola-
zione del latte alimentare nelle migliori condizioni igieniche,

E interessante rilevare che, nell’attuale regime di monopolio comunale
diverse industrie lattiero-casearie, che dispongono di Centrali nei dintorni di
Milano, sembrano disposte ad offrire il latte a prezzi inferiori di quelli attual-
mente praticati ed a rendere disponibili, a prezzi convenenti, vari tipi di latte
speciale richiesti da particolari categorie di consumatori,

Il Prof. Corrado Bonato ed il Dr. Luigi Scarselli, nella pubblicazione
« Proposte concrete per la stabilizzazione dei prezzi in agricoltura, con part-
colare riguardo al settore lattiero-caseario », edita dall’Unione Italiana delle
Camere di Commercie Industria ed Agricoltura, notano che «la formazione
dei prezzi del latte destinato all’alimentazione & in stretta relazione con il rias-
setto della legislazione delle Centrali del Latte, che deve soddisfare il pitt com-
piutamente possibile all’esigenza di creare le premesse per una pitt economica
e piti capillare distribuzione del prodotto in vista dell’auspicato incremento dei
consumi »,

L’incidenza del costo della distribuzione ¢ dei vari servizi {controllo, fil-
trazione, pastorizzazione, immunizzazione, ecc.) sul prezzo al consumo del
latte alimentare a Milano e a Roma per il 1956 & indicata nelle Tavole X ¢ XI.
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Tavora X
FORMAZIONE DEL PREZZO AL CONSUMO DEL LATTE ALIMENTARE A MILANO
{1 litro)
. . %
Passaggi Lire sul prezzo
al consumo
Prezzo medio al Conmsorzio produttori . . ., ., 43,40 5453
Compensi per servizi al Consorzio . . . . . . 11,50 14,4
Centralizzazione e distribuzione ai dettaglianti , . 13,50 16,9
Margine del dettaglianee . . . . ., ., . 11,50 14,4
Prezzo finale . . . . . . 80,00 100,0
Tavora X1
FORMAZIONE DEL PREZZO AL CONSUMO DEL LATTE ALIMENTARE A ROMA
(x litro)
, %
Passaggi Lire sul prezzo
al consumo
Prezzo corrisposto dal Consorzio produtteri . . . 55 61,1
Prezzo corrisposto dalla Centrale al Consorzio per il
trasporto . o 8 8,9
Costo dei servizi di Centrale . , ., . . . . 14 15,6
Prezzo cotrisposto dalla Centrale alla C.O.T.A.L, per la
distribuzione ai dettaglianti {#) . . 3 3:3
Margine del dettaglianee . ., . .- ., . . . 1o 11,1
Prezzo finale . . ., . . ., 90 100,0

(*) A Roma, ¢ la C.O.T.A.L., Consorzio tra tuttj i dettaglianti, che ha il compito della
distribuzione del prodotto ai 1.326 rivenditori della cittd.- La C.O.T.A.L, 2 funzionante dal
1 tuglio 1g56.

In sintesi, il costo della distribuzione del latte alirentare raggiunge il
40-45%, del prezzo al dettaglio, ed in particolare il cosiddetto « coefficiente di
centrale » incide pid dei margini dei dettaglianti, che nel settore non sono
rilevanti.

* # ok

Relativamente ai prodotti caseari, una indicazione sul livello del costo del
processo distributivo si pud desumere dal citato studio del Prof, Ugo Sorbi,

Recenti rilevazioni sui costi di distribuzione dei prodotti alimentari in Iralia 599

che ha considerato I'iter commerciale del burro e del formaggio grana sul mer-
cato di Parma-Piacenza, .

I dati della Favola XII ci mostrano che, il costo congiunto del processo di
trasformazione ¢ di distribuzione grava per il 65%, sul prezzo del formaggio -
e per il 607, sul prezzo del burro,

Tavora XII

COSTO DELLA DISTRIBUZIONE E DEL SERVIZIO DI TRASFORMAZIONE DI 1 Q.le
DI BURRO E DI FORMAGGIO GRANA SUL MERCATQ DI PARMA-PIACENZA (1956)

Burro Formaggio grana
Voci o
Lire A Lire %

Prezzo alla produzione del latte ne-
cossario . . . . . L . . 37.800 39,8 34,200 34,9
Costo del servizio di trasformazione , 19,000 20,0 20,000 20,4

Costo della distribuzione al netto del
servizio di trasformaziome . . . 38.z00 40,2 43.800 4447
Prezee al consumo . . 95.000 106G,0 98.000 100,0

Nei vari passaggi prevalgono, per importanza di costo, quelli che portano
il prodotto dal caseificio, burrificio (con I'interposizione o meno delle figure
dei grossisti) al dettagliante; ma i margini dei dettaglianti anche per questi
prodotti rimangono abbastanza elevati, Essi vanuo infatti dal 15 al 21%, del
prezzo al consumo per i diversi tipi di circuiti distributivi del burro (il Sorbi
ne considera quattro) e dal 17 al 28 per i circuiti del formaggio grana (il Sorbi
ne configura ben sei),

Luict Preraccron:
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PacrLo Svros Lasma, Oligopolio ¢ pro-
gresso teenico, Giuflre Editore, Mi-
lano, 1957, pagg. 207.

1. - Com’¢ nota, I'analisi.moderna
delle forme di mercato ebbe una deci-
siva spinta con il famoso scritto di
Pieno Swavra (Le leggi della produs
tiwith in regime di concorrenza, tradu-
Zione italiana, Nuova Collana di Eco-
nomisti, UTET, Vol, IV, « Economia
Pura ») che, in critica alla teoria mar-
shalliana, mise sostanzialmente in luce
come molte delle forze che venivane
sino allora considerate « attriti » osta-
colanti il libero gioco della concor-
renza, erano in realtd elementi attivi
che producevane « effetti permanenti e
persino cumulativi », tali da poter co-
stituire oggetto di analisi autonoma.

Il sentiero aperto da Sraffa fu presto
battuto con notevoli risultati; le opere
di E. H. Cramersrin e di . Rosinsow
(1933), rispettivamente sulla « concor-
renza monopolistica » e sulla « concor-
renza imperfetta », teorizzavano un
caso generale, che superava ¢ includeva
quelli opposti della concorrenza e del
monopolio, e che si fondava sull’ipotesi
di un vasto numero di imprese (non
separate, nei confronti dei concorrenti
potenziali, da ostacoli artificiali) che
producevano e offrivano merci non
identiche (differenziate ciot o per il

marchio di fabbrica ¢ a causa della
pubblicitd; o, dal lato della domanda,
in ragione delle preferenze, spesso irra-
zionali, degli acquirenti), Ma & curioso
che le nuove teorie abbiano esaminato
un case che ¢ di notevele peso, ma non
di primaria importanza, pelle diverse
economie nazionali: un sistema di tanti
piccoli « monopoli concorrenti », che &
proprio del commercio e soprattutto di
quello al minuto,

Da tale inadeguatezza delle « teorie
del 1933 », nei confronti dei pilt rile-
vanti aspetti del nuovo mondo econo-
mico, derivd lo stimolo ad apprefon-
dite ricerche riguardant i multiformi
« grandi organismi » del mondo dei
monopoli (The protean shapes of mo-
dern trade combinations gnd monopo-
lies del MarsHaLy).

Tali ricerche si mossero in due dire-
zioni: in quella della morfologia delle
formazioni monopolistiche ed in quella
della determinaziope del « punto di
equilibrio » (prezzo, quantitd, ecc.).

Nel primo campo si giunse ad elabo-
ratissimi risultati sopratutto di puro or-
dinamento formale (STACKELBERG, 1934;
TrierIN, 1g40), non risparmiando ter-
mini derivanti dal greco e moltipli-
cando le forme o gli enti seconde le
possibilitd offerte dal calcolo combina-
torio. Nel seconde campo, la ricerca
diede risultati pitt fecondi, o almeno
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altamente orlentativi. Dapprima, con
la teoria detta talvolta « classica », si
giunse spesso a risultati « determinati».
In seguito, con 'abbandono delle ipo-
tesi di comodo pitt fittizie, ebbe inizio
quella fase della teoria, spesse detta
« moderna », che afferma  esplicita-
mente lindeterminazione e si affa-
tica nella ricerca di strumenti analitici
diversi da quelli tradizionali (curve di
costo ¢ di domanda, ecc.) per restrin-
gere al massimo — col prevedere le
reciproche reazioni degli operatori —
la cosiddetta « zona di indetermina-
tezza » (il Svros accenna talora a di-
versi rami di tali ricerche come al
monde fantastico delle « curve di rea-
zione », delle « variazioni congettu-
rali », dello «To ecredo ch'ei credesse
ch’io credetti », del gioco degli schac-
chi, ecc.). .

In ogni caso alcuni germi indubbia-
mente fecondi deposti da tali indagini
e certi risultati sconcertanti, ¢ scientifi-
camente sterili, cui era giunto il for-
malismo non realistico nella ricerca
polipolistica, posero infine — anche per
contrasto — alcune esigenze cui si
uniformaronc le correnti teoretiche pity
serie ¢ pitt impegnative di questi ultimi
anni, Tali esigenze vengonao sentite, in
modo autonomo, ¢ spesse del tutto ori-
ginale, dall’autore di Oligopolio ¢ pro-
gresso tecnico,

La prima e pilt pressante di queste
esigenze & quella che si richiama al
realismo o, per meglio dire, alla sto-
ricitd o significanza storica delle ricer-
che. In altri termini, fra le molteplici
figurazioni astratte del « polipolismo »,
quali dovevano essere trascelte e stu-
diate con sicura garanzia di arrivare a
risultati fecondi? Quale & il sistema che
oggigiorno pud pretendere ad un'impo-

10

nenza e ad una diffusione tale da poter
sostituire quello, superato e abbando-
nato, della libera concorrenza? Sylos
Labini risponde decisamente: lo « oli-
gopolio » (che pud essere agevolmente
definito ed articolate in due forme:
concentrato, definito come sopra, ¢ dif-
ferenziato, quando i prodott non siano
identici, quando cio? si integri il primo
caso con quello della concorrenza im-
perfetta) e su questo « sistema storico »
dominante orienta le proprie indagini,
Una seconda, ma non meno impor- .
tante esigenze concerne l'oggetto stesso
della teoria, Abbiamo detto che il tema
principale delle teorie « classica ¢ mo-
derna » del polipolic era il punto di
equilibrio: un tema piuttoste formale
¢ forse non di primo piano, e comun-
que capace di portare alle stravaganze
che abbiamo accennate, La nuova te
matica & pil ampia ¢ pill concreta e
mette in luce | rapporti fra la struttura
delle forme oligopolistiche, da un lato,
e, dall’aliro, i problemi del progresso
tecnico, delle sviluppo economico, del-
Poccupazione e del lavoro. Ed anche
essa viene adottata e trattata in pro-
fonditd dall’autore del libro in esame.
Da questa esigenza deriva la terza:
quella della rilevanza politico-econo-
mica dei temi considerati, Il sistema
della libera concorrenza era, ai suei
tempi, alcunch? di positivo, un «bene»
cui era subecrdinata la politica econo-
mica classica e neo-classica, Il sistema
dell’oligopolic non viene dichiarato un
bene da nessun economista (anche la
apologia che Schumpeter ebbe a fare
della « distribuzione creativa » va in-
tesa con le debite qualificazioni). Per-
tanto, loligopolioc si presenta come
qualcosa di « negativo » che deve sug-
gerire oppertuni rimedi. Ed anche in
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questa direzione & rivolto il saggio del
Sylos.

Tale convergere del contributo di
Sylos Labini verso [ esigenze pitt mo-
derne delle ricerche riguardanti la
nuova struttura dei mercati (1) costi-
tuisce forse il segno pitt rilevante della
« necessitd » del libro; cid che pud
forse giustificare la lunga, eppur som-
maria e lacunosa, premessa all’esame
particolareggiato dell’opera,

2. - Ologopolio ¢ progresso tecnico
si articola in una « Introduzione » e
tre Parti. L'introduzione espone 1 linea.
menti generali del processo di concen-
trazione industriale e da rilieve allo
« oligopolio concentrato » come alla
forma di mercato ormai dominante, La
prima Parte (L’oligopolio) affronta il
problema « classico e moderno » del-
Poligopolio: la determinazione o meno
del punta di equilibrio e 'autore espo-

{x) Por una bibliogtafia cfr, Jor 5. Bam,
Barriers to mew competition (Harvard Uni-
versity Press, Cambridge, 1956), pagg. 319-21.
Il libro del Bain venme pubblicato contem-
poraneamente ad una edizionc a circolazione
limitata di quello del Sylos Labini, I due
contributi, benché sericti indipendentemente,
hanno molto in comune per quanto riguarda
i modelli-base, la metodologia e certe con-
clusioni, Cir. per tali convergenze, il diffuso
e approfondito review-article di Frawco Mo-
pigLiaNt, New Developments on the Oligo-
poly Fromt {« The Journal of Political Eco-
nomy », gingno 1938, pagg. 215-33), Una del-
le fonti di ispirazione comune dai due saggi
sembra sia stato lo studio di H, R, Epwarps,
Price Formation in Moanufacturing Industry
and Excess Capacity, Oxford Economic Pa-
pers, febbraio 1955, che 2 sua volta & una
elaborazione del modello sviluppato da P.W.
S. Anorews in Manufacturing Business (Lon-
dra, Macmillan & Co., 15949). Per queste font
cir. MobreLiant, art, ef., pag. 216,

e la propria soluzione in contesto con
le pidt recenti teorie « realistiche ». La
seconda Parte (La disteibuzione dei
frutti del progresso tecnico) ¢ incen-
trata sul problema delle possibilith e
dei limiti, ¢ del processo di riparti-
zione, del progresso techito attraverso
il meccanismo dell’oligopolio (compa-
rativamente a quelle concorrenziale ¢
a quello monopalistico). La Parte terza
(Domanda effettiva ¢ ristagno econo-
mico} discute le questioni della do-
manda effettiva e del ristagne econo-
mico in connessione con tutta la pre-
cedente analisi.

Per dare un’idea della struttura dello
studio del Sylos Labini, ¢ dei risultari
positivi cui giunge, esamineremo le
sue conclusioni pilt rilevanti, seguendo
ordine delle diverse Parti,

3. - Presupposto generale della forma
di mercato oggi dominante & per Sylos
il crescente processo di concentrazione
dell'industria; ed in realtd si parla ge-
neralmente di forme oligopolistiche
soprattutto in campo industriale (2).

Ora Sylos, in contrasto con I'opinione
abbastanza diffusa negli Statd Uni,
secondo cui il grade di concentra-
zione dell’industria americana si sa-
rebbe pressoche arrestato dopo le gi-
gantesche fusioni della fine del secolo
scorso e del principio di questo, cal-

(2) In genere P'agricoltura viene conside-
rata come il scttore pilt concorrenziale; inter-
medin & il commercio; all'altro estremo i
sono le industrie pid o meno altamente oligo-
polizzate come, in U.S.A. e nel Regne Unito,
quelle del ferro e dell’acciaio. S8i vedano i
dati elaborati da Sylos nell’« Appendice » alla
« Introduzione ».

&
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cola alcuni indici di concentrazione (3)

per l'industria americana e conclude

che « i risultati confermano e precisano
'opinione della maggioranza degli eco-
nomisti: che ciod non solo la concen-
trazione industriale & molto elevata ne-
ghi U.S.A., ma che essa & andata siste-
maticamente crescende negli  ultimi
decenni »,

Tali risultati, come si & notato, vanno
contro corrente nei confronti delle con-
chisioni sostenute da una parte della
letteratura americana in materia (4).
Ed in realtd, cost come sono-stati rag-
giunti, non sembrano convalidare in
modo ineccepibile quell’opinione che
¢ pure della « maggioranza degli eco-
nomisti », Si pud dubitare infatti che
Pandamento « meccanico » della con-
centrazione (espresso ciod mediante un
indice statistico che rignarda gli ad-
detti o il valore prodotto o quells
aggiunto o la consistenza patrimoniale
della Societd per azioni) sia sufficiente
a rispecchiare 'effettivo processo sto-
rico. Quest’ultimo procede non solo
attraverso la concentrazione tecnica ma
anche attraverso Dispessirsi di vincoli
d’altra natura (e il sorgere di nuovi
vincoli) fra le imprese. Tali vincoli
possono derivare da intese consentite
da nuove forme giuridiche dell’orga-
nizzazione aziendale, dai rapporti giu-
ridico-politici in cui si vengono a tro-
vare le aziende in processo di fusione
o di gravitazione intorno ad un mucleo
centrale, In altri termini, pud sembrare

(3} L'autore segue il procedimento sugge-
rito dal Gini per il calcolo del rapporto di
cancentrazione.

{4} Il Modigliani 1i dichiara « rather strik-
ing » e si augura che vengano comunque con-
siderati pilt da vicino dagh esperti.

10 *

opportuno — al fine di giungere a ri-
sultati pitl concreti e rappresentativi —
che il processo integrale di concentra-
zigne tenga conto, fra le sue determi-
nanti, hon solo della concentrazione
tecnica, ma dell’estensione dell’eflettivo
dominio finanziario dei gruppi privi-
legiati, delle complesse partecipazioni,
delle socictd a catena, delle strette rela-
zioni che 51 creano fra i diversi enti
industriali per la comunanza di diri-
genti ecc, La rilevazione del processo
di concentrazione non sembra quindi
pertinenza della sola statistica, ma della
storia economica e del diritto, della
storia delia tecnica del finanziamento e
cost via. Probabilmente, da un tale an-
golo visuale sintetico cadrebbero molte
delle obiezioni di natura statistica ri-
volte a Sylos e alla tesi che egli
condivide con la maggioranza degli
economisti (la crescente concentrazio-
ne dell’industria manifatturiera ameri-
cana). In linea generale per questo
aspetto, la dimostrazione del Sylos &
forse un poco sommaria ¢ le citazioni
tratte da opere di storia economica, cui
Pautore fa pur riferimento, sembrano
scelte piuttosto a convalida del criterio
del « rapporto matematico di concen-
trazione » che di quello, multilaterale
¢ sintetico, cui abbiamo accennato.
Ma vi ¢ un altro punto di rilievo
in questa « Introduzione » che merite-
rebbe un'ampia discussione. Crescente
concentrazione dell'industria significa
necessariamente crescente diffusione, e
addirittura predominanza, dello « oli-
gopolio concentrato » rispetto alle altre
forme di mercato? L'industria pud con-
centrarsi (¢ non soltanto dal punto di
vista tecnico, ma anche da quello
giuridico-finanziaric-organizzativo}, ma
non possone prevalere, nel contempo,
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forme largamente « polipolistiche » o
quasi « monopolistiche », piuttosto che
specificamente  oligopolistiche?  Qra,
siamo convinti che la forma dominante
ed economicamente rilevante sia effet-
tivamente lo « oligopolio concentrato »
(e per questo abbiamo rilevato [a felice
attualitd dell’opera in esame), ma cid
risulta soprattutto da altre fonti, come
dai censimenti dell’industria dei paesi
industrialmente pity sviluppati che dan-
no informazioni sulla struttura interna
delle diverse industrie (per questo
aspetto, cfr. anche il capitolo VII e le
« Appendici » all’opera gid citata del
Bain). In conclusione, si ha l'impres-
sione che nel libra del Sylos non venga
ben messo in evidenza un anello della
catena dimostrativa che dal processo di
concentrazione conduce all’oligopelio,
Ma forse la natura di tale anello &
ormai sufficientemente chiarita e tale
da non richiedere una particolare mes-
s4 @ punto.

4. - Sylos, in armonia con la « ten-
denza realistica », sostiene la possibilita
di determinare un punto di equilibrio
anche in caso di oligopolio. Egli espone
e discute la sua soluzione partendo dal-
la cosi detta teoria del « costo pienc e
della curva di domanda ad angolo »
cui vale la pena di accennare anche
perché paco-nota nella dottrina italiana
(e percht assai semplice dal punto di
vista tecnico).

La teoria in parola (5) pud apparire
come una teoria del « senso comune »,

(5) Tale teoria viene comunemente chia-
mata « lz soluzione di Hall ¢ Hitch » (dal-
Popera scritta in collaborazione da R.L, Hawr
e C.]. Hrren, Price theory and Business
Behavionr, Oxford Economic Papers, 1939,

Essa ha avuto comunque il merito di
rompere la rete del possibilismo inde-
terministico ¢ di muoversi su un ter-
renu apparentemente solido,

In concreto, come si comportano gli
oligopolisti nel fissare il prezzo e le
quantita vendute (si pensi ad un’indu-
stria con la seguente struttura: 2 gran-
di imprese; 4 medie ¢ 8-10 piccole)?
Ogni impresa, e specialmente le grandi
¢ le medie, presuppongono, secondo la
teoria in parola, che la particolare
curva di domanda che fronteggia il
relativo smercio « faccia angolo » sul
prezzo esistente (che & quindi un dato);
il che significa concretamente che esse
temono che ogni aumento di prezzo
vada a vantaggio dei rivali, messi in
condizione di sottrargli parte della
clientela; e che ogni politica di ridu-
zione dej prezzi sia vana in quanto in.
duca i rivali a seguirle nella scia del
ribasso,

I prezzo sul quale si orienta il mer-
cato (¢he deve essere tenuto fermo,
coeteris  paribus, onde evitare le su
accennate reazioni) finird pertanta per
essere determinato, non gid come nel
caso del monopolic unilaterale dal-
[equilibrio fra ricavi e costi marginali,
ma dal cosi detto « costo pieno », che
¢ dato dalla somma del primo costo
maggiorata da una percentuale volta a
coprire il casto fisso ¢ ad assicugare un
profitto netto (6). Pertanto, si ha I'oli-

ristampato in « Oxford Studies in the Price
Mechanism », Oxford, 1951). Unau soluzione
del genere venne sostenuia arnche da P, M.
Swerzy, Demand under conditions of oligo-
poly, in «Journal of Political Economy »,
1939, ristampato in « Readings in Price Theo-
ty », Allen e Unwin, Londra, 1953.

(6 11 costo primo o diretto & costituito dal
costo del lavoro, da quello delle materie pri-

——

Note Bibliografiche 6ug

gopolio, secondo la chiarificatrice no-
tazione del Sylos, «in quanto la con-
dotta di ciascun uomeo di affari & deter-
minata dalla preoccupazione delle rea-
zioni dei rivali; questa preoccupazione,
perd, non assume la forma di lambic-
catc congetture, ma si traduce nel
canone molto semplice: guicta non
mavere » (pag. 30).

Tale soluzione del problema del-
P'equilibrio in caso di oligopolio, ripor-
tata da Sylos, e che & compatibile, date
certe Ipotesi, con quella dell’analisi
marginale tradizionale (7), non costi-
tuisce per I'autore che un punte di ar-
rive; anzi, per Sylos, il problema fon-
damentale ¢ un altro e riguarda il
processo stesso per cui si giunge al-
I'equilibric del « costo pieno » e ciod
ad una data situazione gid esistente.
Ma siccome tale teoria costituisce pur
sempre il punto terminale delle origi-
nali analisi condotte nella prima parte
di Oligopolio e progresso tecnico, & op-
portuno darne un cenno critico,

La teoria del «costo pieno», pid

che su ipotesi estremamente semplifi- -

catrici, ¢ fondata su un terreno che a
prima vista potrebbe apparire il pit so-
lido possibile: lo stesso concreto com-
portamento degli « nomini di affari»
e le norme della contabilitd aziendale
{che sembrano in realtd convalidare il
principio discusso) (8). Ma & proprio
questa dimostrazione « per rinvio » che
fa sorgere molti dubbi, Una cosa sono
le indagini empiriche compiute dalla

5\

me e della energia impiegata, Il costo fisso &
dato dalle quote di ammortamento degli im-
pianti e dalle spese di amministrazione (com-
presi gli sdpendi dei dirigenti).

(7) Cfr. pagg. 31 e segg.

(8) Cfr, SvLos, pagg. 31-35.

statistica, dall’econometrica e dalla sto-
ria economica (che integrando intrin-
secamente 'analisi dell’economia in
senso stretto potrebbero portai'e a quel-
la storia economica ragionata che
Schumpeter auspicava come I’Econo-
mica fous court) ed altra, e ben diversa,
cosa sono le dichiarazioni degli vomini
d’affari sul loro comportamento ed i
procedimenti stessi seguiti dai conta-
bili. Le prime indagini si risolvone in
materiale scientifico elaborato, mentre
i risultati delle rilevazioni sul compor-
tamento degli nomini d’affari e quelli
della contabilitd aziendale — per quan-
to controllati dagli economisti — ri-
mangono pur sempre « fenomeno »,
apparenza, sintomo; ciod materiale
grezzo che, criticamente elaborato ed
interpretato, pud contribuire, come
ogni altro materiale, ad impostare ed
eventualmente risolvere problemi scien-
tifici; ma che rimane pur sempre dato
problematico e non gid soluzione, Pur-
troppo, in ricerche del tipo « costo
pieno o normale » materiale del genere
viene spesso usato quasi come unico
punte d’appoggio (9).

L'indagine di Sylos non si arresta
tuttavia all’esame e alla convalida della
teoria desunta da tali insicuri fonda-
menti, I vero problema di Oligopolio
e progresso rtecnico rimane quello di

" chiarire il camimino che si percorre per

(9) Nel caso di inchieste sul comporta-
mente degli « vomini d’affari » non suffi-
cientemente elaborate, il ricorso ai loro risul-
tati pud sembrare un vero sintomo di dispera-
zione da parte della scienza economica che
denuncia una insuperabile impasse. Quale
medico vorrebbe costruire una teoria sui sin-
tomi soggettivi dei pazienti? E Poligopolio
non viene considerato una malattia del si-
stema economicol?
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giungere alle combinazioni che danno
luogo a sitnazionj di equilibrio; & il
problema di descrivere la « storia pas-
sata » delle formazioni oligopolistiche
nél lungo periode necessario ad in-
fluenzare la struttura dell’industria si-
no a renderla compatibile con la solu-
zione prospettata che, come viene pre-
sentata dalla teoria del « costo pieno »,
pud sembrare anche gratuita.

Ora, per quanto si voglia dare al
lettore una compiuta informazione, &
pressoché impossibile esporre in sintesi
il modello analitico escogitato dall’A. e

ragionato attraverso semplici elabora-

zioni numeriche (10). Ci limiteremo
pertarto a gualche ceana riassuntivo.
Il « modello di Sylos » mira a coordi-
nare elementi obiettivi che, nella realtd,
possono servire alla determinazione del
prezzo (di quel prezzo che & dato, in
breve periode, dall'indagine sul « costo
piena »). II prezzo di equilibrio di lun-
go periodo viene determinato da Sylos
per esclusione di altri prezzi, data la
struttura iniziale dellindustria e vari
altri postulati ed ipotesi {sui quali ritor-
neremo), In definitiva, il prezzo di
equilibrio « tende a fissarsi ad un -
vello immediatamente superiore  al
prezzo di « esclusione » delle imprese
relativamente meno efficienti, che alle
imprese pilt grandi ¢ pil efficienti con-
viene lasciar vivere » (pag. 62) (11).

(z0) Il modello & comunque rigotoso ed &
stato riclaborato per mezzo di simboll (per
quante ha i comune con quello del Bain) dad
MopieLiant, art. cit., pagg. 217 € segg.

(11) Per essere esatti, I prezzi di equilibrio
sono molteplici: sone tutti prezei tali che una
volta introdotti nessuno degli oligopolisti ha
convenienza a mutare. Perd ognuna di queste
situazionj & determinata, sicche la teoria del
Sylos si presenta come il fondamento razio-

Tale ¢, in estrema sintesi, il risultato
ultimo della teoria di Sylos. Si tratta
in ogni caso di un’indagine teoretica
conyincente e rigorosa nell’ambito dei
postulati ¢ delle ipotesi che la condi-
zionano, Ed ¢ la natura di questi po-
stulati e di queste ipotesi che differen-
zia profondamente le conclusioni del
Sylos da quelle delle indagini « non
realistiche » cui abbiameo fatto cenno
nella premessa, Posto che Dobiettivo
della teoria sia quello di fare degli
schemi teorici dell’oligopolio un fedele
riflesso della realtd industriale moder-
na, molte delle ipotesi del Sylos sono
coerenti con i fini scientifici dichiarati,
E tale coerenza costituisce uno dei pre-
gi pitt potevoli del libro,

Quali sono in particolare le ipotesi
piti rilevanti che delimitano il quadro
delle ricerche del Sylos? Alcune di esse
¢i sembrano veramente positive e rea-
listiche; altre semplicemente di comodo
e limitative (quindi postulati).

Fra le ipotesi «storiche» di gran
rilieve segnaliamo quella che Sylos in.
dica come la « discontinuitd della tec-
nica »; e ciod lo sviluppo differenziale
dell'ampiezza degli impianti e della
natura dei processi tecnici che scava,
per cosi dire, un fossato spesso invali-
cabile fra grandi ¢ medio-piccole im-
prese.

Tale situazione, gid sostanzialmente
individuata da Marx (che Sylos cita),
costituisce un ostacolo alla concorrenza
anche nell'ambito di una data indu-
stria (12).

nale della teoria del « costo pieno » che ver-
rebbe adottato dalle imprese oligopolistiche
per evitare il caos nel loro mercato,

(12) L’ipotesi della « discontinuitd tecnolo- .

gica » appare cggi cosi importante da richie-
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"Le conseguenze dell’adozione di tale
fondata ipotesi sono di primaria impor.
tanza, Hssa spiega perchd le maggiori
imprese di una data industria oligopo-
listica non conducano una lotta aggres-
siva per escludere dal mereato le im-
prese medio-piccole. Appare infatri,
con evidenza che, per sostituire queste
ultime, esse dovrebbero mettere in
opera dati impianti e date tecniche
adatti solo per i grandi complessi, sic-
cht — ad eliminazione avvenuta —
questi ultimi si troverebbero, dopo aver
sostenuto i costi della lotta, a soffrire
di un eccesso di capacitd produttiva,
Essa spiega pure — dato che le inno-
vazioni che si concretane in nuovi im-
pianti sono generalmente accessibili
soltanto alle maggiori imprese — come
la conseguente riduzione dei costi uni-
tari resti circoscritta nel loro ambito e
si risolva in un aumento del profitto
di oligopolio (13).

Un’altra ipotesi feconda riguarda la
« estensione assoluta del mercato » (os-
sia il volume delle vendite ad un certo

" prezzo che caratterizza un’industria

dere D'elaborazione di approptiati strumenti
analitici per spiegarne gli effetti economici, La
« programmazione lineare » costituisce un
esempio di tali sviluppi; l'assunto di Sylos
sta d'altra parte, con altri principi, al fondo
di recenti analisi che spiegano la disoccupa-
zione strutturale nelle cconemie arretrate.
(13) La fecondit dell’ipotesi di Sylos ap-
pare anche nei cenfronti dei risultati tanto
meno realistici raggivunti dal Bain che sostiene
la continuitd della tecnica. Il Modigliani sot-
tolinea che le conclusioni di Sylos sarebbero
ulteriormente rafforzate se si considerasse an-
che il caso della differenziazione dei prodotti,
Notiamo a questo proposite che Cligapolio ¢
progresso tecnice si occupa soltanto di sfug-
gita del caso delloligopolio differenziato che
confina con la concorrenza imperfetta,

oligopolistica), che condiziona la deter-
minazione del prezzo e degli altri ele-
menti che caratterizzano la situazione
di equilibrio, Maggiore I'estensione del
mercato, maggiori sembrano le possi-
bilitd di consolidamento e di successo
delle imprese di grandi dimensioni
che — appunto per la « discontinuity
tecnologica » — non possono applicare
o estendere una data tecnologia sino
a quando il mercato non abbia rag-
giunto una certa estensione, Tale situa-
zione pud costituire, d'altra parte, la
premessa di una politica aggressiva
verso le imprese medio-piccole e quindi
condurre ad una maggiare concentra-
zione della struttura interna dell’oligo-
polio e ad un rialzo dei relativi profitd.

Accanto a queste due ipotesi storica-
mente significative, e convalidate dal-
esperienza, stanno quelle puramente
di comodo e di ordine, che si risolvono
in semplici postulati. Postulato & in-
fatti la presupposizione che i produt-
tori, attuali o potenziali, possano pro-
durre con la stessa funzione dei costi
di lungo periodo; e quella che riguarda
la - cosiddetta « price leadership » (la
grande impresa fissa il prezzo e le
alire si limitano ad aggiustare le loro
offerte in modo che detto prezzo ri-
manga stabile) (14). E solo ipotesi di
lavoro ci sembrano quelle riguardanti
il saggio minimo dei profitti; 1elasti-

(14) 11 Bain concede maggiori possibilitt a
favore delle imprese potenziali che vogliono
entrare sul mercato. L'ipotesi della « price

‘leadership » ci sembra d’altra parte avvicinare,

per questo aspetto ¢ almeno formalmente, la
nuova teoria a quelle cosiddette « classiche »,
cui ahbiamo fatio cenno in precedenza ¢ che
sviluppano la lore casistica tenendo conto
delle rispettive ¢ possibili reazioni fra leaders
e satelliti,
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cith della domanda fatta uguale ad 1;
quella della conoscenza da parte delle
imprese delle reciproche condizioni ri-
guardanti i costi (la cosiddetta « tra-
sparenza del mercato » che Sylos assu-
me implicitamente).

L’assunzione di determinati postu-
lati, equivalenti a date ipotesi di la-
voro, pud sembrare del tutto legittima
nel processo dell’astrazione scientifica;
sicché sarebbe illogico dare a priori
un rilievo negativo ai postulati non
realistici. Ma, in realt}, nel caso del-
Poligopolio, non & cosl. I principio
del « realismo » delle ipotesi diviene in
tal caso una necessitd logica, Quando
% in azione il meccanismo della libera
concorrenza, lo studioso si trova, per
cosi dire, di fronte ad un « cosmo »
dove, fino ad un certo punto, coordina-
te generali, che inquadrano i fenomeni
del mercato, ed ipotesi combaciano a
priori, Ma Voligopolio ¢, per defini-
zione, un « caos », che deve essere af-
frontato come tale ¢ le cui coordinate
devono essere al possibile attinte dalla
realtd e non introdotte o interpolate,
come ipotesi d’ordine, salvo a snatu-
rare la patura stessa del fenomeno e
‘trasformarlo sostanzialmente od avvi-
cinarlo al pilt semplice meccanismo
concorrenziale,

Queste osservazioni nulla vogliono
toglicre — ¢ nulla tolgono — all’eccel-
lenza del libro che costituisce uno del
pitt rilevanti contributi della lettera-
tura (¢ non solo di quella italiana) in
materin, Prova cid anche il fatto che
gran parte delle nutmerose conclusioni
che I'autore trac nel campo dei rap-
porti fra oligopolio (da un lato) e pro-
gresso tecnico, sviluppo economico ed
occupazione (dall’altro lato) « tengo-
no », malgrado la parziale indetermina-

zione a prioti della sua teoria. Special-
mente quelle che poggiano su ipotes
realistiche o su un ricco materiale sta-
tistico, che il Sylos padroneggia ed
utilizza con sagacia. Ad alcune di que-
ste conclusioni accenneremo scegliendo

tra le dense e stringate pagine della
Parte 11 e della Parte III,

5. - Vi & una specie di filo rosso che
ricollega i numerosi problemi dibattuti
nelle parti pitt impegnative e pit inte-

ressanti del libroj esso riporta ideal--

mente allo stesso denominatore le « con-
seguenze cconomiche» di maggior ri-
iievo originate dalla nuova forma di
mercato e riguarda la questione della
rigiditd dei prezzi in dipendenza della
formazione oligopolistica (e cioe uno
degli aspetti pilt importanti della ca-
ratteristica anchilosi che sembra per-
vadere un sistema economico oligopo-
lizzato),

In altri termini, quali sono le con-
seguenze della rigiditd dei prezzi di
breve periodo (nel ciclo) e di lungo
periodo (nello sviluppo) sull’occupazio.
ne ¢ sul progresso tecnico?

Fcco, in sintesi, alcune delle pid
rilevanti tesi che emergono dall’analisi
di Sylos:

) durante la fase depressiva del
ciclo non vi & motive di ritepere che
i prezzi dei mercati oligopolistici deb-
bano essere « rigidi » (che diano cioe
tuogo ad un aumento della quota del
profitto di oligopolio che contrasta la
caduta dei prezzi, eventualmente con-
correnziali, dei prodotti finiti e dei
coefficienti di produzione, che caratte-
rizza la depressione). Per contro, net-
tamente rigidi tendono ad essere i
prezzi dei mercati monopolistici (alme-

—_— e

B
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no in teoria poich¢ in pratica vige
'oligopalio).

Tale conclusione (pagg. 112-117) di-
mostra 1a specificitd ¢ la profonditd
delle indagini condotte. La questione
cui essa risponde, d’altra parte, ha dato
sempre luogo ad una netta separazione
tra economisti teorici e statistici del-
I'econotnia, GH uni ritengono general-
mente che le formazioni monopolisti-
che ed oligopolistiche irrigidiscano 1
prezzi; ghi altri sono tra loro divisi.
Sylos sta, con una parte di questi ulti-
mi, per il no ed il suo ragionamento
& convincente per quanto offra lo spun.
te ad un’osservazione di natura meto-
dologica che riguarda i suoi presuppo-
sti. Fino a qual punto ciog la sua
dimostrazione & sorretta dalle implica-
zioni del modello assunto e fino a
quale scaturisce, invece, da una retta
interpretazione degli studi di una parte
degli statistici, o ancora da una com-
mistione dei due « approaches »? A
noi sembra pitt probabile la terza ipo-
tesi e allora (dati anche i postulati che
reggono la teoria generale di Sylos) ne
deriva una certa « indeterminazione »
dei risultati che & anche indice di un
pericolo che I’A. talvolta shora e tal-
volta sembra pon riesca ad evitare: il
pericolo ciot di ipostatizzare il proprio
modello ¢ di tentare di convalidare con
esso tesi tratte da altri «sistemi di
ipotest » o addirittura dalla realtd em-
pirica (e ciog dall’analisi statistica o©
dall’econometrica) (15),

{15) Una delle pid interessanti « ridimo-
strazioni » di Sylos si riferisce alla nota teoria
di Kalecki sulla determinazione della distri-
buzione del reddito nazionale (per Kalecki,
crescendo il « grado di monopolio » cresce il

£y 11 « meccanismo oligopaolistico »
si risolve in una relativa rigiditd di
lungo periodo dei prezzi.

In altri termini, nell’oligopolio i frut-
ti del progresso tecnico (che & motore
dello sviluppo) si risolvono solo par-
zialmente in diminuzione dei prezzi
(e per questa parte, osserva I'A., si pud
dire che operi una concorrenza sui ge-
aeris). Per un’altra parte — che tende
ad essere tanto pidt ampia quanto pilt
& avanzato il processo di concentrazio-
ne — essi si risolvono nell'aumento di
redditi delle imprese oligopolistiche
(«redditi di oligopolio» e «redditi
speciali di lavoro »).

¢) 11 « meccanismo oligopolistico »
fa sorgere imprese privilegiate nel seno
stessc delle singole industrie oligopo-
lizzate, Tali imprese possono ottenere
stabilmente profitti pid elevati del nor-
male livello oligopelistico; in taluni
casi possono concedere aumenti di sa-
lari ¢ si ha allora quell’aumento gene-
rale dei redditi di oligopolie cui ac-

« reddito lordo capitalistico » ¢ diminuisce il
« reddite di lavore »).

1’A. confuta le varie critiche mosse alla
tesi del Kalecki, ma ci sembra, per guanto
riguarda la scconda critica (pag. 103) cadere
appunto nel vizio logico di cui nel testo. 1i
saggio del profito di oligopolio & davvero
« agevolmente traducibile » nel « grado di
moenopolio » di Kalecki?

Per contro, senz'altto persuasiva, appare
la rivalutazione della tesi dello Hotelling sullo
aplimum economico (pp. g9 € segg.} che aiuta
a misolvere difficili probiemi. I due casi qui
considerati dannc anche un’idea dell’estrema
condensazione el libro del Sylos Labini
(spesse I'A. racchiunde in due o tre pagine
I'enunciato ¢ la discussione di una tesi, e 1
riferimenti bibliografici); ¢ danno pure una
idea delle difficoltd che incomtra una recen-
sione informativa,
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cennavame sub £). Si verifica in tali
casi-una temporanea coincidenza d’in-
teressi nelle maggierl imprese oligope-
listiche fra capitalisti ed aristocrazia
operaia (principio questo che fu gid
geniale intuizione politica) che si risol-
ve a danne delle medio-piccole imprese
della stessa industria, Naturalmente,
tale aumento dei salari « privilegiati »
si ripercuote in un gumento della di-
soccupazione ed in uwna diminuzione
dei compensi del lavoro in altri rami
produttivi,

d) Il « meccanismo oligopolistico »
crea addirittura intere attivitd produt-
tive privilegiate. Sylos considera in
_particolare il divario fra « industria e
agricoltura ». Nell'industria prevale il
tneccanismo oligopolistico e nell’agri-
coltura quello cencarrenziale. In altri
termini, nell’industria predomina la
tendenza che porta alla distribuzione
dei frueti del progresso tecnico attra-
verso l'aumente dei redditi (profitti di
oligopolio e salari privilegiat) anziche
attraverso la flessione dei prezzi (come
tende invece ad avvenire in agricaltu-
ra), A cansa del meccanismo oligopo-
listico, i rapporti di scambio tra pro-
dotti agricoli e prodotd industriali si
muovono contre 'agricoitura determi-
nando un peggloramento nei relativi
prezzi; e «questo peggioramento ag-
grava il divario fra reddid agricoli e
redditi industriali, oppure impedisce
che diminuisca e lo perpetua » (pagi-
na 1zg).

Tale conclusione ultima di Sylos
tiene tuttavia conte degli aluri fatrord
che operano, ed hanno cperato, in que-
sta tendenza (anche per neutralizzarla,
come il maggior ritmo di aumento
della produttivitd per lavoratore nel-

Pindustria rispetto all’agricoltura) e
riesce in definitiva convincente (x6).

¢} 11 « meccanismo oligopolistico » '

accentua le forze che cooperano  ad
espellere la mano d’opera nelle indu-
strie che progrediscono fecnicamente;
tali forze superano in intensitd quelle
che favoriscono il riassorbimento dei
disoccupati sicché, secondo I'A., si ori-
gina una disoccupazione tecnologica
netta e crescente, Tale processo & tanto
pitt marcato quanto pitt il « meccani-
smo oligopolistico» si allontana da

(16) 1A, condensa in una nota (nota 8), a
pag. 128, gli estremi della dibattuta questione
e la bibliografia essenziale. Tuttavia, mentre
considera 1 fondamentali « Contemporary
Readings in Agricoltural Econontdes » (New
York 1955), non cita il libro di Wiriam N.
NictioLLs, Imperfect competition within agri-
coltural indusiries, The Jowa State College
Press, 194g. Tale teste, benché risalga al
194g, ¢ sempre attuale in quanto affronta pro-
blemi gencrali riguardanti I'oligopolio e pro-
blemi di struttura ‘dei mercati agricoli. Se-
condo il Nicholls, in agricoltura predomina lo
oligopsonio (oligopolio del compratore} nel
campo della domanda dei prodotti agricoli
che & ristretta alle maggiori industrie agrarie
e al commercia all'ingrosso dei prodotti agri-
coli, Tanto secondo i « Readings » quante
secondo il Nicholls, le forze organizzative e
politiche, che hanra favorite la formazicne
della piccola proprietd in agricolturz, hanne
costituito un’adeguata controtendenza  alla
concentrazione capitalistica in campo agricolo;
ma la struttura oligepolistica dominante nel-
Uindustria ha, pet cosi dire, « condizionato »
la struttura agraria anche se non I'ha pene-
trata profondamente. La struttura relativa-
mente concorrenziale dell*agricoltura si trova
pertanto presa fra 'oligopolio deliofferta dei
beni strumentali agricoli e l'oligopolio della
domanda.

Tale situazione pud modificare, ed entro
quali limiti, la tesi di 8ylos Labini o aggiun-
‘gere una nuova dimensione alla struttura delle
sue argomentazioni?

S T
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quello concorrenziale e si avvicina a
quello (puramente ipotetico dal punto
di vista storico) del monopolio unifa-
terale (17). Si pone pertanto I'esigenza
-— per contrastare le forze che portano
all’accrescimento  della disoccupazione
tecnologica — di investimenti aggiun-
tivi via via crescenti, D'altra parte, tali
investimenti possono aumentare sol-
tanto se la domanda cresce ad un ritmo
sufficientemente alto. E l'esigenza si
converte allora in un interrogativo:
pud la domanda acmentare sino ad
un livello sufficiente senza interventi
esterni?

Impossibile riassumere in qualche
modo le analisi del Sylos in cui queste
intricate questioni vengono aflrontate

. spesso in contrasto con le tesi del Key-

nes e dello Hansen (cfr. capp. II e III
defla Parte IT ¢ la Parte III). Basti dire
che I'A. affronta tali problemi in tutta
la loro complessitd, evitando le impo-
stazioni semplicistiche ¢ soprattutto il
« circolo vizioso » della domanda (per
cui 'aumento della domanda dipende
dall’estendersi del volume complessivo
degli investimenti e questo dall’accre-
scimento della domanda) e giungendo
a conelusioni senz’altro originali e per-
suasive,

(z7) Tale conclusione presuppone prezzi ri-
gidi rispetto a costi decrescenti (o prezzi solo
parzialmente flessibili) e salari rigidi. 1 due
presupposti  sembrano attendibili: il primo
tisulta dalla stessa struttura oligepolistica dei
mercati ed il seconde ¢ quello di Ricardo e
(entro certi limiti) di Keynes, Si veda, a pro-
posito della confutazione della Aessibilith det
salati (che spiegherebbe I'assarbimento della
disoccupazione tecnologica) la eccellente rie-
sposizione della tesi di Ricardo e la brillante
confutazione per assurdo di quella del Wick-
sell che d3 il Sylos a pagg. 131-13%.

* % %

Letto il libro del Sylos Labini, de-
scritti i suoi lineamenti generali e
segnalate ¢ discusse alcune conclusiond,
ci si accorge dell'insufficienza di una
recensione che pud fra I'altro semobrare
troppo diffusa se riferita ad un testo
di circa duecento pagine; si tenga perd
conto che l'opera del Sylos avrebbe
potuto essere agevolmcntc cstesa (noﬂ
diluita) in un volume molto pidt am-
pio. Non & percid da escludere che ’A.
voglia dazci un lavoro pil vasto ed an-
che pilt « didattico » quale meriterebbe
il suo oggetto e ciot la forma econo-
mica oggi dominante, eppure ancora
cosl poco conosciuta, In ogni caso que-
sto libro di prim’ordine dovrebbe avere
un avvenire e contare su pilt ampie
cerchie di lettori di quelli whappy few»
(come dice Modigliani) che leggono la
nostra lingua; sembra infatti che « Oli.
gopolio ¢ progresso tecnico » sia per
essere pubblicato in traduzione inglese
ed in tal caso esso restringerd valida-
mente [oligopolio finora detenuto in
materia dagli scrittori anglosassoni,

Grurio Pierranera

Prerro Mangs, Principi di dinamica
economica, Padova, cepam, 1936,

Non ¢ facile riferire in modo breve
ed esauriente di questo libro del Ma-
nes. L'ambito della trattazione & va-
stissimo, estendendosi dai fondamenti
della teoria del valore alle basi dell’e-
conomia keynesiana, alla teoria delle
fluttuazioni. E, di pid, in questa im-
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pegnativa impostazione Fautore ha
preferito abbandonare i sentieri aperti
da vari decenni di travaglio scientifico,
¢, criticando e rinnegando proposizioni
ormai entrate a far parte del bagaglio
dottrinale di ogni economista (basti
ricordare fra i pitt illustri caduti la
teoria statica della domanda e dell’of-
ferta ¢ la funzione del consumo), ha
assunto una posizione decisamente po-
lemica ed eterodossa nei confronti del-
I'economia quale oggi si insegna e si
dibatte, Una grave insufficienza ravvi-
sa Manes nello stato attuale della dot-
trina, dovuta essenzialmente a cid: che
ai fenomeni economici, per loro natura
essenzialmente dinamici, si & tentato
e si tenta di adattare strumenti e leggi
propri della statica, Tale aberrazione
estranea ai classici, cbbe inizio con la
elaborazione e 1’adozione della teoria
marginalista, che anche indusse a tra-
scurare economia « politica » e con-
centrare 'attenzione sull’economia del-
Pindividuo, cui meglio gli strumenti
marginalisti potevano applicarsi; I'er-
rore poi si compi quéndo i teoremi
dell’economia individuale furono acri-
ticamente trasferiti nella macroecono-
mica, Queste essendo per Manes le
condizioni defl’economia, egli ritiene
che un'impostazione esclusivamente ed
intransigentemente dinamica, un ripen-
samento 'di tutti i problemi, a comin-
ciare da quelli ormat non pidy discussi,
siano necessari: e cid egli intende of-
frive con il suo libro,

Una sintesi del contenuto di questi
Principi nello spazio di poche righe &
impossibile, appunte per la molteplicity
degli argomentj trattati, B percid pild
opportuno cercare di brevemente rias-
sumere solo la parte centrale di essi
-~ la terza, dedicata al ciclo economi-

co — cui le prime due, dedicate ad una
ridefinizione dei concetti di valore e di
prezzo, di lavore e di costo, servono
da fondamento: pur concordando con
Pautore che gli argomenti delle prime
due parti, se pili vecchi, non sono per
questo meno importanti degli altri, 1
sisterna, © modello, dinamico offertoci
si fonda su quatiro relazioni, Ura pri-
ma connette produzione, consutng e
scorte, eguagliando la differenza fra le
prime due variabili alle variazioni nel
tempo della terza: tale equazione sosti-
tuisce quella keynesiana Y=C+ [, rite.
nuta dal Manes errata, perch?, Y essen-
do una guansitd da un Jato e C ed T es-
sendo flussi dall’altro, le tre grandezze
noh sono omogenee, La seconda rela-
zione richiede un discorso pilt lungo,
L'antore, pur distinguendo fra una cur-
va « astrattany del valore, essenzial-
mente statica {la classica curva para-
bolica di utilitd totale, oppure la curva
decrescente di domanda), ed i continui
spostamenti della curva in seguito al
mutamento dei bisogni, assume che in
breve periodo il prezzo possa essere
espresso solo in funzione della quan-
titd, e pid esattamente dell’ammontare
di scorte. In equilibric il prezzo &
uguale al costo; ma in realtd avviene
che 1 costi, connessi allo stato delle
risorse della tecnica e del capitale, pre-
sentino oscillazioni molto meno pro-
nunciate che non i prezzi. Tale diffe-
tenza fra prezzo e costo, ossia fra
prezzo effettivo e.'prezzo di equilibrio,
¢ definita dal Manes « forza cconomi-
ca, in quanto, a seconda che sia po-
sitiva o negativa, stimola o rallenta la
produzione. Essendo i prezzi funzione
delle scorte, la seconda relazione espri-
me la forza economica in funzione
della differenza fra scorte effettive e
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scorte di equilibrio, All’illustrazione di
questa seconda relazione & connessa
una lunga critica delle correnti defini-
zioni di domanda ed offerta. La defi-
nizione della terza relazione, che espri-
me il consumo in funzione delle scorte
di prodotti finiti, induce l'autore ad
una critica ancora pidt violenta della
funzione di consumo keynesiana, La
forza economica, come sopra definita,
agisce sulla produzione, la variazione
nel tempo della seconda essendo pro-
porzionale alla prima; e questa & la
quarta relazione. Da queste quattro
equazioni se me otticne una quinta,
che si scopre essere I'equazione gene-
rale del moto oscillatorio, ed insieme
fornire «la legge delle oscillazioni a
breve termine del consumo — e cost
di tutti gli altel elementi economici —
intorno all’andamento di fondo, par-
tendo da una posizione di disequilibrio
e supponendo che da quel momento
in poi il sistema sia lasciato libero di
muoversi sotte la sola azione della for-
za economica », Seguono dettagliate
illustrazioni del fanzionamento del
modello, considerazioni sul parametri
che compaiono nelle menzionate equa-
zioni e sul periodo e I'ampiezza delle
oscillazioni; ed infine un'ultima parte
sugli effetti monetari sul ciclo econo-
mico.

Questo sommario non pretende di
fare giustizia al contenuto del libro ed
alla ricchezza delle idee in esso espres-
se, Ogni pagina offre al lettore motivi
di dissenso ed insieme fertili spunti di
meditazione; e 'animo di questi on-
deggia fra Pirritazione di fronte alle
furie iconoclaste e 'ammirazione per
la novitd dei concetti ¢ per la non co-
mune capacitd di comprensione e di
sintetica esposizione del funzionamento
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economico, Sia lecito anzitutto esporre
i motivi di riserva. Da un punto di
vista generale & ragionevole una certa
diffidenza verso ogni forma di icong-
clastia, quande rinnega un secolo di
lavoro scientifice, e verso le pretese di
ricostruire ad imis fundamentis. Ta
materia su cui I'economista si trova a
lavorare & delicata, sfuggente ed infi-
da: e non lo si pud rimproverare se
cerca di semplificare il suo compito,
murendosi di strumenti indispensabili
per conseguire il necessario grado di
astrazione, Che la validitd di questi
strumenti sia [imitata, cosl dalle assun-
zioni che li condizionano come dalla
mutevole realtd storica, di cid, credia-
mo la maggioranza degli economisti
si sono resi e si rendono conto. B poi
ingiusto ritenere che la scienza abbia
subito negli ultimi decenni un'involu-
zione: basti pensare al progresso com-
piuto dalla teoria dei mercati, nell’ay-
vicinarsi ad wna maggiore comprefn-
sione della realtd, e dalla macroecono-
mia, grazie a Keynes e a tutti gli studi
sullo sviluppo € sul ciclo. Quanto alla
distinzione fra statica e dinamica, essa
ha una parte centrale nell’opera di eco-
nomisti come Hicks, Harrod, Frisch.
Indubbiamente & facile rinvenire nella
recente evoluzione elementi negativi e
passibili di critica, ma cid non giusti-
fica una condanna indiscriminata. E
d’altra parte ogni teoria economica,
recente od antica, pud essere distrutta
cosi col senso comune come, strana
contraddizione, con la logica formale
(I'uno e l'altra frequentemente invo-
cati da Manes): il che solo dimostra
che senso comune e logica formale so-
no ambedue mal sopportati dalla scien.
Za ecohomica e, percid, o se ne fa uso
assai cauto, o si rinuncia a teorizzare,
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Da un punto di vista pilt particolare
sembrano di dubbia validity le critiche
al sistema keynesiano, poiche I'autore
non tiene conto del carattere del breve
periodo di esso che giustifica I'equa-
zione ¥ =C+1I; e della distinzione fra
analisi ex post e analisi ex ante, fonda-
mentale per la comprensione delle re-
lazioni funzionali keynesiane. Un’ana-
loga distinzione fra cguaglianza ne-
cessaria delle quantitd in ogni momen-
to ¢ solo, eventuale, equilibrio sem-
plificherebbe I'esposizione dei rapporti
fra domanda ed offerta, Anche discu-
tibili sembrano: Iipotesi di una mag-
giore flessibilitd dei prezzi rispetto ai
costi, poiché una realtd opposta, in cui
i prezzi si mantengono rigidi anche
rispetto a variazioni dei costi (tipico
fenomeno oligapolistico), & stata rive-
lata dalla recente ricerca teorica ed em-
pirica; ¢ la relazione in cui il consumo
& cspresso in funzione delle scorte, la
cui validitd appare limitata al caso par-
ticolare di un bassissimo livello di red-
dito,

Ma, mutando punto di vista, gli
stessi elementi che possono giustificare
le obbiezioni generali sopra mosse co-
stituiscono anche il fondamento dei
notevoli meriti di questo libro. 11 pri-
mo dei quali, in tempi di frequente
conformismo scientifico, consiste pro-
prio nelle coraggiose prese di posizione
di Manes, anche se, ¢ proprio perché
inducono il lettore alla discussione, a
volte al dissenso, e quindi alla revisione
di idee spesso accettate solo per reve-
renza, Infatti & indubbio che nella
consuctudine, con modelli e semplifi-

cazioni, o pitt dall'apprendimento di
essi, sovente si perdono di vista i nu-
merosi limiti e si abbandona Ia necces-
saria cautela nel maneggiarli: e a que-
sta realtd i Principi ci richiamano con
energia, Per quanto riguarda la parte
costruttiva & anzitutto degna di parti-
colare rilievo la felice esposizione della
teoria del valore, assai efficace nel par-
re in luce la relazione fra bisogni uma-
ni e fimitata disponibilitd dei beni eco-
nomici. Originale & la teoria del ciclo,
che proprio per questo meriterebbe una
trattazione pilt approfondita e sistema-
tica (non da « Principi»), € a <id si
spera che 'autore provveda, in cui ma-
gari si esaminino le relazioni di questo
modello con gli altei di Harrod e Do-
mar, di Hicks, di Kaldor, ecc. A parte
il naturale interesse scientifico di que-
sta parte, crediamo inoltre che Ta let-
tura di questo libro possa grandemente
giovare a quanti sono sulla strada dello
studio dell’'economia, come gradino
successivo alla lettura di libri di testo:
e per lo stimolo che, come si & detto,
esso offre al ripensamento di nozioni
semplicistiche, utili in uno stadio ele-
mentare, ma pericolose se impiegate in
seguito acriticamente; e perche la sua
sintesi efficace prospetta la dinamica
del sistema economico nella sua unitd
— che sarebbe sempre necessario tener
presente, ma che sfugge di solito agli
inizi e sfugge purtroppo, con tminor
giustificazione, anche piu tardi, quan-
do ci si immerge nel vasto mare dei
tecnicismi,
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